
第一图书网, tushu007.com
<<做人有心眼 交际有手腕>>

图书基本信息

书名：<<做人有心眼 交际有手腕>>

13位ISBN编号：9787801798404

10位ISBN编号：7801798406

出版时间：2009-11

出版时间：中国致公出版社

作者：中石

页数：266

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<做人有心眼 交际有手腕>>

前言

　　人际关系一直是个困扰人的话题.人与人之间的联系看似平常，但若处理不好，小则可致人烦恼，
大则会影响到事业成败.很难设想，一个人际关系恶劣，对立面、反对派、积怨甚多的人，能拥有一份
潇洒快乐的人生.　　世事纷繁复杂，人心变化莫测，为人处世，举步维艰。
在复杂的人际关系中，我们怎样才能左右逢源，达到成功的彼岸呢？
有人主张，做人要学习狐狸的狡猾，也有入主张，处世要借鉴豺狼的凶狠。
总之，无非是叫人脸皮厚一点、心肠硬一点，撕去人际关系中温情脉脉的面纱，恢复人性自私自利的
真面目。
　　事实上，社会上有好人也有坏人，有好事也有坏事。
尽管不是所有人都如你想象的那么好，但也不是所有人都如你想象的那么坏。
人心是复杂的。
做人做事，不可一根肠子通到底；要多长几个心眼儿，多掌握一些做人、交际之道。
　　交际之术，就是这样一种手段、一种技能。
交际之术，会使你拥有万人当关，一人能开的不同寻常的能力，会让你八面玲珑，编织起一张巨大的
人际网络，为自己赢得取之不尽，用之不竭的人际关系资源。
如何运用交际手腕，在举手投足间左右逢源，这里面的学问深不可测。
参透其中玄机的人，能够在社会上纵横行走，成就辉煌的人生；而孤芳自赏的人，却只能怀才不遇，
错失大量的人生机遇而后悔莫及。
　　做人有心眼，交际有手腕，是一种人生大智慧，是当代社会里必备的本事和必须遵守的法则。
如果一个人能够真正领悟并运用好这一处世良方，那么任何新环境都不难适应，再复杂的人际关系也
不难料理。
所谓点石成金，如果你把它奉为人生的必修课，就能比别人少走许多弯路，少犯许多错误，早一天找
到通往成功的路径。
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内容概要

　　《做人有心眼 交际有手腕》不是教你诈，是告诉你如何拥有超强的社交能力，教你在复杂的人际
关系中游刃有余。
社会上有好人也有坏人。
有好事也有坏事，不是所有人都如你想象的那么好，也不是所有人都如你想象的那么坏，人心是复杂
的，做人交友，不可一根肠子通到底；要多长几个心眼儿，多掌握一些翻云覆雨的手段。
谋人靠心机，谋事靠天机。
　　做人知深浅，交际有方圆。
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书籍目录

第一章 人脉即财脉，人缘值千金留个心眼儿建立人脉人缘的好坏不是一日之功多结交比自己优秀的朋
友至少三个月调整一次关系网平时抱佛脚，急时有人帮勤到“冷庙”烧烧香精心打理你的人情账户收
买人心要有独到的招术结交关系眼光要长远第二章 心眼儿别太小，脸皮别太薄抛弃自卑心，做人要大
方壮起胆子走进社交场掌握一些镇定自若的小技巧妒嫉就像一条潜伏的毒蛇控制好情绪才能做大事克
服爱发脾气的毛病对人对己都不要心存奢望狂妄常常是出于无知个性和心情都是自己决定的人活一世
要善待自己第三章 浇树要浇根，交人要交心将心比心，为别人着想有爱心的人才能被人所爱帮助别人
也要讲究技巧人人为我，我为人人⋯⋯第四章 做人要豁达，处世要练达第五章 既要琢磨事，也要琢
磨人第六章 做人沉住气，才能成大器第七章 人情归人情，事情归事情第八章 做人心眼活，交际路子
顺第九章 酒桌上交友，酒桌下成事第十章 见人说人话，见鬼说鬼话第十一章 人情做到底，送佛上西
天
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章节摘录

　　所以有才干的人常常是情愿牺牲个人的虚荣心而求自己的主意被采用并付诸实行，他们只是要得
到一个使别人对他们的任何见解都完全信任的机会。
但你倘若要别人采用你的意见，那么最好的方法就是使他们以为这意见是他们自己的创意。
　　我们运用这个策略时要注意的是：诱导别人参加我们的事业时，应当先引起别人的兴趣。
当我们要诱导别人做一些很容易的事情的时候，最好给他一点强烈的刺激，使他对做此事有一种更强
烈的欲望，这样，求胜心使他已经被一种要成功的意识所支配，于是，他就很高兴去尝试一下了。
深知这种策略是使人合作的重要基础。
但有时候，常常要克服许多困难才能运用这个策略，而有时候又很容易就实现了。
　　因此，要引起别人对你计划的热心，必须先诱导他来参加你的计划。
倘若可能的话，不妨使他先做一点容易的事，事情办成后，他们往往会高兴地当作是一种真正的成功
。
　　对于别人的观点，我们也不要忘记了去思考。
比如，我们在一个聚会之前，是不是静心沉思过，应该说些什么话？
我们是否依照着对方的兴趣来表示我们的意见？
是否能够迎合对方最急迫的需要？
经验证明：“要感动别人，就得先从他们的需要人手。
你必须记住，要使一个人做成事情，惟一的方法就是使他自己情愿。
”同时还必须记住：“人的需要是各不相同的。
你所遇到的人，各人都有各人的一些特殊优劣，虽然有些如食欲、性欲、名誉欲之类，是人人都有的
，但也还是因人而异的。
”你必须设法探求对方的真正意图是什么，尤其是与你的计划有密切关系的，然后依照他的意图去和
他交往。
你应当设法去刺激你所熟悉的意图，倘有必要的话，你还得使那意图转换一个新的方法，你应当常常
将你的计划适应新的需要，然后你的计划才有实现的希望。
倘若对方不愿意承认你所忖度着的他的意图，那么你不妨用间接的方法去试探他，从而使他避免公然
承认自己意图的窘境。
　　大多数人，一旦责任加重，就不免要往后退缩，但是意志顽强的人便不然，他们渴望成功的快乐
，能够战胜怯懦的心理。
他们不怕应付困难，勇于负责，他们愿意拥有相当的权力和地位，以维持他们的“自尊”。
结果，他们成功了。
　　有些依草附木之徒，幻想专靠别人帮助他们，站在人生舞台中心，好像一个无主的苦孩子，畏惧
困难，畏惧责任，并不知要维持他们的“自尊”。
他们的一切都是松散无主的。
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编辑推荐

　　《做人有心眼 交际有手腕》告诉我们在人们经历的各种失败中，有99％的原因都是个人造成的。
做人不讲心计，不讲策略，而只是揣着一厢情愿的想法。
你将难以在社会上立足。
做人有心眼，交际有手腕，是聪明人在当代社会里必备的本事和必须遵守的法则。
运用好这一处世良方，任何新环境都不难适应，再复杂的人际关系也不难料理。
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