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前言

从事直销的销售、管理、咨询和培训15年来，我自认为对直销挚爱如故，心中淡定，胸中从容，眼中
阔远，目标明确，脚步坚定。
15年来，我与直销领域内各层直销人员并肩作战，朝夕相处，研访交流；我认识到，心浮气躁、眼高
手低、急功近利是直销大忌。
有多少人因为过于浮躁而在直销业默默无闻；有多少人因为过于急功近利而断送直销前程；有多少人
一开始信心满怀，不料做了几个月就后继乏力，信心顿失，变成了直销的“范跑跑”；有多少人一开
始雄心壮志，立志要成就一番直销事业，却不料在半山腰中败下阵来，变成了直销的“楼脆脆”；有
多少人因为一开始志得意满，做得有声有色，却不料业绩时好时坏，变成了直销的“俯卧撑”；有多
少人因为在工作中不愿付出而失道寡助，孤独落败；有多少人因为没有学习的心态而才疏学浅，缺乏
后劲，遗憾放弃；还有多少人因为没有宽容的心态而曲高和寡，仓皇出逃；又有多少人因为没有合作
的心态而独木难支，最终轰然倒地⋯⋯这所有的现象都源于一个重要原因，那就是心态不佳。
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内容概要

人因为过于浮躁而放弃直销；有多少人因为后继乏力而变成了直销的“范跑跑”；人因为装备不足而
变成了直销的“楼脆脆”：有多少人因为业绩时好时坏而做起了“俯卧撑”；人因为不愿付出而孤独
落败；有多少人因为不愿学习而遗憾放弃；人因为不能宽容而仓皇出逃；有多少人因为不会感恩而被
淘汰出局；人因为没有合作的心态而断送直销前程⋯⋯的现象都源于心态不对或心态欠佳。
依然保持这样的心态，那么，你的财富梦想将无法变成现实。
依然保持这样的心态，那么。
你的直销道路将充满着压力和障碍。
依然保持这样的心态，那么。
你的直销事业将无法做大做强。
心态难道你还要保留吗？
状况难道你还要继续吗？
就改变心态，改变心态的意愿从《直销内功》开始。
就修炼内功，修炼内功的方法从《直销内功》开始。
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作者简介

赵勇，2002年7月17日在北京钓鱼台国宾馆获“中国十大杰出培训师”称号。
曾任多家大型直销企业教育总监带领销售团队一年创造12亿元的销售奇迹，涉足培训业十余年，其间
为近百家大型企业量身定做了契合的管理策略及文化理念。
至今仍兼数家五百强企业的管理顾问。
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章节摘录

如果你去问一位企业家，他从事的是什么事业，他可能会说，他从事的是人际关系的事业。
他的回答是对的。
事实上，我们每个人从事的都是人际关系的事业，无论我们从事的是什么行业，做什么样的工作。
如果你去问一位顶尖直销员，他从事的是什么事业，他可能会说，他从事的是心态的事业。
他的回答是对的。
事实上，我们每位直销员从事的都是心态的事业。
直销卖的不是产品而是心态，直销员服务的不是客户而是心态。
心态好，万事可为；心态不好，万事皆休。
练武之人外练一张皮，内练一股气，这个气对直销人员来说就是练好心态。
练拳不练功，到头一场空；功在拳先，练好了功，拳才有力。
这个功在直销人员来说就是练好心态。
练好心态这一“内功”，才无惧于市场，才可能达到直销的顶峰。
1.心态是直销事业大厦的基石能力是你能够做到什么，动机是你决定做什么，态度是你决定做得多好
，态度决定你能在成功的旅途上走多远。
《财富》杂志对世界500强企业的研究发现，94位接受访问的高级经理将他们成功的首要因素归功于“
态度”。
《财富》杂志对人们被解雇的原因也做了调查，37％的人被解雇是因为他们能力不够；17％是因为没
有和别人相处的能力，这是态度问题。
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后记

由于工作关系，近几年来我遇到过很多直销人员，接到过他们的电话，与他们接触并且相处过，我发
现这样一个有趣的现象，那些心态好的直销人员，业绩往往不错，尽管他们销售技巧乏善可陈；那些
心态欠佳的人，业绩往往也不好，尽管他们的销售技能可圈可点。
我也发现，很多直销人员工作很努力，可业绩并不好。
更让人遗憾的是，他们不知道自己业绩不好的原因就在于心态出了问题。
我们知道，心态不好，任何努力都是枉然，并且有可能越努力越背离初衷，最终要么被淘汰出局，要
么深陷泥潭。
赵勇老师的大作，对于时下的直销市场和迷茫中的直销人员不失为阴雨中的一缕阳光，让直销人员对
自己的心态进行省思，查漏补缺，以期对自己的直销事业正本清源，开创直销的第二春天。
《直销内功》未出版之前，曾给身边几位一线的直销朋友看过，《直销内功》一书的主题和内容立即
吸引了他们的目光，他们显得很激动、很兴奋，看得出来，他们是真的找到了他们期待了多年的好书
。
读者的眼睛不只是雪亮的，更是敏锐的，我知道这本书离成功不远了。
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编辑推荐

《直销内功:成就直销天王必备的7个心态修炼》编辑推荐：假如时光可以倒流，世上会有一半人成为
伟人。
练拳不练功到老一场空，有些直销人为什么经不起风雨-因为没有练好内功。
有些直销人为什么赚不到钱?因为没有练好内功。
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