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前言

　　在当今的华人企业界．有这样一个传奇人物：他控制着香港的经济命脉，掌控整个亚洲金融业的
发展方向；他跨足多个行业，在房地产、电信、港口、网络等领域不断重拳出击，涉及领域之广、地
域之宽非常人能及，并且无一不是行业中的佼佼者和领导者。
他就是华人首富．亚洲投资界“超人”——李嘉诚。
　　李嘉诚少年生活困苦．跑过茶楼，做过钟表工．还曾当过推销员。
正当别的孩子无忧无虑享受童年的快乐生活时．李嘉诚却早早地承担起家庭的重担。
开始走上社会，为生活而奔波。
高尔基曾经说过：“贫困是一所最好的大学。
”生活的艰辛没有让李嘉诚心灰意冷，工作的挫折也没有让他一蹶不振．反而激发了他对生活的激情
。
对未来的幢憬。
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内容概要

李嘉诚的人生智慧，最佳的成功范本！
他，1940年逃难到香港时身无分文，当过茶楼跑堂、钟表店店员、五金行小业务员、开设塑料花工厂
、收购和记黄埔，最终成为世界十大富豪之⋯⋯　　本书详细收录了李嘉诚的为人之道、经营智慧与
成功哲学，告诉你赚大钱、成大事，让生意自动找上门来，以及让你抓住成功机会的奥秘！
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章节摘录

　　第一章经商之道　　第一节有诚信才有财富　　诚信是一个人安身立命之本，是企业生存和发展
的根基。
一个人若是缺少诚信，就会被朋友离弃：一家企业若失去了诚信，就如同走上了绝路。
　　春秋战国时代有名的工匠鲁班，因为拥有化腐朽为神奇、巧夺天工的手艺而流芳百世。
更被后世的工匠喻为祖师爷。
相传鲁班曾接下兴建一座巨大宫殿任务。
由于建筑宫殿的树木要求非常考究，时间也很紧迫，鲁班因此要求徒弟们在保证树木质量的前提下，
在一个月内准备好所需的木材。
　　转眼就到月底，徒弟们见所需木料距离鲁班的要求还非常远，都非常焦急。
有一位弟子就自作主张，将附近居民家中的次级木材当成好的木料交差。
鲁班在不知情的情况下，将其中一部分木料当成宫殿的建筑材料。
鲁班后来知道这件事后，痛心疾首，懊悔不已，立刻与这位徒弟断绝师徒关系。
但徒弟们却很不谅解，心想不过是几根木头，罪不至于断绝师徒情份。
鲁班告诉弟子：“我一生最看重的就是诚信，没有诚信则寸步难行。
”　　诚信可以带来更多的财富　　李嘉诚把诚信看的比自己的生命还重要，他不止一次强调诚信对
自己成功的重要性。
曾有人向李嘉诚探寻成功的秘密，他不假思索地脱口而出“诚信”两字。
凭借诚信两个字，让李嘉诚在国际上获得儒商的声誉。
人们相信李嘉诚的诚信，相信跟着李嘉诚不会吃亏，“李嘉诚”三个字就是金字招牌。
　　李嘉诚的资金在创业初期非常有限，经常捉襟见肘。
某天，有位外商想大批订购李嘉诚公司的产品，但需要有信誉的厂商担保，以防交不出货。
因为一时找不到让外商满意的担保人，迟迟不能签下购货协议，而让李嘉诚痛苦不已。
在遍寻不着担保人后，李嘉诚最后无奈地向外商坦诚相告。
听到李嘉诚的解释后，对方很赞赏他的诚信，表示相信李嘉诚的为人，愿意与他签约。
　　出乎外商所料的是，李嘉诚竟然拒绝了他，并且说，因为资金的匮乏，可能无法完成如此多的订
货。
李嘉诚的自暴其短让外商深受感动，决定与李嘉诚合作。
为了帮助李嘉诚顺利完成订单，他甚至预付货款。
凭借这次的机会，李嘉诚扩大了生产规模，朝着香港塑料花大王的成功之路迈进。
　　李嘉诚的一言一行都遵守自己的诚信原则，更让他获得巨大的商业机会。
这个自称不适合经商的人，竟然在短短的几十年内迅速成为香港首富，并在全亚洲经营独一无二的大
生意，进人世界十大富豪的行列。
没有人怀疑李嘉诚经商的天赋，但他的经历却给我们更多的启示：诚信可以带来更多的财富。
　　诚信比任何东西都珍贵　　有一年，李嘉诚打算出售自己持有的香港电灯集团公司10％的股份，
并吸引许多国际投资机构的目光。
李嘉诚和他的香港电灯集团公司同时登上全球各大财经媒体的头版头条，成为街头巷尾争相议论的焦
点，全世界都在翘首观望李嘉诚在伦敦掀起的“金融风暴”。
最后，有几家非常有实力的企业进入最终的竞标阶段，股票的价格更是水涨船高，一涨再涨--港灯集
团若坐收渔翁之利，将会获得丰厚的利润报酬。
　　李嘉诚的助手纷纷劝他暂缓出售，以便卖个更好的价钱。
但李嘉诚却力排众议，坚持按照原来的价格将股份全部售出。
李嘉诚说：“有钱大家赚，别人也应该从中受益，得到好处。
如果将好处全部占为己有，人家以后怎么敢再跟我做生意嘛。
”　　李嘉诚自己经常说，他在全世界各地都有生意，但每次做完生意之后，都会和客户变成朋友，
有的更成为知己和事业的重要伙伴。
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对李嘉诚来说，钱并不那么重要，诚信比任何东西都珍贵。
如果想一直经营，并且想做个成功的商人，就必须树立自己的诚信，做一个言而有信、让人信得过的
商人。
　　俗话说：“百金买名，千金买誉。
”一个人失去了诚信。
就等于失去了一切，即使想恢复自己声誉，也会在自己的履历留下不光彩的污点。
就如同沾染到墨汁的手帕，即使用力洗掉上面的污点，也无法还原成　　昔日洁白如玉的光彩。
　　只有真正认识到“诚者，天之道；思诚者，人之道”的道理，把诚信当成做人的基本要求，树立
追求诚信的自觉。
才能奠定重建诚信的坚实基础。
　　第二节视时间如生命　　世界上最公平就是时间。
时间对每个人来说都是一样的。
它既不会吝啬地少给你一秒钟，也不会慷慨地多送你一秒钟。
不过同样的时间却在不同的人身上出现了不一样的人生：有人成功，也有人失败。
出现这样相反结果的原因，很大程度反映在我们是否珍惜时间，努力做好自己身边的工作。
　　对时间“吝啬”的爱迪生　　古今中外的伟人都视时间如生命，无一例外；抓住生命的一分一秒
努力工作，决不白白地浪费一点时间。
爱迪生一生中发明了两千多种东西，成为名副其实的“发明大王”。
但谁能想到这个发明大王只上学三个月？
无论如何都不会有人相信，三个月的学习能与“发明大王”画上等号，但爱迪生却做到了。
　　爱迪生的成功跟与生俱来的天赋有关，更与他数十年如一日地呆在实验室工作的忘我精神有关。
爱迪生经常告诫自己的助手，不要虚度人生中的每一天，要他们多把时间放在做实验上。
爱迪生的“疯狂”，有时连自己的助手都无法接受，因为他们总觉得和爱迪生一起做实验不是在走路
，而是在跑。
　　有一次，爱迪生要助手去买试验用的容器。
这位助手深知爱迪生的习惯，工作的时候不能有丝毫的懈怠。
于是，他马不停蹄地跑到外面买回来，还是被爱迪生狠狠地训了一顿。
爱迪生大声地问他的助手：“为何这么久才回来，为什么不能再快一点呢？
”这位助手不想反驳。
而且早在他预料之中，只好无奈地听着爱迪生训斥。
爱迪生对自己的助手说：“人生太短暂了，太短暂了，要节省时间，多做事情啊！
”　　爱迪生对时间的“吝啬”让他在一生中发明了两千多件的东西，并成就自己非凡的一生，进人
世界著名科学家的殿堂。
　　李嘉诚的三快：腿快、嘴快、读报快　　莎士比亚曾经说：“放弃时间的人，时间也会放弃他。
”凡是成就了伟大事业的人，都会对时间异常珍惜，对时间非常“苛刻”。
他们不容自己的时间有半点浪费，只要是有一点时间，就会把时间用在工作上。
　　李嘉诚是一个十分重视时间的人。
熟悉李嘉诚的人都知道他有三快：腿快、嘴快、读报快。
李嘉诚读报快是出了名的。
每天早上，李嘉诚到办公室的第一件事，就是翻阅秘书准备的当天报纸。
别人可能需要花半天才能看完一大迭的报纸，但李嘉诚只要半个小时就能看完了。
很多人感到很惊讶，就问李嘉诚看报纸的秘诀。
　　李嘉诚告诉员工：“我看报纸通常只浏览标题，不会轻易地一条一条去读内容。
”李嘉诚认为，如果所有报纸都从头看到尾的话，太浪费时间了。
所以李嘉诚就养成看标题的习惯，因为这样才能留出更多的时间思考。
　　李嘉诚虽然是年过70的老人，走起路来却没有一丝步履蹒跚的感觉。
即使是公司的年轻人，也要加快脚步才能跟上他。
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说到这件事情。
公司的员工都觉得很惭愧。
有一次，长江实业几个非常重要的客户到公司参观。
为了表示对客户的重视，李嘉诚决定亲自带着几位客户到工厂视察。
　　李嘉诚和其中的一位客户走在前面，几位客户则跟在后面。
过了一段时间，李嘉诚忽然发现跟在后面的几位外商不见了。
于是李嘉诚立即吩咐员工去找他们，看看到底出了什么问题。
原来几位外商只顾着到处观察，再加上李嘉诚走得非常快，最后就找不到李嘉诚，很快就迷路了。
　　员工最后终于找到迷路的外商，李嘉诚也觉得非常不好意思，自己带路竟然把外商给带丢了，便
急忙向几位外商道歉。
这几位外商反而开起李嘉诚的玩笑：“李先生的公司太大了，就像进入迷宫一样。
下次我们再来参观贵公司时，一定不要让李先生当我们的导游了。
”　　透过外商参观公司的事情，可以让我们了解长江实业为什么能在短短几十年内，就迅速地在香
港崛起，扬名海内外。
就是因为李嘉诚的高节奏，迅速地将对手甩在后面，才确立自己的行业领导地位。
　　视时间如生命　　李嘉诚时常告诉自己的员工，要充分利用日常的每一分钟，即使一分一秒也不
要白白地浪费掉。
年轻时的李嘉诚，每天睡觉之前都要仔细地思考一下，自己一天到底作过哪些事情，是否有虚度时光
的时刻。
有时候，光为了偶尔一次的中午小憩，他就觉得非常内疚，认为自己是在浪费大好时光。
因此，现在的李嘉诚养成中午不睡午觉的习惯，如果实在是困得受不了。
就猛喝咖啡提神。
　　李嘉诚珍惜时间还表现在他说话从来不会拐弯抹角，而是直接切入主题。
他非常讨厌说话婆婆妈妈、啰里啰唆的人。
那种不紧不慢，讲半天仍然不知所云的商人是不可能成功的，因为他所有的时间都浪费在说话上。
在李嘉诚看来，一名合格的商人就应该具有视时间如生命的精神。
　　在现代社会里，经商更讲究效率。
只有直接进入主题，干净利落地解决业务上的事情，才能为自己留下更多的思考时间。
　　高尔基曾经说过：“世界上最快而又最慢。
最长而又最短，最平凡而又最珍贵，最容易被人忽视，而又最令人后悔的，就是时间。
”我们每个人都要珍惜时间。
只有做到这一点，我们才能抓住世界上最珍贵的东西，也不会让自己感到后悔。
　　第三节低调微人　　我们的周围总有人经常喜欢在不同场合“传经布道”，或口若悬河地讲述自
己的成功之道，或滔滔不绝地宣扬自己的“丰功伟业”。
但是，当我们在几年后回头看看这批人，他们不是停步不前，就是已经销声匿迹。
他们的失败正是那些商场“常青树”成功的地方。
因为，他们违背了做人的大忌，为人处事太过于高调。
　　低调，低调，再低调　　曾经有人向李嘉诚请教在商场多年立于不败之地的方法时，李嘉诚脱口
而出：“低调，低调，再低调！
” 保持谦虚、低调的风格是一个人安身立命之本。
只有　　与人为善，用一种谦虚和合作的态度跟人打交道，才能交到朋友。
如果在商场能坚持低调的作风，就会获得较高的信誉，赢得客户的信任，从而财源广进。
　　李嘉诚说：“一个人去求来的生意比较难做，但跑过来找你的生意就比较好做。
”李嘉诚和很多大客户签下的订单都是透过这种方式获得的，很多时候都是厂商主动将业务交给李嘉
诚。
　　“满招损，谦受益”是千古不变的哲理。
很多人就是因为目空一切，眼中容不下人，最终导致杀身之祸，成为惨痛的教训，　　三国时期的文
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学巨子杨修就是一个经典的例子。
杨修原是曹操手下的主薄，因为聪慧过人、思维敏捷而得到曹操的赏识。
连以七步成诗闻名于世的曹植都曾求教于杨修，可见他的文学天赋非一般人可以比拟，在后代的史书
中更有“三国时期第一聪明人”赞誉。
但是，杨修恃才傲物，目中无人，仗着满腹才华和曹操的喜爱，经常做诗讥讽同僚，有时甚至连曹操
都不放在眼里，让大家敢怒而不敢言。
最后，连曹操都忍无可忍，而以扰乱军心的罪名将他处死，落得一个悲惨的下场。
　　“杨修死的有点不值，但是一点都不冤”，这是后世对杨修结局的最终评论。
以杨修的才智和造诣，本应该在中国古代文坛上占有一席之地，留下更多的诗赋以飨后人。
但结果呢？
很惨。
　　由此可见，谦虚做人，低调地做事对我们是何等重要。
谦虚、低调并不是要我们克制自己的想法，不主动去争取，不对未来抱有希望，而是要以一种真诚的
心态，合作的态度，积极主动地与人交往沟通。
　　和气生财　　哪个年轻人没有因为轻狂而付出过代价？
早年的李嘉诚也曾经经过一段表面很谦虚，其实内心非常骄傲的时期。
　　“当别的孩子在玩的时候，我却在学习，不停地抢知识。
自己一天天地进步，而他们却还是在原地踏步，慢慢觉得自己愈来愈了不起，已经将很多同伴抛在后
面，有点飘飘然的感觉。
”　　后来，李嘉诚因家境困难辍学，改而推销塑料，这让他对自己当初的想法感到非常惭愧。
随着认识的人愈多，就愈感到自己的不足和缺点。
推销同样的产品，李嘉诚一开始的销售额根本比不上其它的同事，他开始深深了解“人外有人，天外
有天，强中自有强中手”这句话的深刻涵义。
于是他更加勤奋刻苦，不断进步，真正地成长起来。
　　做人要谦虚谨慎，做生意更要如此，俗话说“和气生财”就是这个道理。
只有和善地对待自己的客户，对方才乐意跟你做生意，双方才能共赢。
正因为年轻时的教训，让李嘉诚懂得低调和谦虚的重要性，如何做才能赢得朋友的信任和客户的青睐
。
　　用真诚换取信任和尊重　　20世纪80年代，李嘉诚因为成功入主“和记黄埔”，接着因收购老牌
英资银行而名声大噪，但是他随即陷入深深的沉思。
虽然进驻“和记黄埔”已成事实，但自己管理这么庞大的英资财团是何等的不容易，李嘉诚倍感身上
的担子沉重很多。
　　俗话说：“新官上任三把火。
”大家都对李嘉诚翘首以待，想看看李嘉诚这把火会从哪里烧起，其实更多地是对他的不信任。
“别人不行，李嘉诚就能管理好吗？
”面对这些质疑，李嘉诚不动声色，决心要靠业绩和事实来说话。
　　和记黄埔一切照旧，没有发生任何变化，管理高层人事大地震的新闻也一直没有发生。
作为和记黄埔新主人的李嘉诚，只是心甘情愿地做一名执行董事，并没有迫不及待地爬上董事长的位
子。
他当然希望坐上董事长的位子，更希望在一种众望所归，所有人心服口服的情况下成为新董事长。
李嘉诚的谦让和真诚，立即赢得管理高层的尊重的信任。
虽然他不是和记黄埔的董事长，他却拥有比董事长更大的权利：员工的尊重。
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编辑推荐

　　美国《时代杂志》评为全球最具影响力的商界领袖人物！
从穷小子变成世界十大富豪，连股神巴菲特都赞誉有加的大企业家。
李嘉诚到底如何成功？
为什么能登上“亚洲首富”的宝座？
和李嘉诚一样思考，就能创造亿万身价！
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