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内容概要

本书将以叙述的内格，轻松向读者讲述富业务是如何取得出色的销售业绩的。
其中既有最直接的经验，也有最实用的招数，既有最简的提示，也有最有效的方法。
    本书作者作为著名的作家，演讲家，销售培训专家和中国最早的成功学专家之一，曾多次在著名公
司的销售培训或会议中发表演讲。
他有一个特殊的计划，即将自己和他人在个人成长中极具意义的经验传授给听众和读者，而这本书便
正是这一伟大计划之中为重要的项目之一。
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作者简介

杨金翰，赢家文化传播有限公司总裁。
早年研究绘画艺术。
教学、从政，后来下海经商。
做过推销员、酒店老板和公司经理等。

    1996年开始研究成功训练，是国内最早的成功学讲师之一，是典型的成功学实践专家。

    30余家公司顾问，10余家公司的培训师，曾服务过“绿特龙”食品有限公司、黑龙江省教育培训中
心、长春女子大学、杜蕾集团、中国人寿、安利（中国）等企事业单位。
帮助多家公司培训建立了高效团队，直接受训学员达数万人。

   杨金翰先生曾在2000多次销售培训或会议中发表演讲，他有一个特殊的计划，即将自己和他人在个
人成长中极具意义的经验专授给听众和读者，而本书便正是这一伟大计划之中最为重要的项目之一。
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