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内容概要

如何在推销工作中掌握真正的技巧，成为真正优秀的推销员，却是困惑广大从业人员很久的问题。
有很多人在其职业生涯中，只是一个普普通通的业务员，拿着微薄的薪水，整日奔波在大街小巷，行
走于高楼大厦之间，就是不能跻身于那些身价百万、轻松开展各种各样业务的优秀推销员之列。
究竟什么原因造成了如此大的差异呢？
显然不是天资，关键在于技巧！
    本书收集了在推销领域中广泛应用的81个定律，涵盖了个人成功与推销过程的各个方面。
这些定律和原理是人类千年智慧的结晶，是指引推销员快速成功的黄金法则。
通过这些定律，你可以了解纷繁复杂的商业行为背后的真相，可以了解推销工作的种种技巧，并不断
修正自己的行为。
本书的目的就是为那些想在推销行业中有所作为的推销员寻找一条通向成功和卓越的通途。
在这条大道上为你标明了必要的“交通规则”，遵循这些铁一般的定律，就能找到“金钥匙”，成为
真正优秀的推销员。
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