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内容概要

2004年初，《民富论》刚一面世就引起了巨大的轰动，四月份一跃成为财经类图书排行榜第一名。
人民日报，经济日报、光明日报、工人日报、工商时报等数十家大报争相报道，作者赵延忱被誉为“
创业领航人”，《民富论》也被推崇为“创业圣经”。
    我国著名经济学家茅于轼先生说：“《民富论》就是建立在中国改革开放社会实践的基础上，总结
出来的具有中国特色的经济思想，阐述得令人信服，体现了中国的特点。
”“《民富论》的中心思想就是要为创业者探寻一条新企业孕育、出生、发育与成长的规律，这对于
在迷茫中摸索的民间创业者们的帮助是很及时的。
”    中华全国总工会书记处书记李永海称：“这是一部伟大的著作。
从头到尾，通篇充满哲理，不仅搞企业的人应该读，作领导干部的也应该读。
”    《民富论》以其原创性、本土化和系统性赢得了千千万万读者的热情支持，至今已有三千多封读
者来信，很多读者反映，该书内涵深厚，是经典的理论著作，不容易懂，他们迫切需要一本既体现《
民富论》揭示的创业规律，又贴近实际、操作性强的创业实战指导用书。
    在近两年来几十场创业报告咨询会上，赵延忱直面一线创业者，针对创业现实从各个角度解答了大
量实际问题，《端口》就是建立在这个基础上的浓缩和提炼，所以说它是《民富论》的实践专题版。
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作者简介

赵延忱是“老三届”68届初中毕业生,121岁由工厂调入企业党校任教.a两次考取研究生.a在吉林大学就
读期间,1师从经济学家张唯达.a12年的刻苦读书,1接受了人类探索经济的主要成果
    他提出了从个人有效劳动的转化形式入手建立劳动计量标准的工资改革目标从历史的源头与事
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书籍目录

上篇 切入创业的端口  一、创业思想的“三个虚无”    1．企业孵化的思想        2．管理学科的内容    3．
创业概念的研究    4．创业之“道”《民富论》  二、创业“三不”    1．创业不必“执照”    2．创业不
是“演戏”    3．创业不要“找钱”  三、创业“起步”    1．自己熟悉的    2．占有资源的    3．优势明
显的    4．兴趣浓厚的    5．突出缺陷的    6．不用花钱的    7．起点很低的    8．可以借助的    9．方便加
盟的    10．跟定大势的    11．发现缝隙的    12．能够虚拟的  四、如何选择项目    1．选择项目是搞对象  
 2．选项首先是选自己    3．选项要舍得花工夫    4．选项要整合加特色    5．选项过程的四步骤  五、如
何规避风险    1．风险来自三个矛盾    2．化解需要三个程序  六、加盟：选对盟主是关键    1．我曾这样
加盟    2．选择什么样的盟主    3．怎样才能选对盟主  七、适合在校创业的项目    1．借助学校品牌的项
目    2．适合PSF的专业项目    3．适于对外合作的项目    4．小型多样的经营项目  八、利他，创业者的
根本观念    1．创业之“业”是个人与社会关系的结合部    2．利他的真实与合理的根据是利己的普遍
性    3．利他是个人与社会关系中的最高行为准则    4．利他是商品经济原则的人性基础    5．利他是实
现利己行为的整个过程    6．利他是利己行为方式的最高级次    7．利己是对投资目的的根本性背离  九
、起爆创业的火药和引信    1．四个必须确立的前提    2．三桶火药和一只引信    3．基础资本与生命长
河  十、抓住项目的命根子    1．内容，网站的“根”    2．创业，抓住生存的根  十一、创业底气从哪来
   1．底气来自本领    2．教育有些无奈    3．实践需要用心  十二、创业的理由    1．超越生命本能的意志
实体    2．人的重要标志    3．人生要摆脱“三个压迫”  十三、市场能预测吗    1．市场预测是靠不住的
   2．做市场的能力最重要    3．市场就是创业者自己中篇 避开创业陷阱  一、融资陷阱    1．就事论事说
引资    2．“计划书”的误导    3．一条行不通的路  二、“市场”决定    1．能动的力量    2．观念的陷
阱    3．事实的证明    4．理论的证明  三、“预测”决定    1．市场不是预测出来的    2．对市场只能亲
身感受    3．可以在模拟中“预测”  四、“速度”决定    1．“快必死”    2．“快之过”  五、“起点
”决定    1．做好“内涵”是功夫    2．从“小”开始是正路  六、“规模”决定一    1．行业种类    2．
市场容量    3．开拓能力    4．流动资金    5．管理能力  七、“知识”决定    1．专业知识≠创业能力    2
．走出靠专业知识创业的误区    3．知识与经济之间的三个转化    4．明确资本积蓄的方向在哪里    5．
决定转化的是“灵魂”资本  八、“决策”决定    1．大“家”莫唱“同一首歌”    2．有许多失败与决
策毫不相干    3．所谓决策的作用是有限的下篇 把握创业精髓  一、追寻一条道路  二、发现灵魂资本   
1．什么是灵魂资本    2．曾经的创业误区    3．灵魂资本的作用    4．屠龙刀与烧火棍  三、把握投资项
目    1．通透要素    2．界缘创新    3．平衡运转  四、寻找资本的根    1．在成长中夭折    2．在发展中收
缩  五、治疗快死之症    1．一切投资从小做起    2．培育企业生存的根    3．快能带来无尽祸患  六、妙
解投资风险    1．穿越百慕大    2．逆向投资法    3．借助投资法    4．用事实说话  七、在运转中成熟    1
．减轻运转的负荷    2．压榨“运转成本”    3．冲过损益平衡点    4．保证现金流供血    5．控制应收账
款  八、创业的好时期    1．正在发生深刻变化    2．自由人群体的产生    3．发现了创业的规律
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