
第一图书网, tushu007.com
<<创业经商的85个关节>>

图书基本信息

书名：<<创业经商的85个关节>>

13位ISBN编号：9787801973429

10位ISBN编号：7801973429

出版时间：2006-1

出版时间：企业管理出版社

作者：李卫生

页数：322

字数：295000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<创业经商的85个关节>>

内容概要

《创业经商的85关节》一书，是古今中外成功经商者智慧的结晶和经验的总结，它毫无保留地给你传
授创业与经商的经验知识，倾囊而出地献给你创业与经商的金点子。
它就象茫茫大海里的一盏明灯指引着你，使你在焦急搜寻中、百般无奈中、热切地企盼中、不知所措
的迷惑中得到真诚的帮助，助你走向成功——把握好、发展好你的尤为关键的“重要战略发展机遇期
” !
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作者简介

李卫生，男，1958年2月生于安徽省舒城，任过教师、编辑、先后担任县委政研室主任、县委党校常务
副校长等职。
喜好写作、书画、文娱、锻炼、交友。
曾公开出版《现代革命史上250个第一》、《交友的艺术》、《锦绣舒城》、《实用歇后语》等书；发
表文章多篇；任《舒城革命史
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