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内容概要

哈佛大学素以培养精英型人才著称，在历届美国总统中，有7位出自哈佛；诺贝尔奖获得者中，哈佛
毕业生就占了34位；出自哈佛的优秀企业家和顶极管理人才更是不胜枚举。
就其毕业生的前途和成就而言，哈佛大学无疑是世界名校之翘楚。
哈佛的名头是如此之大，以至于它的学生尚未毕业，许多世界知名的企业和机构就高薪以待了。
难怪有人说，进了哈佛就等于买了成功保险。
     世人热衷于把哈佛描述成一部神奇的人才制造机，但哈佛校方却自己颠覆了这一神话，该校心理学
教授S·G·劳伦兹撰文指出，任何大学都不可能在短短几年里把庸人变成真正的优秀人才，哈佛毕业
生之所以出类拔萃，很大程度是因为哈佛的录取条件太高，能考进哈佛的年轻人，身上本来就具备了
明显的“成功趋向”。
劳伦兹认为，这种“成功趋向”主要来自良好的家庭传统，这是一种看似无形却影响深远的教育，“
就其有效性而言，包括哈佛在内的任何学校教育都无法与之相提并论”。
     为了让学生认识到良好家庭传统的可贵，劳伦兹发起了“书信中的家” 活动，鼓励学生在因特网时
代以书信这种传统方式与家人沟通。
起初，学生们对此不感兴趣，响应者寥寥。
但是，一位名叫哈罗德·威克的人帮劳伦兹摆脱了尴尬。
     哈罗德是一位学生的叔叔，天生没有双臂，但这对他来说从来就不算什么问题，因为从他记事起，
他的父亲就满不在乎地告诉他：“没有十全十美的人，每个人都有某种缺陷，对你来说，什么有用就
用什么吧。
”于是哈罗德从小就用脚来完成别人用手才能做到的事情。
他是一个自足、快乐的人，别人能做的他基本上都能做，洗澡、用餐、穿衣，甚至打字；别人拥有的
他也几乎都有，工作、财富、妻子、幸福，除了手臂。
    劳伦兹了解了哈罗德的情况后，立即邀请他作为“书信中的家”活动的嘉宾到哈佛大学演讲。
哈罗德愉快地接受了邀请。
出乎学生们意料的是，这位“哈罗德大叔”并没有讲什么苦难史，相反，他的讲演轻松幽默，没有双
臂的生活被他描述得妙趣横生。
为了证明自己所言非虚，哈罗德还现场用脚表演了穿衣、打字等技能。
最令学生们兴奋的是，演讲结束后哈罗德居然跑到足球场踢起球来，他那杂耍似的脚法再次让学生们
大开眼界。
     哈罗德用他的乐观和坚韧征服了那些桀骜不驯的大学生，本来安排为一场的演讲变成了三场；而劳
伦兹的“书信中的家”活动也因此得到了学生们的热情响应。
     我从台北去哈佛做访问学者期间，在哈佛图书馆的旧有学报里看到了“ 书信中的家”这则短消息，
凭着我做教育的多年经验，我相信这些信件背后的价值所在，于是费了九牛二虎之力找到了当年学报
的主编戴维斯女士。
这位激情四射的职业女性以饱满的热情接待了我。
当她得知我来访的目的后，高兴得把当时活动的前前后后说了一通，我从她那里得知这些信件后来都
存放在了哈佛大学的珍藏馆里。
我回到哈佛大学后从数百万封信中挑选出了那些走出校门后仍然很成功的学生信件，并把这些信件整
理和编写了出来，回台北后我把这部书信集交给了我的太太，让她模仿着这些家长的方式来教育孩子
。
     我的太太总会在一些特殊的日子里给我们家的三个孩子分别写信，这些信件的地址永远都是——童
话王国来的信，每当孩子们接到这些陌生世界寄来的信都会兴奋不已。
他们总会把自已的信件相互传阅，然后认认真真地写回信，这些信件都统一交给我的太太替他们寄出
。
从三个孩子的身上我们的确看到了这些书信的闪光之处，所以我决定将这本有关家教的书信集出版出
来让更多的人得益。
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章节摘录

　　5．骗局　　亲爱的柯恩：　　我这一生中，给我留下深刻印象的事情很多，今天我要告诉你的
，是和你将来的事业有关的一点有益的经验。
我丝毫不怀疑哈佛商学院能教给你最好的经商之道，但有些经验却不是在学校里能学到的。
比如识破商业欺诈的经验，我敢说有些欺诈手段的巧妙是你们这些大学生难以想象的。
　　我13岁那年，有一次和我的父亲步行经过芝加哥一条热闹的大街。
我们走过一家服装店时，门口一位满面笑容的男子一见我们，立刻热情地向我父亲伸出手，嚷道：“
先生，欢迎您的光临！
我们有一种漂亮的服装，配您的身材再好不过了！
今天正逢大减价，您可别错过这个机会啊！
”　　我父亲说：“谢谢，不过我今天不需要。
”我们继续前行。
我回头看了一眼，那位热情洋溢的推销员又缠上了另一个行人。
他一边向他介绍一种蓝色套装如何漂亮，一边拉着他进了店铺。
 “那是德鲁比克兄弟俩，他们呀，”父亲笑道，“他们靠装耳聋赚的钱已经供3个孩子上了大学。
”　　我感到很奇怪：装聋也能发财?　　接着，我的父亲告诉了我事情的来龙去脉。
原来，这对兄弟中的一个把顾客哄进店里。
劝说顾客试试新装对他来说易如反掌，折腾一阵之后，顾客最终会问：“这衣服多少钱?”　　这位德
鲁比克先生就会把手放在耳朵上反问：“你说什么?” “这衣服多少钱?”顾客提高声音又问了一遍。
　　“噢，你说价格啊，我去问问老板。
对不起，我的耳朵不好。
”　　他转身向坐在店铺一端的半封闭写字台后面的兄弟大声喊道：“德鲁— —比克——先生，这套
毛料服装定价是多少?”　　“老板”站起来看一眼，答道：　　“那套西装吗?72美元！
”　　“多少?” “72——美元。
”　　他回过身来，满脸微笑地对顾客说：　　“先生，42美元。
”　　顾客以为有便宜可占，赶紧掏钱，拿了衣服就走。
而事实上，那件衣服也许连20美元都不值。
　　“贪小便宜会吃大亏”，这是世人皆知的道理，但骗子们总能运用各种巧妙的手段引人上钩。
这是为什么呢?因为人性的弱点是不可能完全消除的，当你有了投机取巧之心，就难免为投机取巧所害
。
诚实、本分这样的品质也许算不上什么经营之道，但却是做人和做事的根本。
　　你的父亲　　3月20日于辛辛那提　　⋯⋯
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编辑推荐

　　哈佛家长教育孩子立志、做人、做事的经典书信！
　　哈佛大学教授认为，哈佛毕业生之所以出类拔萃，不是因为哈佛是人才制造机器，而是这些年轻
人本身就具备了明显的“成功趋向”，这种“成功趋向”主要来自良好的家庭传统。
作者将哈佛家长教育孩子立志、做人、做事的经典书信编成这本教子枕边书，与每一位父母分享。
愿您的孩子从家庭教育开始快人一步！
　　世人热衷于把哈佛描述成一部神奇的人才制造机，但哈佛校方却自己颠覆了这一神话，该校心理
学教授S·G·劳伦兹撰文指出，任何大学都不可能在短短几年内把庸人变成真正的优秀人才，哈佛毕
业生之所以出类拔萃，很大程序是因为哈佛的录取条件太高，能考进哈佛的年轻人，身上本来就具备
了明显的“成功趋向”。
劳伦兹认为，这种“成功趋向”主要来自良好的家庭传统，这是一种看似无形却影响深远的教育，“
就其有效性而言，包括哈佛在内的任何学校教育部都无法与之相提并论”。
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