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前言

　　这是一个创造奇迹的时代，拥有金钱，渴望富有是每一个人的梦想。
但是，世间做生意的人成千上万，为什么有的人能够赚得盆满钵满，而有的人到头来却亏得血本无归?
　　两个人，一个体弱的富翁，一个健康的穷汉，两个相互羡慕着对方。
富翁为了得到健康，乐意让出他的财富；穷汉为了成为富翁，随时愿意舍弃健康。
　　一位闻名世界的外科医生发现了人脑交换方法。
富翁赶紧提出要和穷汉交换大脑。
其结果，富翁会变穷，但能得到健康的身体；穷汉会富有，但将病魔缠身。
　　手术成功了，穷汉成为富翁，富翁变成了穷汉。
　　不久，成了穷汉的富翁由于有了强健的体魄，又有着成功的意识，渐渐地又积累了财富。
而那位成了富翁的穷汉虽然拥有了巨大的财富，但是由于他缺乏经营的头脑，不断地把钱浪费在无用
的投资中，最终又变成了穷汉。
　　有钱人之所以有钱，并不是仅仅靠着对财富的心灵渴望。
他们在激烈的商海竞争中，用敏锐的洞察力，及时地捕捉着一个个转瞬即逝的赚钱机遇；巧妙利用“
四两拨千斤”、“妙手回春”等招法和机关，广泛筹钱，扩大经营。
为了赚取更多的金钱，他们以智慧的财富将手中的资金在投资中进行无限制的膨胀，以钱生钱，获取
更大的利益。
　　谋财有道，谋财有方。
有钱人拥有无限的想象力，永不枯竭的创造力，他们能根据不断变化的情势创新思维，而财富自然也
就随之来到了他们的身边。
　　赚钱为首，理财为辅。
在日常的经营管理中学习和培养自己的理财能力，多听听专家学者的意见，只有这样，企业才能在无
情的商海中乘风破浪、勇往直前。
　　小百姓有小百姓的财富，大人物有大人物的财富。
君子获取财富是为了生活美满并资助社会，小人获取财富是为了穷奢极侈吃喝玩乐。
一个穷光蛋，即使有天大的善心，也不能做出较大的善事；一个社会地位极其低微的人，即使有报国
之心，也不能实现宿愿。
如果林肯不是坐在总统的宝座上，他能拯救五十万黑奴、发动南北战争进而统一美国吗?如果李嘉诚不
是一个亿万富翁，他能对社会群体和国家做出那么多的捐助和奉献吗?　　一个人是否能成为发财致富
的有钱人，关键要看他是否能够充分挖掘自身的创富潜能，是否拥有正确的创富理念，是否懂得巧妙
地运用创富技巧，是否真正拥有创富的资本。
　　《有钱人的资本》一书，引领您走出财富误区，提高财富智商，领悟赚钱的最高境界，体验赚钱
智慧游戏，本书分别从识钱、赚钱、变钱、投钱、谋钱、算钱、讨钱、谈钱、管钱、用钱等10个方面
，全面剖析财富快速增长的多种方法和技巧，详尽解读有钱人创造财富神化的密码，全程演示有钱人
的财富奥秘。
希望各位读者能从此书中进一步体会到赚钱的真正价值所在。
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内容概要

　　《有钱人的资本全集》详尽解读有钱人创造财富神话的密码，全程演示有钱人的财富奥秘。
全面剖析财富快速增长的多种方法和技巧。
希望广大读者能从此书中进一步体会到有钱人的真正资本价值所在。
有钱人之所以有钱，那是他们在激烈的商海竞争中。
用敏锐的洞察力。
及时地捕捉着一个个转瞬即逝的赚钱机遇；巧妙利用“四两拨千斤”、“妙手回春”等招法和机关。
他们以智慧的财富将手中的资金在投资中进行无限制地膨胀，以钱生钱、以智生钱，获取更大的利益
。
谋财有道，谋财有方，有钱人拥有无限的想像力，永不枯竭的创造力，他们能根据不断变化的情势创
新思维，而财富自然也就随之来到了他们的身边。
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赢钱：看准后就把钱撒出丢1.投资是最好的储蓄／0992.必不可少的市场分析／1023.把握市场，放手一
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力量／1926.薄利多销，折扣生财／1967.向穷人看齐／1998.东窗不亮西窗亮／202第七章 灵活讨钱：办
法总比困难多1.摸清债务人的底细／2072.擒贼先擒王／2113.巧用“以劳抵债”／2144.“速战速决”是
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掌分寸／2299.“丢车保帅”为企业／23410.“亲朋总动员”／23911.化敌为友，互惠互利／242第八章 
智暑“谈”钱：能说会道最赚钱1.摸清对方的底细／2472.“稳”中有“狠”，方能取胜／2503.电话—
—谈判桌上的好道具／2534.挖尽客户的潜力／2565.不要轻易暴露自己的底牌／2596.软硬兼施，两手准
备／2627.变被动为主动／2648.做最坏的打算／267第九章 “吝啬”管钱：看紧自己的钱柜1.每天储蓄
一点点／2712.让金钱运转起来／2743.做好自己的账房先生／2774.克服企业中的资金不足／2795.别把员
工的利益榨干／2866.精打细算，厉行节约／2897.为顾客至上提供完美服务／292第十章 合理用钱：把
钱用在刀刃上1.花钱是一门大学问／2972.不该花的钱绝对不花／3003.拥有一颗感恩的心／3054.不要让
金钱腐蚀灵魂／3085.与社会共享财富／3116.慷慨解囊，热衷公益事业／3147.生活快乐才是真／318
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章节摘录

　　2.决不放弃万分之一的机会　　有一个年轻人非常想娶农场主漂亮的女儿为妻。
于是，他来到农场主家里求婚。
农场主仔细打量了他一番，说道：“我们到牧场去。
我会连续放出三头公牛，如果你能抓住任何一头公牛的尾巴，你就可以娶我的女儿了。
”　　于是，他们来到了牧场，年轻人站在牛栏门前，焦急地等待着农场主放出的第一头公牛。
不大一会，牛栏的门被打开了，一头公牛向年轻人直冲了过来，这是他所见的最大而且是最丑陋的一
头牛了。
他想，下一头应该比这一头好吧。
于是，他跑到一边，让这头牛穿过牧场，跑向牛栏的后门。
　　牛栏的大门再次打开，第二头公牛冲了出来。
然而，这头公牛不但体形庞大，而且异常凶猛。
它站在那里，蹄子刨着地，嗓子里发出“咕噜咕噜”的怒吼声。
“哦，这真是太可怕了。
无论下一头公牛是什么样的，总会比这头好吧。
”　　不大一会，牛栏的门第三次打开了。
当年轻人看到这头公牛的时候，脸上绽开了微笑。
这头公牛不但形体矮小，而且非常瘦弱，这正是他想要抓的那头公牛！
当这头牛向他跑过来的时候，他看准时机，猛地一跃，正要抓住牛尾巴，但是——这头牛竟然没有尾
巴。
　　这是一个令人伤感和遗憾的故事，但说明了一个问题：在人的一生中，果断坚定，把握机会，就
可能品尝成功的快乐；犹犹豫豫，思前顾后，就有可能错过很多机会，甚至留下永远的遗憾。
　　世界屈指可数的建筑业巨子，美国的比达·吉威特被称为土木建筑大王。
这位土木建筑大王，现在不仅称霸于建筑业界，同时在煤矿、畜牧、保险、出版、电视甚至新闻界，
也广泛地涉猎，获取了巨大的利润。
　　身为事业家的吉威特，其成功的关键就在于他那独特的经营哲学，也就是他常说的：“倘若可以
多赚一美元，只要有这种机会，我就绝对不放弃。
”　　吉威特是一位完全靠自己力量经营的代表，这多少有点保守。
譬如，为了不让其他行业“赚”去公司资金借贷及业务往来上的费用，吉威特经营了自己的金融公司
，由自己的公司来经办自己所有的子公司的资金周转及业务往来。
这样经营的结果，一方面可以保证自己公司金融上的自主性，不受制于他人；另一方面又可以趁此经
营金融公司，在金融业插上一脚，的确一举两得，处处得利。
再以他创办保险公司为例，凡是吉威特辖下的从业人员，其健康保险、寿命保险以及各子公司的业务
保险等，无不归自己的保险公司承办。
如此一来，不仅“肥水不流外人田”，而且对外营业方面亦可捞上一笔，的的确确是合算之举。
吉威特建筑公司所使用的土木机械，同样是向属下的利斯公司租赁，并支付使用费及租金。
总之，依据吉威特的经营哲学，任何钱都要自己赚，同时使公司的业务蒸蒸日上，他那家建筑公司也
可获得更大的利润。
　　一般说来，承建一项工程，合同额的利润率平均是20％，但吉威特却有办法确保30％的利润。
而且，吉威特对于工程费的投标，总是比其他公司低，这也早有定论。
譬如，他向美国原子能委员会所承包的俄亥俄州浓缩燃料工厂的建设工程，合同额是798亿美元。
然而，吉威特不仅使完工日期比合同规定的缩短半年以上，还使工程费用比合同金额低26亿美元。
在“即使是一美元也要赚”的经营哲学下，吉威特仍然没忘掉顾客的利益，处处以顾客为重。
在这种情况下，应该赚的钱还是赚了，难怪现在美国的土木建筑业界认为吉威特的经营规则，真正是
对他们的萤大威胁。
　　编者点评：　　世界首富比尔·盖茨说：“机会与我们的事业休戚与共，她是一个美丽万分而又
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脾气古怪的天使。
她会忽然来到你的身边，如果你稍有不慎，她又会飘然而去，不管你是如何地扼腕叹息，从此她都将
一去不返永不再来。
”　　有志成为富人的人应该重视那万分之一的机会，因为它将给你带来意想不到的成功。
有人说，这种做法是傻子行径，比买奖券的希望还渺茫。
但富人却不这么想，他们认为这种观点是有失偏颇的，因为开奖券是由别人主持，丝毫不由你主观努
力；但这种万分之一的机会，却完全靠你自己的努力去把握。
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