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内容概要

这是一本凝结世界成功销售员卓越智慧的成交课程，它记录了为你解开简单销售的成功秘密。
    学习并实践世界成功销售员的成交智慧，你将是世界上最伟大的销售员。
    谨以此书献给所有为追逐梦想而努力拼搏、懂得学习的推销员，你们将是最棒最成功的人！
    本书专门为那些有志于在推销行业闯荡的读者编写。
 该书凝结了世界上成功销售员们的卓越智慧，记录了为想成为一个成功推销员的你解开简单销售的成
功秘密。
 该书主要以课程的形式为你讲授这些奥秘。
语言通俗，内容丰富。
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章节摘录

　　第一课　高效的销售从自信开始　　第二讲　像销售精英一样思考　　我们正处于从事销售行业
的绝佳时期，因为你不用担心经济形势的大起大落以及行业的突然变迁，你从来不会拥有这么多的机
会来实现自己的目标——以及享受更高质量的生活——也不再像以往一样，靠在市场上推销更多的产
品与服务来维持生存。
如果你从现在开始不断培养自己的销售技能，你的职业生涯将在未来几个月以及若干年中得到飞跃发
展。
　　出众的销售技巧，有助于你拥有更为出色的销售业绩。
托马斯·斯坦利在他的畅销著作《邻居是百万富翁》一书中说：在美国，自己白手起家的百万富翁中
，有50％的人曾经是做销售的，他们一生都在为别的公司销售产品。
这些人成为百万富翁的道路大同小异。
首先，他们善于销售；然后，他们从中获得高收入而过上富裕的生活；接着，他们离开公司，将自己
收入的一部分积攒起来进行投资。
著名销售大师伯恩·崔西能做到，这些你也能做到。
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媒体关注与评论

　　不管你对于每天接触的客户具有何种想法，这都无所谓，重要的是你对待他们的方法。
　　——乔·吉拉德　　你在接待客户之初，如果能让客户感到轻松并消除不安，让他对于你花时间
接待他油然而生一种谢意，那就说明你已经开始迈向成功之路了。
　　——乔·吉拉德　　推销是一种令人自我骄傲的职业，你必须喜欢自己所从事的这项工作，才能
为工作神魂颠倒，你脑海中只有一个念头：自己的产品或服务一定会得到顾客的青睐。
　　——汤姆·霍普金斯　　无论你是否得到订单，你都要给你潜在的硕客留下美好的印象，以便他
对你有一个长久的回忆。
　　——奥里森·马登　　如果你能让顾客或潜潜在客户感觉到你真心喜欢他们，也很敬重他们，那
么你的推乐生涯将会无往不利。
　　——布莱恩·催西　　一个成功的推销员在遭遇挫折或失败时，能够永不认输，屡仆屡起，咬住
不放，坚持到最后胜利为止。
　　——原一平　　一个推销员在推销自己的产品或服务时，必须记住，你真正推销的是你自己，你
是世界上最好的产品。
　　——乔·吉拉德
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