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前言

随着我国对外开放、融入世界经济的步伐逐步加快，大量物美价廉的中国产品逐渐被世界上越来越多
的国家接受。
在世界各国对“中国制造”产品日益依赖的同时，中国产品也使得许多进口国的相关制造业感到了“
威胁”。
于是，世界上许多国家在享受进口中国产品带来的巨大利益的同时，纷纷举起了“反倾销”的大棒，
期望以此达到保护本国产业的目的。
而“反倾销”这一概念，也随着中国入世和媒体的宣传。
开始迅速进入中国企业界，甚至是普通百姓的视野。
根据商务部反倾销“四体联动”的应诉机制。
中国机电产品进出口商会（机电商会）负责机电产品的反倾销应诉组织工作。
机电商会于1992年成立法律部，开始从事反倾销、反补贴、保障措施及知识产权等公平贸易案件的应
诉工作。
先后组织和代表企业参加了美国电风扇、美国刹车盘（毂）、美国自行车、美国打火机、欧盟打火机
、日本自行车、巴西水表、欧盟铸件等100多起案件的应对工作。
2006年2月。
机电商会在原有法律部的基础上，又成立了法律服务中心，旨在为会员企业提供更全面的法律服务。
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内容概要

　　随着我国对外开放、融入世界经济的步伐逐步加快，大量物美价廉的中国产品逐渐被世界上越来
越多的国家接受。
在世界各国对“中国制造”产品日益依赖的同时，中国产品也使得许多进口国的相关制造业感到了“
威胁”。
于是，世界上许多国家在享受进口中国产品带来的巨大利益的同时，纷纷举起了“反倾销”的大棒，
期望以此达到保护本国产业的目的。
而“反倾销”这一概念，也随着中国入世和媒体的宣传。
开始迅速进入中国企业界，甚至是普通百姓的视野。
根据商务部反倾销“四体联动”的应诉机制。
中国机电产品进出口商会（机电商会）负责机电产品的反倾销应诉组织工作。
机电商会于1992年成立法律部，开始从事反倾销、反补贴、保障措施及知识产权等公平贸易案件的应
诉工作。
先后组织和代表企业参加了美国电风扇、美国刹车盘（毂）、美国自行车、美国打火机、欧盟打火机
、日本自行车、巴西水表、欧盟铸件等100多起案件的应对工作。
2006年2月。
机电商会在原有法律部的基础上，又成立了法律服务中心，旨在为会员企业提供更全面的法律服务。
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章节摘录

插图：一、基本概念1.什么是反倾销？
倾销从字面上理解就是低价销售。
无论是出口还是内销，企业都可能为了占领市场而降价。
有时甚至低于成本销售。
这种行为必然损害了同一市场上其他经营者的利益。
当一国企业在出口市场上倾销时。
就会损害到进口国内生产类似产品企业的利益。
这时。
这些企业就会寻求法律保护，使用“反倾销”来保护自己的利益。
用较专业的语言来表述，倾销是指某国的制造商或出口商将某种产品以低于正常价值的价格出口到另
一国的贸易行为。
反倾销则指进口国主管当局主动发起或根据国内工业的申诉。
按照一定的法律程序对以低于正常价值的价格在进口国进行销售的、并对进口国相关国内产业造成损
害的外国产品，进行立案、调查和处理的过程和措施。
反倾销是WTO允许的用以抵制不公平国际贸易行为的一种措施。
具体来说，在反倾销调查中，采取反倾销措施，要涉及三个要素：倾销、损害和因果关系。
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编辑推荐

《反倾销应对一点通》是由中国工商出版社出版的。
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