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内容概要

抓住做人的关键点，确定自己不败的生存优势。
    人生博弈强者胜。
所谓“强”，其实是一种印象，一种相对的概论。
做人的学问就体现在一些为人处世的方法中，体现在生活的点点滴滴里。
这些细节正是决定做人强弱的关键点。
    做人的关键点又在哪呢?处世不易做人难，许多人都为此一筹莫展，其实，它还是有迹可循的，并不
是想像的那么高深莫测。
在理解了“强”的本质之后我们不难发现，做人的学问就体现在一些为人处世的小事上，体现在生活
的点点滴滴里，这些细节正是决定做人“强”与“弱”的关键点。
     “世事洞明皆学问，人情练达是文章”，许多事情说难很难，说容易也很简单。
只要我们抓住做人的关键点，并掌握必要的技能技巧，给自己制造出一种生存优势，那还有什么事情
做不来呢?
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