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前言

奥康董事长王振滔说：“做企业一定要有思路。
做企业的人，思维一定要敏锐，要活跃。
”著名的成功学家拿破仑?希尔曾经说：“思考创造财富。
”在这个财富时代，很多人都感叹自己生不逢时，没有那些有钱的人幸运。
其实，有钱的人和没有钱的人一开始并没有什么大的区别。
现在很多富豪当初发家的时候不都是白手起家的吗？
他们起家时甚至比现在的大多数人都要穷得多。
而且，如果你稍微留心还会发现，现在社会中，那些有钱的富豪，多数人的学历并不一定高，家庭出
身的背景也不好，即便有些高学历的人，也往往是在学校中成绩不太好的学生。
那么，是什么因素导致这些富翁脱离穷人的行列而发了大财，成为成功人士？
不是运气，不是出身，不是学历，只是穷人和富人的思路不同。
比如，穷人自认为自己是穷人常常满足于能“凑合着过日子”的现状和安乐窝；而富人永不满足，即
便是他们在穷的时候，在没有钱的时候也认为自己是富人，只是暂时没有钱或钱不多。
又比如，穷人喜欢投机，喜欢买彩票，渴望一夜暴富；而富人喜欢投资，喜欢做事业，一点点积累，
做长久的买卖，放长线钓大鱼。
富人有富人的思路，穷人有穷人的思路，正是思路的不同，决定了穷人和富人的不同命运。
只要我们善于改变自己的思维方式，变穷人的思路为富人的思路，就一定可以拓宽财路，由穷到富，
由小富到大富，快速步入富人行列。
从现在开始，就改变自己的思维方式和行为方式吧！
现实生活中，如果从现在开始你不再做“月光族”，而是节省出部分金钱来用于投资，而且能够保持
投资的理性、能够实现资产的稳步增值的话，那么十年、二十年后，你也能跻身富人的行列，享受体
面的生活。
否则，你只有永远受穷。
如果你觉得所有的市场机会都让别人捷足先登了，那你从现在开始就要明白，机会的场地虽然看上去
似乎已经座无虚席，但只要你挤进去，总会找到立足之地。
俗话说，见缝插针，寻找商机必须要有眼光和灵活性。
别人横着站，你不妨转化思路，侧身而立，利用好别人剩余下的空间，你完全可以站得更安稳牢靠。
如果你有负债，请不要怕，只要有思路，有事业在，撒出去的钱一定能赚回来。
如果手中握着大把的钱，却不知道该做什么项目，没有投资方向，也就是钱花不出去，或者根本就不
知道怎么花，这才是真的可怕。
如果你觉得自己已经把路走绝了，真的没有出路了。
你就要想一下，路的旁边是否也有路？
如果你试着往旁边走几步，可能就会发现无数条路，而且条条都是全新的路，并最终引领你走向成功
。
事实上，更多的时候，我们在生活的路上走得不好，并不是路太狭窄了，而是我们的眼光太狭窄了，
所以最后堵死我们的不是路，而是我们自己。
一位千万富翁说过：“如果你讨厌一个人，那么，你就应该试着去爱他。
”善于改变自己的思路，打破常规，就会取得非同一般的成效。
这就是说，换一种思维方式，就能够化解问题。
只要肯动脑，垃圾也会成为黄金。
希望本书能让你改变思路，获得正确的思维方式，从而成为一个积极的人、富有的人、幸福的人；帮
助你成为一个职场高手、商场高手、人场高手。
这是我们一个小小心愿！
也是我们编著此书的初衷。
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内容概要

　　如果你讨厌一个人，那么，你就应该试着去爱他。
穷，也要争取往富人堆里站。
思路决定财路，布局决定结局。
　　这是一本写给勇敢的创业者的书，这是一本写给立志成为卓越商人的人的书，这是一本写给热爱
生活，具有永不放弃精神的人的书。
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章节摘录

第一章观念比资金更重要1.打工打到老，也是一根草，没钱也要当老板穷人的思路：打工好，不用本
钱，没有风险，只进不出，埋头干活就是了，更无须为各种各样的琐事操心。
很多人毕业后一心一意地找工作，找到工作后一心一意地干活，就这样干了一辈子，也穷了一辈子。
富人的思路：“工字不出头。
”一辈子打工，很难有大成功。
老板吃米饭，打工者最多能跟着喝点稀粥，有时候只能喝刷锅水。
自立门户才能赚大钱。
只要自己当老板，自己掌握自己的命运，才会有出头的那一天，尽管这个过程充满艰辛和挑战。
拿破仑曾经说过：“不想当将军的士兵不是好士兵。
”没有背景怕什么，没有靠山怕什么，自己的命运自己掌握。
心有多大，舞台就有多大。
这就是富人的思路。
为了说明这个思路的正确性，这里讲一个真实的创富故事：在离某大学的校门口50米的一个不起眼的
角落，有一个鞋摊。
补鞋的是个温文尔雅的大姑娘。
有一天，一名高傲的大学生到修鞋摊上补鞋，大学生怜香惜玉地说：“一个大姑娘给人修鞋不怕人看
不起吗？
”姑娘反唇相讥：“一个大学生穿着破鞋不怕人看不起吗？
”“你以后打算干什么？
”“当老板。
”“你没有钱怎么当老板？
”“我这不正在挣钱吗？
”后来，这位姑娘成了一个上市集团公司的董事长。
有人问她成功的原因，她后来回忆说：“我和别人最大的不同是，别人毕业想怎么找到工作，我毕业
想怎么创业。
这可能就是我和别人最大的不同了。
”这句话真是一语道破了富人最根本的思维方式。
跟一位广东的亿万富翁聊天，他说：“我们广东人不想给人打工，只有当老板的野心和对成功的欲望
。
你可以留意一下，即使是菜市场上卖菜的年轻人，也从未把自己看做是一个谋生活费的小贩。
他们认为自己是在经商，是在做经理，他们甚至有名片。
”想过富有的生活，要先有富有的思想，有想成功的欲望。
穷人的口头禅是“让我干，我就干”，“让我干什么，我就干什么，给我发工资就行。
”富人的口头禅是“我要干！
”而不是“要我干！
”甚至有的富人这样说：“即使你做了微软的CEO，IBM的总裁，都还不如一个小卖部的老板值钱。
不管走到哪里，想要创业要做老板的‘野心’永远都不要失去，只有自己才不会背叛自己，自己才不
会炒自己的鱿鱼。
”改革开放之初，一位商人在一次失败的生意后到深圳去打工。
因为没有学历、没有技术的他在深圳找不到工作，但是他很自信地说：“我只能做老板，因为像我这
样没有什么学历、没有什么专业技术的人，打工没人要，只好做老板。
”于是，他就开始寻找创业的机会。
不久，他就发现一个创业的机会——做租房中介，收取佣金。
当时的深圳，很少有正规的中介公司。
当时，在香港注册公司几乎很方便。
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于是，他就跑到香港，在香港注册了一家立业（香港）房地产开发公司，成为深圳第一家民营租房中
介公司。
公司一开张，生意就非常好，公司十几个员工，忙得晕头转向。
两年时间，他就积累了十几万元。
随着租房中介公司的增多，他开始转行做其他生意。
香港富豪庄永竞则说：“即使当个小老板，资本再少也总是为自己干，总会有发财的希望。
给别人打工，总是没有自己做老板显得更有发展。
”想发财的人就要时时有做老板的“野心”和追求成功的“欲望”。
如果你没有做老板的“欲望”，你就不会用老板的思维去思考，不会用老板的眼光去看待事物，更不
会以老板的姿态去做事，试想，这样的人不就只能替人打工一辈子吗？
2.想赚钱，首先你要对钱有兴趣穷人的思路：钱不是什么好东西。
人不能把钱带进棺材里，但钱能把人带进棺材里。
要那么多钱干吗？
够过日子就行了。
别谈钱，谈钱伤感情，一个字，“俗”。
富人的思路：为什么他能赚钱，你不能赚钱。
追根求源，想赚钱，首先你要对钱有兴趣，对钱有一个正确的认识，不然钱不会找你。
在生意中，“有利可图”很重要，换句话就是说对利益的追逐很重要。
天下这么多事情，大家都是为一些利益所驱使，为利益而奔忙。
人之常情是见到有利可图的事情不可能不干，见到祸害则不可能不躲避。
商人们做买卖，夜以继日地赶路，两步并作一步走，千里行程也不会感到遥远。
这是什么道理呢？
因为努力向前可以获得更多利益！
不想赚钱的人认为自己是穷人，常常满足于能“凑合着过日子”的现状和安乐窝。
而想赚钱的人则永不满足，因为他们对钱感兴趣，而且即便是在他们穷的时候，在没有钱的时候也认
为自己是有钱人，只是暂时没有钱或钱不多。
对钱有没有兴趣是每个人的一生能否发财致富或者事业能做多大的关键因素。
对钱有兴趣，不是让你抱着钱死不放松，而是要利用自己现有的资金去换取更大的回报，让钱去生钱
，这就是浙商的生意经。
有一个人，出身农村。
在小学时由于家里穷便辍学回家，帮家里做农活。
在他17岁时随家里的一位堂兄到城里打工，做装修队的泥瓦小工。
他说：“由于穷怕了，我发誓要挣钱发财，让下面的两个妹妹能好好上学，尽管我身无分文，连穿的
鞋都裂着口子，但我始终对钱有着极大的兴趣和渴望，每天都想我有一天会发大财，有很多很多钱。
”在干活时，他从不偷懒，最脏最累的活他都很诚实地去做。
而且每次干完活后，别人随手丢下一些垃圾，他都不怕麻烦把工地打扫干净。
时间久了，老板看他能吃苦、肯干活，比别人勤奋，先是给他涨工资，后来又让他当施工组长，后又
升为施工队长。
三年后，由于老板忙不过来，便让他独当一面去外面看活，甚至替老板定价钱。
在外面做生意他从不吃回扣、拿私钱，为这事，他堂兄还骂他笨。
但他想，要想赚钱当老板就不能有坏毛病。
后来，他的老板又主动将他的一部分业务让他承包。
他以前一年挣不到两万元，四年后每年能挣三十多万，他终于成了一个有钱人。
他慢慢地发现自己开始喜欢上了赚钱，喜欢上了钱到了自己手里的那种感觉，正是由于他对“多多益
善”的金钱的由衷的喜欢和向往，促使他向更远的方向迈进。
这位只有小学文化的农村打工仔自从发掘了自己的第一桶金之后并没有抱着他喜爱的钱去睡大觉，而
是立即把自己现有的钱投入到更大的工程中去，他用这笔钱组办了自己的装修队，由于接触过的人都
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知道他诚实，他的装修队的活儿是做不完的。
钱当然挣得也越来越多。
后来，他又组建了施工队承包更大的建筑工程。
在2000年，他又把他的大量资金投入房地产开发，身价达到几个亿的资产。
从默默无闻但是对钱有极大兴趣的穷小子到现在拥有过亿身价的大富豪，他用自己的行动告诉我们，
要想赚钱，首先要对钱感兴趣。
钱不是罪恶，而是价值的化身，是业绩的体现，是智慧的回报。
物以类聚，钱以人分。
你必须对钱有浓厚的兴趣，感觉赚钱很有意思，很好玩，你喜欢钱，钱才能喜欢你。
这决不是拜金主义，而是金钱运行的内在规律，不信你看那些富翁都喜欢钱，都能把钱玩得非常了得
，看看沃伦?巴菲特，看看乔治?索罗斯。
富人喜欢钱，但他们更喜欢让自己手中的钱变得更多，“富人赚钱，多多益善”。
正是这种对钱执著的兴趣爱好，促成了今天这许多的富豪，他们喜欢钱，钱自然聚集到他们的手里。
在商言商，在商场上你可以毫不避讳地去谈钱，你甚至可以大胆地喊出你对金钱的喜欢，这样钱才会
真正的“喜欢”上你，你才会有滚滚财源。
3.金钱遍地都是，赚钱很容易穷人的思路：国家实施稳健的财政政策和保守的货币政策后，紧缩银根
，经济不景气，干什么都不容易，钱不好挣。
富人的思路：天下没有难做的事，只是看你肯不肯做。
赚钱是件很简单的事情，遍地都是钱，就看你会不会捡。
脑筋活一点，做事多一点，行动快一点，效率高一点，赚钱就这么简单。
“金钱遍地都是，赚钱很容易。
”富人们都赞同这个说法。
对他们来说，没有不赚钱的事情。
那些大富翁没有一个认为赚钱是难的，反倒认为花钱太难。
1965年，一位韩国学生到剑桥大学主修心理学。
在喝下午茶的时候，他常到学校的咖啡厅或茶座听一些成功人士聊天。
这些成功人士包括诺贝尔奖获得者，某一些领域的学术权威和一些创造了经济神话的人，这些人幽默
风趣，举重若轻，把自己的成功都看得非常自然和顺理成章。
时间长了，他发现，在国内时，他被一些成功人士欺骗了。
那些人为了让正在创业的人知难而退，普遍把自己的创业艰辛夸大了，也就是说，他们在用自己的成
功经历吓唬那些还没有取得成功的人。
那些能发财的人从来不认为什么事情很难，更不怕生意难做，在他们眼里也根本就没有难做的生意。
几年前，曾遇到一位商场得意的朋友。
此人年龄不过二十余岁，却拥有数百万家资，闲暇时，谈到赚钱的事，他说：“赚钱是件很简单的事
，遍地都是金子，就看你会不会捡。
”“不是会不会捡的问题，我根本没看见地上有金子。
”他打趣道：“地上的垃圾就是金子，难道你看不见？
”金钱遍地都是，关键是你看不看得到，想不想捡，敢不敢捡。
收购破烂，有些人怕脏，瞧不起这个“叫唤买卖”，宁可闲玩，也不愿意干，导致自、己始终富不起
来。
而有些精明的人正是看中了收购破烂投资少、见效快、赚钱稳的特点，逐渐把收购破烂的生意做大，
积累了一些资金后，又把下乡收购改为设点收购，慢慢做起了小老板，有些人因此走上了富裕之路，
过上了幸福的生活。
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编辑推荐

《思路决定财路》内容为：富人有富人的思路，穷人有穷人的思路，正是思路的不同，决定了穷人和
富人的不同命运。
只要我们善于改变自己的思维方式，变穷人的思路为富人的思路，就一定可以拓宽财路，由穷到富，
由小富到大富，快速步入富人行列。
做企业一定要有思路。
做企业的人，思维一定要敏锐，要活跃。
不是运气，不是出身，不是学历，只是穷人和富人的思路不同。
思考创造财富。
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