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前言

口才的力量究竟有多大？
口才可以征服世界上最复杂的东西——人的心灵。
出众的口才能力可以使陌生人很快熟识起来，相敌对的人可以消除隔阂和仇视；兵戎相向的两个国家
可以化干戈为玉帛。
总之，小到个人，大到社会团体、集团之间、国家之间的矛盾都可以通过它得到解决。
正所谓“一言可以兴邦，一言可以丧邦”。
汉代刘向在《说苑·善说》中所写：“昔子产修其辞而赵武致其敬，王孙满明其言而楚庄以渐，苏秦
行其说而六国以安，蒯通陈其说而身得以全。
夫辞者，乃所以尊君、全身、安国、全性者也。
”正是由于认识到了语言的重要性，一批又一批杰出的演讲家和口才大师如雨后春笋般涌现，如马克
思、列宁、林肯、丘吉尔、戴高乐、拿破仑、孙中山、毛泽东、周恩来、鲁迅、闻一多等等。
他们凭着一副好口才牵引着世界各地人们的精神和意志，在闻名遐迩的同时成就着自己的梦想和事业
。
当今社会，口才的魅力显得越发重要。
可以说每一个环节都离不开口才，每次交易都不亚于一场外交活动。
人生在世，每个人都会有梦想，都会渴望成功，而要想取得成功就不能忽略了口才这一关键环节。
世界著名心理学家、奥地利人阿德勒曾指出：要成功就要找到能够帮助你成功的人，想要抓住这些人
就要紧紧抓住他们的内心，而抓住这些人的内心靠的不是渊博的知识，而是准确地掌握对方的心理，
看透对方的内心，在此基础上用巧妙的言辞发表意见和看法。
这样更能够得到别人的认同，因而也就容易取得成功。
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内容概要

人生在世，每个人都会有梦想，都会渴望成功，而要想取得成功就不能忽略了口才这一关键环节。
世界著名心理学家、奥地利人阿德勒曾指出：要成功就要找到能够帮助你成功的人，想要抓住这些人
就要紧紧抓住他们的内心，而抓住这些人的内心靠的不是渊博的知识，而是准确地掌握对方的心理，
看透对方的内心，在此基础上用巧妙的言辞发表意见和看法。
这样更能够得到别人的认同，因而也就容易取得成功。
    好口才让你的财富迅速提升，爱情找到甜蜜，亲朋关系更加紧密，事业上走向成功！
《金口才成就一生》里面没有高深的道理，都是一些深入浅出、贴近工作和生活的事例，展现成功人
士说话办事的完美艺术，相信不管是茶余饭后随意翻阅，还是静坐潜心阅读都会受益匪浅。
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章节摘录

柯达公司创始人伊斯曼捐赠巨款在罗彻斯特建造一座音乐堂、一座纪念馆和一座戏院，为了承接这批
建筑物内的座椅，许多制造商展示了激烈的竞争。
但是，找伊斯曼恰谈的商人们无不乘兴而来，败兴而去，一无所获。
正是在这样的情况下，“优美座位公司”的经理亚当森前来会见伊斯曼，希望能够得这笔价值9万美
元的生意。
亚当森被引进伊斯曼的办公室后，看见伊斯曼正埋头整理桌子上的一堆文件，于是静静地站在那里仔
细地打量起这间办公室来了。
过了一会，伊斯曼抬起头来，发现了亚当森，便问道：“先生有何见教？
这时，亚当森没有谈生意，而是说：“伊斯曼先生，在我等您的时候，我仔细地观察了您的这间办公
室。
我本人长期从事室内的木工装修，但从来没见过装修得这么精致的办公室.”伊斯曼回答说：“哎呀！
您不提醒，我差不多忘了。
这间办公室是我自己设计的，当初刚建好的时候，我喜欢极了。
但是后来一忙，一连几个星期都没有机会仔细欣赏一下这个房间。
”亚当森走到墙边，用手在木板上一擦，说：“我想这是英国橡木，是不是？
意大利橡木的质地不是这样的。
”“是的。
”伊斯曼高兴得站起身来回答说：“这是从英国进口的橡木，是一位专门研究室内装饰的朋友专程去
英国为我订的货。
”伊斯曼心绪极好，便带着亚当森仔细地参观起办公室来了，把办公室所有的装饰一件一件地向亚当
森作了介绍，从木质谈到比例，又从比例谈到颜色，从手艺谈到价格，然后又详细介绍了他的设计经
过。
这个时候，亚当森微笑着聆听，饶有兴趣。
直到亚当森告别的时候，俩人都未谈及生意。
你想，这笔生意落到谁的手里，是亚当森还是亚当森的竞争者？
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媒体关注与评论

如果让我重进大学，我将修好两门课，演讲和说服。
　　——尼克松我们最好的思想，最深厚的感情，只能被最美妙的语言表达出来。
若是表达不出，谁能知道那思想与感情怎样好呢？
这是无可分离的、统一的东西。
　　——老  舍如果有一天神秘莫测的天意将我从这里把我的全部天赋和能力夺走，而只给我留下选
择其中一样保留的机会.我将会毫不犹豫的要求将口才留下，如此一来我将能够快速，恢复其余。
　　——丹尼尔韦伯·斯特
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编辑推荐

《金口才成就一生》：说好第一句话，从关键点深入话入肺腑如品茗，用活赞美和批评说拒绝的话要
委婉，说求人的话要有力口无遮拦易树敌，避开禁忌不碰壁言语多些幽默，交流少些麻烦调整说话方
式，说话以理服人遭遇窘境莫慌，妙语摆脱尴尬说话因人而异，交谈分清场合锻炼说话技巧，有技巧
才主动说话察言观色，交谈抓住人心说安慰话暖人心，说真情话情更浓家庭沟通靠交流，言语和谐更
温馨好口才将使得你能说会道，占尽上风。
——镌刻于3，000年埃及古墓上的铭文一个成功人士光有能力还不够，还要有突出的口才。
古人把口才喻为：  “经国之大业，不朽之盛事。
”
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