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前言

　　对于这个时代的人来说，李嘉诚是一个财富神话，他享有“华人首富”的美誉数十年，更早已进
入“世界十大富豪”的行列，始终是年轻人的励志榜样。
李嘉诚的经商之道，非三言两语所能完全概括，本书就从素养、眼光、取舍这三个方面为您全面讲述
李嘉减的传奇人生.深入分析李嘉诚的成功经验，破译李嘉诚的智慧密码，最终为您指出借鉴之道。
　　对于这个时代的人来说，李嘉诚是一个财富神话，他享有“华人首富”的美誉数十年，更早已进
入“世界十大富豪”的行列，始终是年轻人的创业榜样。
　　有人说，李嘉诚的成功是时运所致。
也许，时代给了他很多机会，可时至今日，大浪淘沙，同时代不少的塑胶大腕、地产大王已被浩浩荡
荡的商业大潮吞没。
而李嘉诚却不仅能够站稳脚跟，且鹤立群雄，创业58年无亏损，可见，这“超人传奇”背后并非全然
靠的是时运，而是必有其高明独到的经商谋略。
探寻他的成功法则，我们可以发现，将中国传统文化和西方商业智慧熔于一炉的李嘉诚，他所取得的
辉煌正是来自于三项高深的修炼——素养、眼光、取舍。
　　李嘉诚的成功之路并非一帆风顺，他幼年丧父，家道中落，为了生活，他当过茶楼堂仔，进过舅
舅的钟表店，又跳槽做推销员，最后自己集资办厂。
艰难的人生道路，曲折的创业经历，使李嘉诚懂得了勤奋、诚信是人生的最大财富，是做生意必须要
坚守的准则，只有坚持以做人的方式做生意，才能仁者无忧众人助。
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内容概要

　　对于这个时代的人来说，李嘉诚是一个财富神话，他享有“华人首富”的美誉数十年，更早已进
入“世界十大富豪”的行列，始终是年轻人的励志榜样。
李嘉诚的经商之道，非三言两语所能完全概括，《李嘉诚经商三论》就从素养、眼光、取舍这三个方
面为您全面讲述李嘉诚的传奇人生，深入分析李嘉诚的成功经验，破译李嘉诚的智慧密码，最终为您
指出借鉴之道。
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章节摘录

　　为了安葬父亲，李嘉诚含着眼泪去买坟地。
按照当时的交易规矩，买地人必须付钱给卖地人之后才可以跟随卖地人去看地。
卖给李嘉诚地的，是两个客家人。
他将买地钱交给他们之后，便半步都不肯离开，坚持要看地。
山路出奇的泥泞，不时夹带着雨点，寒意逼人的北风迎面而来⋯⋯仍旧沉浸在失去父亲巨大悲痛中的
李嘉诚，想着这连日来和舅父、母亲一起东奔西走，总算凑足了这笔安葬父亲的费用；想着自己能够
亲自替父亲买下这块坟地，心里总算有了一丝慰藉。
这两个卖地人走得很快，他一步接着一步地紧跟不舍。
然而，卖地人见李嘉诚是一个小孩子，以为好欺骗，就将一块埋有他人尸骨的坟地卖给他，并且用客
家话商量着如何掘开这块坟地，将他人尸骨弄走⋯⋯　　可是，他们并不知道，李嘉诚听得懂客家话
。
他震惊地想，世界上居然有人如此黑心、如此挣钱，甚至连死去的人都不肯放过；想到父亲一生光明
磊落，即使现在将他安葬在这里，九泉之下的父亲也是绝对得不到安眠的。
而且，他也深知这两个人绝不会退钱给他，但他还是告诉他们不要掘地了，自己再另找卖主。
　　这次买地葬父的几番周折，深深地留存在李嘉诚的记忆深处，使他不仅受到了一课关于人生、关
于社会真实面目的教育，而且对于即将走上社会、独自创业的他来说，这是第一次付出沉重的代价所
吸取的相当痛苦的教训，也是他在道义和金钱面前如何抉择所面临的第一道难题。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　你不能不读的李嘉诚　　一部凝聚李嘉诚经商智慧的“超人”宝典　　一论素养：做人的素养决
定做生意的境界，李嘉诚不同一般的人格魅力，是其成就辉煌的重要因素；　　二论眼光：见人所不
能见，才能赚人所不能赚，李嘉诚独到的经商眼光栅通人所能比；　　三论取舍：有舍人所不能舍的
气度，才能取人所不能取的利益，取舍之间，尽显李嘉诚的无二智慧。
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