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前言

　　今天的中国，浩浩商机如浪潮卷起，滚滚投资似尘沙涌来。
各式各样的商机，每时每地都在撩拨着投资者们的本能冲动。
　　有人感言说：“中国市场留给创业者的时间，已经不到五年光景了。
”几年之后，中国市场的格局将趋于稳定，产业秩序会主宰一切，商机也将像深海的珍珠一样稀有。
　　从小生意做起是普通人致富的好门路。
生意不在大小，而在于经营的好不好。
把一项经营得很好的小生意复制十个，月利润乘以十，谁还能小看！
　　比如一位外乡配钥匙者，当街支一张旧木桌，置台配钥匙机，顺便卖些报纸和饮料，虽寒酸，但
终日不歇息。
在很多人眼
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内容概要

生活在当代的人们，无不渴望富有。
许许多多的人，也埋头苦干、努力工作、出大力流大汗，生活却没有改善；收入增多了，开支却也增
大了；房产私有化了，自己成了“无产者”，这些还不算什么，可单位破产得自己找饭碗了，这才是
最要命的。
当生存出现了危机的时候，财富似乎更是蓬山万里，可望不可及。
那就让本书来帮你打造一条赚钱的通道吧！
迅速致富的良方，最实用的创富新招，高效能的投资经典，全新的理财观念，就在这本《赚钱新招》
！
想富有，就先拥有它！
 　　做任何生意都有诀窍。
比如在零售的同时，要积极开发团购的大宗业务；销售任何产品，都需要准确定位消费群体；做任何
服务，都可以把服务延伸、再延伸，提供上门服务、开展网络服务、利用QQ服务⋯⋯ 本书用最简单
的赚钱步骤、最经典的赚钱智慧、最实用的赚钱高招、最前卫的赚钱理念、最新颖的赚钱方式，结合
普通人致富历程，总结出致富经商的经验、技巧，为广大渴望富裕的读者开辟出一片广阔的致富空间
。
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章节摘录

　　第1章　低成本赚钱新招　　某个地区盛产土豆，农民要把土豆送到小镇上才能换来钱。
把土豆分成大中小三类的卖法，要比混着卖能赚更多的钱。
可分土豆不是一件容易的事，因为它的工作量太大。
但是为了多赚钱，家家户户都不愿放弃这道工序，只好没日没夜地劳作。
李老汉家卖土豆时从不分捡，但也能卖好价钱，奥秘何在?原来李老汉先把土豆装进麻袋，然后再选颠
簸不平的山路走，等到城里时，小的落在下面，大的在麻袋的上面。
道理就这么简单。
　　万事不要想得太复杂，只要把理所当然的事办彻底就会一切都好。
好的经营哲学就是办好想当然的平常事
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