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前言

　　2006年6月6日，是中国银行业具有重要历史意义的日子，中国银监会在人民大会堂召开了中国银
行业从业人员资格认证委员会成立大会。
　　中国银监会主席刘明康亲任该委员会主任，他指出：“推动中国银行业从业人员资格认证制度建
设，是中国银行业发展史上的一件大事，将有助于提高银行从业人员素质，促进银行业员工培训的规
范化，提升中国银行业的服务水平和整体竞争力，推动中国银行业的稳健发展。
”　　中国银行业从业人员资格认证（Certification of China Banking Professional，简称CCBP），是中国
银行业发展的重大制度建设，它由四个基本的环节组成：资格标准、考试制度、资格审核和继续教育
。
正如各大媒体所评论的那样：这是银行从业人员的进入门槛，我国目前300多万银行从业人员今后都将
要持证上岗。
　　根据现有管理办法，凡是年满18岁、高中毕业的具有民事行为能力的人皆可报考；银行业协会每
年将举办两次考试；资格认证考试科目将采用模块化结构，具体分为公共基础科目和相关专业科目：
公共基础科目为所有银行业从业人员必备的基本知识、技术和能力标准，专业科目为相关专业人员必
备的专业技能知识，目前先推出风险管理和个人理财的两个专业证书；通过公共基础科目和相关专业
科目考试后的从业人员，还要根据其从业纪录进行资格审查，最终确定是否颁发资格证书。
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内容概要

　　中国银行业从业人员资格认证是中国银行业发展的重大制度建设。
为了配合这个重大的改革举措，我们根据中国银行业从业人员资格认证考试大纲，组织有关专家精心
编写了本套教材，以作为广大考生的学习参考用书。
本书也可以作为银行从业人员的日常工作参考用书。
     全书分为公司信贷概述、公司信贷营销、贷款申请受理和贷前调查等十二篇内容进行了系统的介绍
。
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章节摘录

　　预期收入理论是一种关于资产选择的理论，它在商业性贷款理论的基础上，进一步扩大了银行资
产业务的选择范围。
这一理论认为：贷款的偿还或证券的变现能力，取决于将来的收入即预期收入。
如果将来收入没有保证，即使是短期贷款也可能发生坏账或到期不能收回的风险；如果将来的收入有
保证，即便是长期放款，仍可以按期收回，保证其流动性。
只要预期收人有保证，商业银行不仅可以发放短期商业性贷款，还可以发放中长期贷款和非生产性消
费贷款。
　　预期收入理论产生于第二次世界大战以后，当时，西方国家的经济已逐渐从战争中复苏起来，开
始高速发展。
经济的发展带动了对资金需求的多样化，不仅需要短期资金，而且又产生了对固定资产投资和设备更
新等中长期资金的需求。
同时，货币金融领域竞争的加剧，也使商业银行迫切地需要开拓新的业务领域。
　　预期收入理论具有积极的意义。
首先，它深化了对贷款清偿的认识，指出贷款清偿的来源是借款人的预期收入，找到了银行资产流动
的经济动因，要求银行的资产与预期收入直接挂钩，克服了商业性贷款理论的缺陷。
其次，这一理论促成了贷款形式的多样化，拓宽了银行的业务范围。
银行由生产经营的局外人成了企业扩大再生产的参与者，从而加强了银行对经济活动的渗透和控制。
　　预期收入理论的不足之处在于：银行对借款人未来收入的预测建立在银行主观判断的基础之上，
由于预期收入很难预测，客观经济条件经常发生变化，借款人将来收入的实际情况往往与银行预期存
在一定的差距，所以以这种理论为依据发放贷款，常常会给银行带来更大的经营风险。
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