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前言

山不在高，有仙则名；水不在深，有龙则灵；地方不在大小肥瘦，有人则行。
    2001年，我国经济实力最强的100个县市中，浙江占了23个，几近1／4。
无独有偶，温州人在巴西圣保罗建立了中华商城，义乌在南非开办了小商品海外分场，海宁瞄准乌克
兰，杭州看中布达佩斯⋯⋯以“小商品、大市场”蜚声国内的浙江，正以强烈的市场竞争意识，走出
国门。
非独商界，在我国现职的1000多名两院院士中，浙江籍的院士有200多人，也近1／4。
    浙江的经济已经领跑全国11年了，2009年浙江省国内生产总值达到22832亿元，从1979年到2009年年
均增长13％，全省人均GDP达到44335元，全国排名第五。
然而，浙江资源匮乏，人均耕地只有全国平均的40％，国家重点投资项目也不多，是什么撑起了浙江
这么多年经济的快速发展？
    一份统计资料把浙江经济的巨大“魔力”彰显得淋漓尽致。
目前，在浙江全省88个县市区中，已经有85个县市区形成了块状经济，年产值超亿元的区块519个，块
状经济总产值5993亿元，约占当年全省工业总产值的49％。
这些经济群落也孕育出了一个勤劳务实、勇于开拓、善捕商机，敢冒风险的浙江商人群体。
    越来越多的研究者认同这样的一个观点：位于中国东南沿海的浙江商人是当今中国最具活力也是最
会赚钱的人群。
    知名的零点调查公司不久前在北京地区的一项企业界人士调查结果显示，浙江商人是北京市场上的
超级活跃群体，广东商人次之。
    在上海，浙军达50多万人，浙籍企业在沪投资总额、企业总数和资产总额，均居全国兄弟省市之首
。
    不仅仅在北京、上海等大城市，从通都大邑到穷山僻壤，甚至在欧陆各国城市，到处都有操浙江口
音的投资者和生意人。
在各地的“浙江村”、“温州路”、“义鸟街”，很难听懂的“浙江”话成了各地的本土语言。
仅在西部省份，就有300万浙商在“你发展，我发财”。
    1999年度全国民营企业“500强”中，浙江占了112家，比例超过了1／5，总量位居全国第一。
而在2000年，“500强”的“浙江产”更是达到了惊人的171家，一省就独占1／3强。
2001年，前十名增加到5家。
2002年，进入前500名的浙江省企业有188家，占全国37.6％。
    然而，浙商厉害的主要不是名人大家，而是深厚的民间基础与庞大的群体阵容。
2002年底，浙江省私营企业总户数达24.73万户，注册资本2515.43亿元，户均注册资金87.19万元。
浙江现有年产值亿元以上的私营企业334家，注册资本1000万元以上的私营企业3348户。
浙江省个体私营经济总产值、销售总额、社会消费品零售额、出口创汇额、全国民营企业500强企业户
数等多项指标均居全国第一。
    浙江人的创业经验和经营智慧是什么呢？
艰苦创业，致富永不满足。
浙江人，特别是温州人有很强的致富欲望和创业精神。
为了致富，他们非常勤劳，敢于冒险，勇于闯天下，即使在艰苦的地方，也能寻找生机，生根发展，
而且没有“小富即安”的思想，永不满足。
“白天做老板，晚上睡地板”就是生动的写照。
    台州飞跃集团是我国最大的缝纫机生产基地，目前与其配套的企业达上千家。
就是在这个大企业，人们难得看到宏伟的办公大楼，企业领导和员工的办公地方仅在一层高的平房内
，厂房、车间挂着醒目的艰苦创业的标语。
靠300元补鞋起家的董事长邱继宝现在仍住在仓库楼上。
企业的一位副总曾在介绍“飞跃现象”时说，飞跃始终保持和发扬知难而进、艰苦创业的作风，正是
凭着这种作风，飞跃才能从小到大，从农村到城市。
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飞跃赚钱后，不是像别人那样造房子、买汽车享受，而是用于扩大再生产。
    温州民营企业家大多都是凭着艰苦创业精神起家的。
正泰集团董事长南存辉、德力西集团董事局主席胡成中就是由补鞋、做小买卖起步的。
为了创业，他们挤过火车，吃过方便面。
而在积累了一定的财富时，甚至一辈子也不愁吃穿时，他们没有“小富即安”，而是继续奋斗，要将
企业做成国内名牌，做成享誉世界的品牌。
    温州、台州民营企业家的另一种精神还体现在敢于出去闯，善于抓住商机。
无论在黑龙江的“北极村”还是在西陲边境唐古拉兵站，无论在欧洲还是美国，都有温州人在做生意
赚钱。
伊拉克战争开始后，温州企业家很快瞄准了战后伊拉克重建的商机，将温州商品运抵伊拉克，抢占生
意。
报道说，在我国成功取得了2008年奥运会主办权的当晚，台州一批民营企业家就坐飞机赶到北京，取
得了为北京奥运工程提供花卉、盆景的合同。
    小商品大市场，造就“个性竞争力”从“一村(镇)一品”起步，就近建立专业市场，经过多次产品
档次的提升，主导产业不断壮大，逐步构成了“小商品大市场高回报”和“小资本大集聚”的区域特
色产业，这是经济强县(市)发展的共同轨迹。
    绍兴的纺织业、诸暨大唐的袜业、慈溪的小家电、乐清的低压电器等，在这些经济强县(市)，总有
一个或者几个产业不是全国最大就是最强的。
2001年，在17个经济强县(市)中，具有相当规模和竞争实力的各类特色产业区块共有33处；涉及近百
个行业和几万家企业。
特色块状经济占这些县(市)工业经济的50％以上，有的甚至高达70％。
经济强县(市)集中了全省主要的“小巨人”企业和高新技术企业，从而形成了最具创新力和竞争力的
产业基础。
    著名的经济学家吴敬琏说：“浙江是一个具有炽热企业家精神的地方，浙江非常有利于发挥华人的
才能，浙商完全可以媲美全球成功的华商。
”浙江人的创业经验和经营智慧也是中国商界一笔不可多得的宝贵财富。
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内容概要

　　浙江人的创业经验和经营智慧是什么呢?艰苫创业，致富永不满足。
浙江人，特别是温州人有根强的致富欲望和创业精神。
为了致富，他们非常勤劳，敢于冒险，勇于闯天下。
即使在艰苦的地方，也能寻找生机、生根发展，而且没有“小富即安宣”的思想，永不满足。
“白天做老板，晚上睡地扳”就是对他们的生动写烈。
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章节摘录

版权页：一、撑起中国小商品经济浙江义乌的中国气派是从“小”做起的。
在既没有交通枢纽地位又缺乏制造业基础的义乌能够形成中国最大的小商品市场，曾经确实让许多人
迷惑不解。
然而，在目睹义乌的仿效者建起的许多气势恢宏的商品交易市场变得门可罗雀之后，人们对义乌的看
法可能由迷惑演变成好奇。
“小商品，大市场”。
这差不多是义乌中国小商品城的经营户都知道的一句话。
这句话今天听起来和在大街上正流行的顺口溜已没有什么不同，但在20年前就已经领悟其中商机的只
有义乌人。
他们当时还过着比较穷困的日子，在几条破烂不堪的小街上租用摊位，靠出售一些小商品聊以度日。
这样的小本买卖当然赚不了了什么钱，他们从中却学会了中国式的生意经——老百姓日常生活需要越
来越多的适用小商品，小处着眼是无本生意人进行原始积累的唯一出路。
人们日常生活对各类小商品的需要仍然是催生中国小商品城的最初动力，从牙刷、毛巾到五金、食品
，越来越多的经销商开始聚集义乌，并不断地扩大其辐射范围。
他们不知道，他们所做的一切有朝一日会在中国小商品交易经济历史上占据如此重要的位置。
这种旺盛的人气经过政府的有效组织，日益形成强大的集聚功能。
一个堪称中国最大的小商品交易市场也自此迈出了走向良性循环的第一步。
从1982年到1996年，义乌中国小商品市场的年成交额也由392万元增加到185亿元，市场经营面积由4000
多平方米增加到39万平方米。
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