
第一图书网, tushu007.com
<<创业开店经营诀窍>>

图书基本信息

书名：<<创业开店经营诀窍>>

13位ISBN编号：9787802552920

10位ISBN编号：7802552923

出版时间：2009-12

出版时间：企业管理出版社

作者：钱多多

页数：237

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<创业开店经营诀窍>>

前言

　　当小职员还是当大老板？
给人打工还是自己创业？
常言道：“求职跑遍，不如开店”。
当今叱咤风云的许多企业家都是从开店起步。
当自己的老板，为自己赚钱，这可能是当下较为实用的创业模式。
　　开店可能是许多人的梦想，一些创业者在刚开始创业时信心满满、意气风发，认为自己一定能够
成功，但是他们不知道，创业的过程中充满了坎坷与荆棘，并不可能一帆风顺。
结果，在多次失败后，有些人便失去了创业开始时的激情，认为命运在捉弄自己，甚至怀疑自己不是
创业的材料，从而失去了当初那不惜一切代价追求成功的动力。
　　国外有位科学家曾经做过这样一个试验：他把一只青蛙放进一个较深的瓶子里，当第一次放进去
的时候，发现青蛙很容易地就跳了出来。
于是，他又把这只青蛙再次放进这只瓶子里，不过和前次不同的是，放进去之后立即在瓶子上加上一
个盖子，这样青蛙一跳就会撞到瓶盖上。
经过多次撞击之后，科学家发现青蛙不再撞击瓶盖了，而是在瓶子里自由活动。
第三天，他把瓶盖轻轻拿掉，然后发现那只青蛙在原来的高度跳着。
一周以后，他发现那只青蛙还是在这个高度跳着，它已经跳不出那只没有盖子的瓶子了！
　　从青蛙的例子我们可以看出，失去了奋斗的动力就失去了成功的竞争力。
作为创业者，如何为自己绘制创业的蓝图，如何为自己规划创业的前景，决定了你能否取得成功，能
够取得多大的成就。
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内容概要

　　投资了，开店了，自己当上老板了，可店开起来容易，赚大钱却比较难。
人人都开店，人人都想赚钱，于是，是否能营造赚钱的旺铺成为能否致富的关键。
这《创业开店经营诀窍：找到赚钱的门道》是一本实用性的创业指南，以简洁、通俗的语言告诉你如
何寻找创业机会、筹措资金、开设店铺、寻找货源、给商品定价、增加人气等基本的创业步骤，结合
精选出来的实战案例，让你一看就懂，从而学会如何让门店业绩倍增，轻松赚钱，走上成功的金光大
道。
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章节摘录

　　他们是这样赚钱的　　冒险精神和创业激情使克莉丝汀饼屋老板罗田安成为《福布斯》中文版年
度创业人物。
据统计，克莉丝汀饼屋靠小小的蛋糕和面包，2005年营业收入达到4.77亿元人民币，利润接近1亿元人
民币，2006年的营业收入和利润预计增长20％。
　　在1999年，经历了亚洲金融危机，差点就倾家荡产的罗田安从台湾匆匆来到上海，他此行的目的
是接管自己在1992年投资的克莉丝汀。
准知，等待他的是一个只有17家连锁店铺，年营业收入不足4000万元人民币、严重亏损的企业，在那
个时候，谁都认为他是在拿自己的身家性命在冒险。
　　刚进入生产车间，愤怒的工人就将这个小个子老板团团围住，他们坚定地认为，他肯定是来清算
资产、关闭工厂的，自己的工作就要丢了。
别看罗田安平日沉默少语、面色严肃，但眼神总是坚毅诚恳，出语直指要害。
他说服工人，自己将会继续经营这家企业。
将信将疑的工人后来同意他当日可以离开工厂，他们中的许多人当晚辗转反侧，对自己的命运走向无
所适从。
第二天一早，一些提前到达工厂的工人发现，罗田安没有欺骗他们，这个台湾老板6点钟就已经穿上
工作服冲进厕所打扫卫生了。
多年以后，罗田安团队里的骨干，仍是当年的一批人。
　　罗田安随后从已有去意的国有股东那里买下所有股份，并进行了持续的增资。
他将自己的家也从台湾搬到了上海，事业的重、心全部转移到这个自己投资最小的项目上。
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编辑推荐

　　找到诀窍，摸清门道；　　营造旺铺，财源滚滚。
　　总结旺铺经营诀窍，浓缩创业致富精华。
　　门店老板的必备书籍，带给你实实在在的帮助。
　　帮你找到赚钱秘方，　　带你踏上致富之路，　　为你打造金字招牌。
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