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内容概要

虽然网上开店很容易，但是如果想把它经营好却不简单，其中的知识和技巧妙不可言。
《争做网店人气王》（张佐政）从店铺装修、营销推广、辅助技术、包装与发货、实战案例这几方面
入手，图文并茂地向你介绍了网店经营的相关流程，包括给店铺取名、设计店标、制作公告栏、给商
品拍照、美化照片、给商品包装、选择配送方式等环节。
本书没有太多繁杂的理论知识，取而代之的是详细的图解、资深卖家的经营心得和成功卖家的创业故
事，使得全书一看就懂、一点就通、前瞻性强、易于实践，大大降低了新手卖家的入行门槛。
无论你从事什么职业，无论你有无工作经验，只要掌握了本书所介绍的知识，你就基本具备了经营网
店的前提条件。
如果你有创业的决心，相信你的未来将掌握在自己手中，本书会陪你一起扬帆启程，在创业的路上一
路前行。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<争做网店人气王>>

书籍目录

Part 1 店铺装修：用独特个性吸引买家眼球
　Chapter 1 网店装修从店名做起
 网店装修前的准备工作
 一个好店名是?功的一半
 用心取个掌柜名
 写好店铺介绍——装修网店的第二张脸
　Chapter 2 打造人见人爱的店铺LOGo
 教你制作简单店标
 从图片中“抠”出你的个性店标
 用组图拼接专业店标
 动画店标让你的网店“动”起来
 将店标顺利归位
　Chapter 3 打造过目不忘的店铺公告和商品分类
 买家爱看的店铺公告
 手把手教你设置店铺公告
 如何用好商品推荐栏
 怎样打造一清二楚的商品分类
　Chapter 4别拿细节不当“干粮”
 为装饰素材找个“安乐窝”
 安装计数器——明明白白你的人气
 设置背景音乐——让你的店铺“唱”起来
 装修色调巧搭配
Part 2 营销推广：抓住每一个宣传的机会
　Chapter 5 如何让你的网店人气飙升
 简单的通讯工具推广法
 友情链接助你事半功倍
 加入商盟做宣传
 网店社区推广法
 其他网站BBS推广法
 搜索引擎推广法
 博客、空间——你的地盘你做主
 自掏腰包买宣传
Part 3 铺助技术：让你的商品赢在起跑线上，
　Chapter 6 商品的进货、取名、定价全攻略
 好商品“淘”出来
 提高商品的搜索率
 如何写好价格“标签”
　Chapter 7 商品照片也需“美容”
 拍好照片多赚钱
 一步一步教你PS出完美的商品照片
 恰如其分的商品介绍
Part 4 包装与发货：如何做到更安全、更快、更省钱
　Chapter 8 拿什么来保护你的卖品
 配货问题需仔细
 商品打包中的大学问
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 如何用商品包装来收买人心
　Chapter 9 如何选择合适的配送方法
 带你了解专业的物流配送
 选?邮局进行配送
 同城交易配送法
 网店新手的配送攻略
 物流在线下单教程
　Chapter 10 发货的“抠门”省钱法
 “打包”省钱法
 邮局省钱法
 快递公司的配送省钱法
Part 5 实战案例：坚定你的信心
　Chapter 11 网店经营实战案例
 高考落榜生的“网上餐厅”
 大学生的兼职饰品网店
 从兼职卖家到全职钻石卖家的销售小秘诀
 28岁商盟盟主的淘宝故事
 大学生兼职卖家的宣传策略
 因“拍卖”成功而开网店的钻饰卖家故事
 大学毕业生的职业卖家故事
 年轻妈妈的网络儿童书屋
 内退女工的卖家故事
 年轻女孩的传统火腿网店
 “魅力女郎”的创业故事
 小网店成就的富豪梦
 大脚姑娘的大码鞋店
附录：给网店安装“防火墙”
 第一道：思想防火墙
 第二道：电脑防火墙
 第三道：银行卡防火墙
 第四道：交易平台防火墙
参考书目
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章节摘录

版权页：插图：（2）纯利润。
利润是指销售产品的收入扣除成本价格和税金以后的余额。
在不同的社会条件下，利润的内涵不同，体现的社会关系不同。
简单地说，利润中考虑的成本问题比毛利中考虑的问题多，比如进货时的路费等。
利润=销售收入－进货成本（包括详细的花销）举例：如果你的进货价格和销售价格与（1）中的数目
相同，但是进货途中路费花了10元，吃饭花了10元，那么此时的纯利润就是700元－500元－10元－10
元＝180元。
2.四大定价法（1）成本导向定价法。
这种定价的方法即以你的进货成本为依据，加上你期望得到的利润来确定你所卖商品的价格。
比如一件衣服的进货成本是50元，你想赚10元，那就定价为60元。
当然，如果网站平台有一些收费项目，那么在计算成本时你应把登录费、成交费等考虑进去，除非相
对于你的利润，这些可忽略不计。
（2）需求导向定价法。
即按照买家们的承受能力来确定价格，这是许多网络卖家最希望采用的定价方法了。
但是这种定价方法的前提是你的商品个性独特或是具有领导潮流的趋势等。
比如：你花了10元成本购买了一些原料DIY了一件饰品，可买家看了都很喜欢，觉得花50元也不冤，
那么你就卖50元好了。
（3）竞争导向定价法。
即参考和你卖同类商品的其他卖家的定价来确定你的定价。
比如：你想卖一个品牌的钱包，通过搜索发现其他卖家卖50～70元，那你卖45元就相对具有竞争力了
。
当然，这里还要考虑到成本以及运费等因素的影响，不要为了吸引人而与别的卖家打价格战赔了本。
（4）尾数定价法。
尾数定价法是指在确定零售价格时，以零头数结尾，使用户在心理上有一种“便宜”的感觉，或是按
照风俗习惯的要求，价格尾数取吉利数字，如“8”或“9”。
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媒体关注与评论

创业就应该做一件天塌下来都能够赚钱的事情。
　　——李嘉诚
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