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内容概要

传实战经验，教成功方法，育专业人才，组团队建设。
马克思说，由产品变商品为惊险的一跳，正是这一跳才创造了价值。
而营销人员就是完成这一跳的艺术家。
《你已经具备成功营销的天赋》以作者多年的实战营销经验为例，以理论提升为教育理念.融合了营销
技巧、职场应聘、做人做事规则为一体，为市场营销初学者展示了销售职场的决胜技巧和人生中的取
胜之道，使初学者们能够做到即学即用、即学即通。
《你已经具备成功营销的天赋》的目的是为了促使营销初学者能够学到实战、实用的营销技巧并满足
学者们即可就业的要求。
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作者简介

全文日，朝鲜族，1956年12月18日出生，黑龙江省鸡西市人。
1994年只身来到首都北京，从事过多年市场营销工作，2000年开始创办“庆溢照明”生产企业，2007
年正式成立了中山市庆溢照明有限公司，并成功开拓了全国大部分灯具市场，2008年将企业经营管理
权全部交给企业团队经营。
现已全身心地投入到市场营销实战经验的理论研究。
曾经做过朝鲜族小学教师，上过山、下过乡，当过乳粉企业厂长，饮料企业经理，开拓过俄罗斯边境
贸易市场，做过韩语翻译。
2007年7月26日应邀到韩国照明协会做“韩国照明之路”的演讲，并搏得了巨大反响。
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上篇：实战经验基础篇
 第一章 伟大的职业、英明的选择
 一、如何面对7-2．1现象
 二、营销是从被客户拒绝开始的
 三、1-2-7：对事物要采取肯定的态度
 四、做营销工作的伟大意义
 第二章 做好营销工作要做到四个必须熟悉
 一、熟悉公司文化
 二、熟悉公司产品和竞争对手的同类产品
 三、熟悉市场
 四、熟悉客户
 第三章 如何选择市场和开发优质客户
 一、如何选择市场
 二、第一次和客户接触
 三、深入市场时需要选择的时机和服饰
 四、营销人员要兴趣广泛，知识面宽广
 五、选择市场和开发优质客户必须要勤奋，有独创精神
 六、多备几套营销方案，以应对不同的客户
 第四章 如何做好渠道客户的市场维护
 一、站在客户的立场去理解客户
 二、成为客户的导购人员
 三、充分展示荣誉，营造购物氛围
 四、老板定政策，导购定销售
 五、要经常性地做市场促销活动
 六、开发市场和扩大市场占有率的办法
 七、提高市场利用率，避免市场资源的浪费
 第五章 成功人士必须要养成的习惯
 一、计划、布置、检查、确认
 二、向时间要成功
 三、花钱比赚钱难
下篇：实战理论提升篇
 第六章 先做人，后做事
 一、将人做好是做成事情的根本
 二、确定行业、企业后要持之以恒
 三、不断学习，不断创新是做企业主人公之路
 四、如何去企业应聘
 第七章 实战理论汇总
 一、营销成功与失败的区分
 二、为营销成功而必须做到的事
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