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前言

　　我们正面对着社会主义市场经济的发展和流通领域的革命。
　　我们正期待着文化经济一体化的浪潮和中国文化产业的崛起。
　　出版物作为特殊商品，其生产与流通、市场建设与经营管理必然成为出版发行者长期认真研究和
解决的课题。
因此，我们应当建立具有中国特色的出版发行基础理论和应用学科。
　　武汉大学图书情报学院出版发行专业在15年的教学实践基础上，结合出版发行改革的实践进行了
系统的理论研究和科学探索，打破了历来“出版无科”、“发行无学”的偏见，建立了一套现代的、
实用的出版发行理论体系，最近又编撰了一套《出版发行管理丛书》。
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内容概要

　　这套丛书的内容涉及出版发行基础理论、图书导论、市场营销、出版文化、书业法律、书业物流
、图书外贸、音像及电子出版物、编辑、装帧设计、计算机应用、书业目录等诸多方面，基本涵盖了
出版发行的全过程。
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章节摘录

　　1．5．1图书营销学方法论概述　　“方法”一词起源于希腊文，其词义是“沿着道路”前进的意
思。
从方法一词的这种原始意义，我们可以对方法的含义或本质有一个大致的了解。
从现代科学意义上来理解，方法则是指人们在一切活动领域内从实践上或理论上把握现实，为达到某
种目的而采用的途径、手段、工具或方式的总称，它既可以表现为某种实践经验，也可以表现为某种
理论。
　　“方法论”则有着两个方面的含义：一是作为科学理论的方法。
有些科学理论，是关于自然界、人类社会和思维的本质的论述，它反映了自然界、人类社会和思维的
客观规律，它本身虽然是一种科学理论，但却有着方法论的功能，即它能指导人们对同类事物或其他
事物的研究。
二是作为科学研究方法的理论。
如研究各种方法的作用、性能、应用范围等的理论便是方法论的主要内容。
　　有了上述对于方法和方法论的解释，要把握图书营销学的研究方法或方法论就不困难了。
我们认为，图书营销学的研究方法是人们在图书营销学的研究过程中，为了正确认识书业企业图书整
体营销活动，正确认识图书营销环境，尤其是读者需求的动态性与书业企业营销活动的相对稳定性之
间的矛盾这一研究对象，构建图书营销学学科体系，形成指导图书营销实践活动的科学理论等过程中
所采用的各种途径、手段、工具或方式的总称。
它既可以表现为某些实用性的经验，又可以表现为具有指导意义的科学理论。
　　图书营销学方法论则是指关于图书营销学研究方法的理论，是人们认识和研究图书营销学各种研
究方法的经验总结，是指导人们在图书营销学研究中正确地运用各种方法的理论。
图书营销学方法论的内容很广，归纳起来大致有四个方面。
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