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内容概要

　　《美国之战》讲述了索罗斯二十多岁成了让许多美国人羡慕的富豪。
他最大的人生目标是征服世界，具体来说，要在他热衷的领域，征服所有竞争对手。
从曼哈顿到大西洋城，再到拉斯维加斯，他利用雄厚的财力，以及女人和黑社会势力，横冲直撞，和
所有阻碍他成功的对手展开了一场声势浩大的商战等内容。
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章节摘录

　　刚刚上台时，索罗斯还需要得到父亲的支持，因为雷切尔手下的那些高层管理人员，还把索罗斯
看成乳臭未干的孩子，不怎么甘心听命于他。
比如，“雷切尔集团”的高级副总裁欧文，此人当时46岁，是干律师出身，雷切尔认为他具有卓越而
善于分析的头脑，是个讲求实际而且精明过人的谈判老手，常常使雇主获得满意的交易结果。
但是，他骨子里却是一个悲观主义者，喜欢在任何事情没干之前，说出一大堆丧气话，列举出一大堆
困难。
每当索罗斯提出什么激动人心的构想，他总是泼冷水，令每一件事情都笼罩在阴影里。
然而，一旦决定下来了的事情，他干起来却并不比任何人少使劲。
索罗斯不喜欢欧文，准确地说，是不喜欢他那种办事作风；而雷切尔却认为他仅仅是“缺少幽默感”
，是一个“生性爱忧虑”的人。
　　在这种情况下，索罗斯一方面借助雷切尔威望，另一方面，大力重用和提拔那些迎合自己的人，
把他们安排在突出的领导岗位上；而对那些经常向自己唱反调、出难题的家伙，毫不手软地将他们从
高级管理层中清除出去，有的甚至被他赶出“雷切尔集团”。
在如何清退他不喜欢的人方面，他有一个毒辣的招术。
为此，他制定了一个制度，集团高层管理人员中，每年实行一次大的人事变动。
他要求，每年年底所有经理级以上管理者，必须向他呈交一份辞职报告，由他根据个人的好恶进行挑
选，留任原职和获得提拔的，都将在新年到来之前接到聘书，而没有接到聘书的则被视作自动解除职
务。
利用这种方法，索罗斯把一大批听话的人集中在自己身边。
同时，他又是狡猾的。
为了显示他用人公正，他会故意留用个别公开反对他的人，比如集团副总裁欧文就是例子。
在巩固统治地位的同时，索罗斯作出的第一个决策，是公开反击巴伦·希尔顿。
　　过去，索罗斯把父亲视作敌人，借巴伦·希尔顿之手，把雷切尔的吃角子老虎机市场搅得一塌糊
涂。
现在敌友关系发生了颠倒性的变化，他决定把巴伦的产品从现在属于自己的市场上扫荡出去。
　　索罗斯在集团高层会议上说：“过去巴伦因为我尝足了甜头，现在我要叫他换一种口味。
”他把这种做法称作“制裁”。
　　但是雷切尔不赞成这样做。
这次会议之后，父子俩就此事又有过一番对话。
　　雷切尔说：“我认为你应该淡化这件事，这有利于你在商界的形象。
总的来看，你应该感激巴伦才对。
”　　索罗斯激愤地反驳道：“你是说，是巴伦才使我有了现在这个位子吗?我为什么要感激巴伦？
事实上是他得到我的好处！
而我却并不是心甘情愿的！
我走那一步，其实全是被你逼的！
　　现在我的市场完全被他挤占了，我要收回来，这到底有什么错？
你是不是怕别人重新议论你曾经把自己的儿子逼得走投无路？
你认为这是一件丑闻，但我认为不是！
我希望别人反复谈论这件事，让别人知道，为了达到目的，我会干我想干的一切！
”　　雷切尔觉得儿子已经变得越来越可怕了，商场虽然需要这种“恶鲨”品质，但索罗斯已远远超
出了他的期望。
雷切尔退一步忠告儿子，他说：“我们的吃角子老虎机市场已经被巴伦占领，不如让他继续占领下去
，我们正好退出来，集中力量在房地产方面发展。
”　　后来事实证明，雷切尔的话是对的。
伹索罗斯却一意孤行。
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他采取行动，严格控制雷切尔从前建立的销售网，重新签订购销合同，以优惠的价格和售后保障措施
，紧紧抓住老客户，同时不再允许巴伦．希尔顿的产品混进来。
这致命的一招，使巴伦的吃角子老虎机生产顿时出现萎缩，新的市场一时无法打开，不少成品积压在
仓库里。
然而，巴伦并未因此吃多大的苦头。
自从得知索罗斯执掌家族企业大权之后，巴伦就对索罗斯前面的一段“表演了进行过一番仔细的品味
，深深感到索罗斯决非等闲之辈，他的种种倒行逆施，决定了他一旦得势之后，必将对一切視野范围
内的目标疯狂反扑。
所以，巴伦命令自己的吃角子老虎机工厂压缩生产规模，随机应变，甚至做好了把整座工厂出售的准
备。
在索罗斯的“制裁”行动开始之后，巴伦暗中很快就把工厂卖给了别人。
这样一来，吃了大亏的还是索罗斯自己。
因为以前巴伦工厂的吃角子老虎机，大量都是索罗斯以雷切尔公司的名义，卖给雷切尔的老用户的。
巴伦公司收走所有货款后，突然销声匿迹了。
而索罗斯现在还得为巴伦公司擦屁股，因为他必须为巴伦公司的所有产品提供长期的售后服务，这要
耗费他大量的人力和财力。
聪明反被聪明误，在这一战中．索罗斯不折不扣地败给了巴伦·希尔顿。
这也是索罗斯报复心切、一意孤行造成的恶果。
　　与巴伦·希尔顿一战失利之后，雷切尔坚决反对索罗斯继续发展与赌博有关的业务，并建议卖掉
生产吃角子老虎机的工厂和相关机构，对该产品的所有用户，实行一次性经济补偿，但是在高层会议
上，遭到了索罗斯及其追随者的反对，在会上，雷切尔再次重申，集团的业务重点应该转移到房地产
上来。
而索罗斯认为，房地产投资大，融资困难，而且风险大，回报率低。
尽管他嘴上这样说，但心里并不这么认为。
其实他暗中已经做好了进军房地产业的准备，只是他不愿意任何好主张先由别人提出来。
此外，他还想试探一下朝赌博方面发展的可能性。
拉斯韦加斯各大赌场日进万金的景象，曾在他心头留下难以磨灭的印象。
有人建议他进军拉斯韦加斯，认为他的经营才华决不会在沙利文之下，并且向他保证，如果他决定开
办赌场，一定帮他把沙利文的几员大将全挖过来。
说这话的人，是他的副总裁欧文。
　　“你的想法很好。
我会考虑你的意见的。
这是我最愿意所的。
”　　以上的话，是索罗斯首次对欧文的嘉许。
但索罗斯不打算去拉斯韦加斯。
他多次说过他讨厌沙利文，那么粗野无礼，派头十足。
说这话时，他没想到他自己也是这么一个人。
转而他又说，沙利文不是他的对手，他迟早会打败他的。
那么，为什么索罗斯不愿去闻名世界的老赌城拉斯韦加斯呢?了解他的心事的人说，第一，索罗斯在沙
利文和他的几个高级部下跟前丢过丑，他不想被人当面提起那件过去的事，甚至多少有点不好意思遇
见他们，除非他们变成自己的雇员。
第二，拉斯韦加斯赌场如林，财阀云集，而且好地皮寸土寸金，他觉得目前自己财力不足，无法与人
竞争。
在这种情况下，副总裁欧文提议他不妨去大西洋城探一探路。
　　大西洋城赌业当时并没有获得合法地位，但赌博合法化的呼声很高。
各大酒店与娱乐场所，都在半明半暗从事经营性质的赌博活动。
与此形成对照的，是来自各方面的呼吁禁赌的声音，包括州政府官员、普通市民以及文化界的知名人
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士，他们强烈声讨赌博以及这种活动给社会带来的种种弊病，其理由与一切禁赌国家的并无差异。
赞成放开赌博和支持禁止赌博的人们分成两大阵营，在新闻媒体的渲染之下，闹得沸沸扬扬，满城风
雨。
就是在这种形势下，索罗斯决定去大西洋城走一趟。
　　大西洋城属美国新泽西州管辖，位于大西洋海滨。
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