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内容概要

　　汽车销售培训教程。
　　本书作者根据多年的售车经验写就了本书。
中国汽车企业从开发到销售，这两头受到的冲击比中间环节（指生产环节）大。
如何满足顾客的需求，把车卖出去，我们还没有学会。
　　因此，一张销售队伍的专业素质培训将成为推动汽车商贸发展的第一道关口。
本书作者有多年售车经验，从七个方面全方位地解剖了成为一名优秀汽车销售员的修炼过程，对有志
投身此行业的年轻人、汽车厂商有极其细致周到的指点。
操作性强，易读好用。
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