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前言

你想过要改变现实吗？
你想过要把“赚大钱”付之于行动吗？
“君子爱财，取之有道。
”这是我们祖先信奉了千百年的经营信条。
这里的“道”在古人看来是要合乎法定规范、遵循道德法则。
而现代人对现代“道”的理解，就是方法之外有方法，“窍门”之外有窍门。
这一切全靠悟性，也就是你脑袋会不会“开窍”。
我们来看看他们是怎么赚到大钱的。
比尔·盖茨一心钻研软件，成为了世界首富；沃伦巴菲特潜心研究股票，很快做到了亿万富翁；乔治
·索罗斯一心钻营对冲基金，结果成了金融大鳄；英国四十多岁的女作家罗琳，专写哈里波特，竟然
成了亿万富婆。
具体来说，每个行业都有赚大钱的方法：在商品零售业，英国沃尔玛始终坚持“只赚可以赚利润的一
半，用男一半吸引多出3倍的客”的经营理念，想方设法靠最低价取胜，结果做成了世界零售业最大
；在股市，美国的沃伦巴菲特一直坚持集中投资长线持有的方法，拥有了亿万资产，并被誉为当今股
票王者。
在制造行业，战败后的日本松下、索尼、本田等企业用美国管理学家戴明博士“每天进步1％”的简
单方法，便取得了神效，“日本制造”震惊全世界。
可见，赚钱的方式和心态是各不相同的。
有人投机倒把，最终也捞了一笔钱。
有人甘于清贫，一心做自己喜欢做的事，金钱得来却毫不费功夫。
更多的人，还是靠自己的大脑，踏踏实实，最终获得撬开财富大门的钥匙。
在本书中，我们把动脑子找钱称为“开窍”。
“开窍”是一种智慧，一种境界。
“开窍”是一种谋略，一种技巧。
“开窍”也是一种思想，一种理念。
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内容概要

在阅读本书的过程中，合理的人生职业规划也是我们要明确的一个定位。
　　认识你自己，充分了解自己的优势，把握自己所处的时机、地位，不失时机地促成自己职业生涯
的飞跃。
唯此，才能真正发挥自己的创造力、发掘自身的潜质。
　　在商品经济时代，赚钱无疑可以实现自己的人生价值和人生理想。
但是，人生价值的实现除了个人价值外，社会价值也不可或缺。
个人的技能水平必不可少，社会经验也不可或缺。
    人和人没有本质的不同，只有后天的差异。
世上没有真正的穷人，只有懒惰造成的贫穷。
世上没有天生的富人，只有善于思考才能带来滚滚财源。
　　开窍，就能赚大钱。
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章节摘录

“我非常了解你目前的困境，原因是我弟弟有浪费的习惯。
从现在起，我负责解决你们日后的生活及子女的教育问题。
”说完这些话之后，他把1万美金交给她，并且告诉她：以后每周会送来一些金钱。
这不是偶然，而是妇人相信世界巨富所说“需求得到满足”的应证。
上述实例就是潜意识的明证，潜意识让人更加平和，总是充满希望地看到未来。
有位业务员因近来业绩不好，便烦恼不已，加上负债在身，生活忧虑。
因此他求救于人。
从他的谈话中，我们发现是他的心态让他越来越糟。
自从他的业绩每况愈下之后，便将注意力集中到他人，对于同事的好业绩是又嫉妒又羡慕，这样更加
使他的心情感到焦虑不安。
后来巴菲特告诉他：“由于习惯性的嫉妒和羡慕，使你本身变得更加贫乏，当今之计，你应假设自己
拥有最佳心情，面对自己的处境。
”想到自己过去性情开朗、乐于助人，现在真是悔恨交加，于是他按照巴菲特说的做。
于是变得不再羡慕别人的成功，而是自信、专心地投入工作，恢复过去精明干练，成为一名成功的推
销员。
而卡内基的成功就更加印证了这个定理。
想好自己要的是什么，信心和欲望可以助人一臂之力。
卡内基没有受过什么教育，年轻时只能干一些锅炉工、记账员、电报业务办事员等最低层的工作。
除了机敏和勤奋，卡内基一无所有。
但卡内基具有强烈的致富欲望。
他在少年时代就立下誓言：赚钱成为大富豪。
在当时美国动荡及动乱年代，他的梦想被人耻笑，说他是可笑的野心家。
但他就是在这种强烈的致富欲望的激励下，最终登上了美国“钢铁大王”的宝座。
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编辑推荐

《开窍就能赚大钱》：钱有奇特的个性，不因你有多爱它来到你身边，而因你有多智慧来到你身边。
人和人没有本质的不同，只有后天的差异。
世上没有真正的穷人，只有懒惰造成的贫穷，世上没有天生的富人，只有善于思考才能带来滚滚财源
，开窍，就能赚大钱。
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