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内容概要

　　本书以真诚而精炼的语言，为刚刚走上社会的年轻人揭示了社交决定未来的真理，从社交的质量
、社交的力量、社交的枢纽几个关键点出发，详尽而生动地阐述了与不同群体交往的社交技巧、指出
年轻人在社交中的误区。
本书语言精炼、叙述生动、案例丰富、条分缕析，对刚刚进入社会的青年人具有非常重要的指导意义
。
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　2.距离是爱情最好的保鲜剂
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　2.刺疼伤疤深度得罪
　3.骄傲自满自以为是
　4.敷衍推诿缺乏诚意
　5.当面不讲背后疯评
　6.锋芒毕露咄咄逼人
　7.得意之时喜形于色
　8.无事不访有事登门
　9.逞强好胜口舌之争
　10.随口允诺难以兑现
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章节摘录

第一章 社交质量决定你的未来2.社交的魔力：“点石成金”VS“废金为铁”成功的社交，化腐朽为神
奇请看下面一则故事：有一家著名的跨国公司高薪招聘营销人员，应聘者纷至沓来，其中不乏硕士、
博士。
但是当这些人拿到公司考题后，却都面面相觑，不知所措。
原来公司要求每一位应聘者，在十日之内，尽可能多地把木梳卖给和尚，为公司赚得利润。
出家和尚，剃度为僧，光头秃顶，要木梳何用？
莫非出题者有意拿众人开涮？
一时间，原本门庭若市的招聘大厅，仅剩下A，B，C三人。
这三人知难而进，奔赴各地，闯江湖，卖木梳。
期限已到，面对公司主管，诸君交差。
A君满腹冤屈，涕泪横流，声言：十日艰辛，木梳仅卖掉一把。
自己前往寺庙诚心推销，却遭众僧责骂，说什么将木梳卖给无发之人心怀恶意，有意取笑、羞辱出家
之人，被赶出山门。
归途之中，偶遇一名游方僧人在路旁歇息。
因旅途艰辛，和尚头皮又脏又厚，奇痒无比。
自己将木梳奉上，并含泪哭诉。
这名游僧动了恻隐之心，试用木梳刮头体验，果然解痒，便解囊买下。
B君闻之，不免有些得意。
B君卖掉了10把木梳。
为推销木梳，不辞辛苦，深入远山古刹。
此处山高风大，前来进香者，头发被风吹得散乱不堪。
见此情景，自己心中一动，找到寺院方丈，侃侃而谈：庄严宝刹，佛门净土，进香拜佛，理应沐浴更
衣。
倘若衣冠不整，蓬头垢面，实在亵渎神灵。
故应在每座寺庙香案前，摆放木梳，供前来拜佛的善男信女，梳头理发。
方丈闻之，认为言之有理，采纳了此建议，总共买下了10把木梳。
轮到C君汇报，只见他不慌不忙，从怀中掏出一份大额定单，声称不但已经卖出了1000把木梳，而且
急需公司火速发货以解燃眉之急。
听此言，A，B两人啧啧称奇，公司主管也大惑不解，忙问C君为何能取得如此佳绩。
C君说，为了推销木梳，自己打探到一个久负盛名、香火极旺的名刹宝寺。
找到庙内方丈向他进言：凡进香朝拜者无一不怀虔诚之心，希望佛光普照，恩泽天下。
大师是得道高僧，且书法超群，能否题“积善”二字并刻于木梳之上，赠与进香者，让这些善男信女
梳去三千烦恼丝，以此向天下显示，我佛慈悲为怀，慈航普渡。
保佑众生。
方丈闻听，大喜过望，口称阿弥陀佛，不仅将自己视为知己，而且共同主持了赠送“积善梳”首发仪
式。
此举一出，一传十，十传百，寺院不但盛誉远播，而且进山朝圣者为求得“积善梳”，简直挤破了脑
袋。
为此，方丈恳求自己急速返回，请公司多多发货，以成善事。
若按常理，要把木梳卖给和尚赚钱，简直是天方夜谭。
但是C君做到了，他比A君和B君就高明在巧妙地运用了社交手段。
他首先找到寺庙的方丈，并能抓住方丈书法超群的特点想出题写“积善”二字，这其中包含了许多社
交的智慧。
正是这些社交的智慧，才孕育出许多神奇的力量，办成了看似不能办成的事情，完成了看似不能完成
的任务。
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C君成功的社交可谓点石成金，将平常的一把把木梳变成了闪闪发光的金子。
成功的社交，变绝望为希望某家具公司经营不善濒临破产，李经理为此十分头疼。
有一天，李经理在报纸上看到某市文化单位要建一座影视院。
李经理灵机一动，便择吉日来到文化单位的领导办公室推销座椅。
家具公司的李经理一进门便说：“哇！
好气派。
我很少见到这么漂亮舒适的办公室，如果我自己也有这样一间办公室的话，我这一生的心愿就满足了
。
”就这样，该单位的领导听了之后很高兴，便愿意和李经理谈话了。
在谈话之间，李经理又摸了摸办公椅的扶手说：“这不是香山红木吗？
难得一见的上等木料啊！
”“是吗？
”该单位领导的自豪感油然而生，接着说到：“我这整个办公室都是请深圳装潢厂家装修的。
”又亲自带着李经理参观了整个办公室，介绍了计算比例、装修材料、色彩调配等，其自我满足之情
溢于言表。
就这样，李经理自然就拿到了该单位领导签字的订购合同。
李经理的成功社交使自己的家具公司从破产的边缘又回到了盈利的状态，这戏剧性的起死回生正是社
交的魔力所在。
其实在很多时候，我们的失败都是由于社交的失败导致的。
也正因如此，很多看似绝望的事情只要有了成功的社交，就会奇迹般地柳暗花明。
失败的社交，能将钞票变成废纸有一位公司经理，不管在什么场合，一到得意处，便不自觉地抠自己
的鼻孔，并且还将抠出的脏物随手弹出。
一次，在与外商进行有关合资立项生效的程序。
可就在这时，这位经理旧病复发，得意忘形，手指不自觉地便伸进了鼻孔。
这位经理一边与外商老总谈笑风生，一边肆意地抠着自己的鼻孔。
这个细节被外商老总注意到了，立即皱起了眉头。
就在这时，这位经理大人手指甲带着一块脏物抽出鼻孔，随即一弹，那一块小小的脏物便飞到了地毯
上。
外商老总一见，眉头皱得更紧了，立即阻止了正要往协议书上签字的双方代表，随后表示，这份合作
意向还需再重新探讨，然后领着自己的人扬长而去，留下这位经理及莫明其妙的谈判人员。
合作就此以失败告终。
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