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前言

当今时代，经商创业、渴望赚钱是许多人梦寐以求的期盼。
但是，做生意的人成千上万，为什么有的人能够赚得盆满钵满，而有的人到头来却亏得血本无归？
原因很简单。
古时行走江湖的侠客，除了备有常用的兵器外，都有几招“杀手锏”。
赚钱也是同理，除了好的项目、充足的资金、良好的人际关系等条件外，更需要具备赚钱的智慧与谋
略。
这些无非就是一种创富的思路，而大凡失败的商人往往欠缺这种商业头脑与创富素质。
著名的成功学家拿破仑·希尔说过，一个人要想在今天这个竞争激烈的世界崭露头角，成为高手，就
要多方发展智慧和能力，努力去拼搏，并为之付出代价。
当今商界虽风云变幻，却涌现出许多赚钱高手，成就了一批富商巨贾。
他们赚钱靠的并不是力气，而是智慧。
纵观商界，不管是智慧而神秘的西方犹太人，还是我们身边精明而勤快的东方温州人；不管是像通用
、英特尔这样的超级航母，还是像海尔这样成长中的巨人：不管是一帆风顺的微软帝国，还是倡导在
“绝望中寻找希望”的新东方，无一不是靠着独特的智慧而获得财富的。
赚钱高手之所以会赚钱，并不是仅仅靠着对财富的心灵渴望。
他们在激烈的商业竞争中，用敏锐的洞察力，及时地捕捉着一个个赚钱机会，巧用独特新颖的赚钱绝
招，在商场纵横驰骋，从而获得了财富。
经商赚钱不能随心所欲，而要根据商场上的基本规则去运作。
既要将智慧用到巧处，又要将谋略用到妙处，只有这样才能确保生意成功。
会赚钱的人在这两方面，都能做到炉火纯青，出神入化。
商无定法，商机无限，财富的获得是一个不断奋斗、拼搏的过程，更是一次不懈前进的漫长旅行。
要想轻松赚钱，最简单有效的方法就是向那些赚钱高手学习：学习他们创业的方法、投资的技巧、经
营的智慧与胆识、对待金钱的态度等。
为了让你领悟到经商的奥秘，早日成为赚钱高手，我们编著了这本《怎样成为赚钱高手》，本书以全
新的视角、独特的理念，运用通俗易懂的商理，配合以生动有趣的故事，向你揭示经商赚钱的真谛，
内容涉及创业入门、捕捉商机、投资理财、经营方略、竞争手段、赚钱绝招、老板素质等方面，生动
地向你展示轻松赚钱的智慧谋略及方法。
赚钱高手不是天生的，而是练就的。
一个人能否成为赚钱高手，关键要看他是否能够充分挖掘自身的创富潜能，是否拥有正确的创富理念
，是否懂得巧妙运用创富技巧，是否真正拥有创富的资本。
想赚大钱的朋友，请仔细品读这本书吧！
你会学到赚钱的思维与模式，发现适合自己的赚钱商机，领悟到独特的赚钱窍门，获得轻松赚大钱的
“法宝”。
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内容概要

　　本文以全新的视角、独特的理念，运用通俗易懂的商理，配合以生动有趣的故事，向你揭示经商
赚钱的真谛，内容涉及创业入门、捕捉商机、投资理财、经营方略、竞争手段、赚钱绝招、老板素质
等方面，生动地向你展示轻松赚钱的智慧谋略及方法。
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第六章　这样竞争能获胜
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　珍惜钱财，但不贪婪
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章节摘录

想赚钱必须做好吃苦的准备许多创业者，在创业伊始，都是超常的工作，到处奔波忙碌，风雨无阻，
生活没有规律，身体上经受折磨。
很多成功的徽商背后都有一段辛酸史。
他们难能可贵的地方在于不怕困难、锐意进取。
“一贾不利再贾，再贾不利三贾，三贾不利犹未厌焉”，大有“驴上徽州、不死不休”的执著。
在徽州流传着“一文钱”的故事，说的是乾隆年间少年奇才鲍志道的创业历程。
鲍志道是徽州歙县人，由于家境贫寒，11岁时便走上了经商的道路。
出门时鲍志道两手空空，母亲便从箱柜底拿出了一直珍藏着的鲍志道婴儿时的襁褓。
将襁褓的虎头帽上镶嵌着的那枚“康熙通宝”铜钱取下，让鲍志道携带着去创业。
鲍志道心中悲苦，郑重地将这一文钱收在内衣夹层口袋中，决心不让母亲失望。
鲍志道几乎是一路乞讨来到江西鄱阳，路途的辛苦自不必言。
到达鄱阳后，他一面帮助别人打工，一面学习会计。
学成会计后，他积攒了一些钱，离开鄱阳，来到浙江金华。
在金华。
他利用积累的钱开始做小本生意。
为找到更佳的市场，他从金华又来到扬州，从扬州又转徙湖北，不断地奔波忙碌，然而始终没有找到
立足之地。
20岁的时候，鲍志道再次来到扬州。
十多年的商场奔波，他渐渐成熟了起来。
繁华的扬州使鲍志道感到惊奇，他决定在此发展。
或许是他赶对了机会，这时一位歙县大盐商急需要招聘一位经理，要求是能够吃苦耐劳、精于核算的
。
学过会计的鲍志道抓住良机，前去应聘。
初次面试后，大盐商命伙计给每一位应聘者一碗馄饨，算是犒劳。
吃完后，大盐商让每位回去准备第二天的考试。
谁料想，次日盐商出了这样几道题：请回答昨天你所吃的馄饨共有几只？
有几种馅？
每种馅分别有几只？
应聘者被这种稀奇古怪的题目弄得瞠目结舌，有的摇头苦笑，有的后悔不迭。
然而鲍志道凭他10年从商的经验，昨日就料到那碗馄饨很不寻常，因此他对那碗馄饨做了仔细观察。
这时候应付这几道题，自然得心应手。
他得到了聘用。
他被聘用后，时常与商场行家交往，由于他踏实肯干，业务素质得到迅速提高。
凭借他超群的经商才华，盐商的经营很有起色，他自己也有了丰厚报酬。
经过几年的积累，鲍志道有了经济基础后，便辞去了经理职务，决心自己开创一番事业。
他瞅准了盐业经营，这几年的经理生涯，使他早就摸透了市场行情，结交了一些社会各界的朋友，建
立起一张张人际关系网。
这使他的事业快速走向了成功，家资累积巨多。
正在这时候，清政府为了很好地控制盐商，在盐商较为集中的地方设立了盐务总商，鲍志道当上了总
商。
鲍志道担任总商后，处事公正、果断，受到众盐商的拥护，也得到了清政府的赏识，因此他在总商职
位上一干就是二十多年，名声日益显赫。
当年的鲍志道怀揣一文钱出门去经商，可以说一路备尝艰辛；在商场数十年摸爬滚打，辛酸的历程必
不少。
不管在什么境况，他都能立于不败之地。
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徽州人为了彻底摆脱困境，追求理想的生活，他们克服了多种困难，以“不成功，便成仁”的大无畏
气节到市场上闯荡，正是徽州人这种敢于吃苦的“徽骆驼”精神，才使得他们保持勇往直前的精神力
量，从而创造了徽商数百年来的辉煌。
香港富翁霍英东幼年家境贫寒，全靠父亲租船运输货物维生。
收入并不多，生活很艰辛，他们家十分穷，不管寒来暑往，都是打赤脚。
霍英东7岁的时候，年仅四十多岁的父亲因患病不幸离世。
因为染病时间十分长，每天用中草药治疗，将本来就很有限的一点钱都用完了。
后来，霍英东一家的生活更为艰难了。
那时候，他还有一个9岁的姐姐、一个5岁的妹妹，生活的重担全部落到他母亲身上。
霍英东的童年就是在这种贫困状况下度过的。
他18岁时寻到了首份工作，在一艘轮船上做火夫，轮船是烧煤的，他的任务就是铲煤。
当时霍英东干得很吃力，回到家中全身像一瘫泥似的，躺在床上便睡着了。
他只上了九个月的班，在老板裁员的时候被解雇了。
后来，霍英东又到太古船坞抡大锤打铁，到机场做壮工，到仓库去帮人磅米。
直到他母亲倾其所有与他人合股在湾仔鹅颈街开了一间杂货店，霍英东才结束打工生涯，开始管理这
一家杂货店。
霍英东20岁的时候，购买了一条旧的运输船雇人到南沙群岛冒险去采购海草卖钱，结果没赚到钱，险
些命丧荒岛。
25岁的时候，霍英东与别人合股成立了公司。
后来，霍英东苦尽甜来、时来运转，从房地产发迹，又从挖海沙、承包工程之中赚了许多钱，事业逐
渐发展起来，最终积累了亿万元家财。
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编辑推荐

《怎样成为赚钱高手(揭示有钱人的发家史)》：赚钱高手不是天生的，而是练就的。
一个人能否成为赚钱高手，关键要看他是否能够充分挖掘自身的创富潜能，是否拥有正确的创富理念
，是否懂得巧妙运用创富技巧，是否真正拥有创富的资本。
想赚大钱的朋友，请仔细品读这《怎样成为赚钱高手(揭示有钱人的发家史)》吧！
你会学到赚钱的思维与模式，发现适合自己的赚钱商机，领悟到独特的赚钱窍门，获得轻松赚大钱的
“法宝”。
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