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内容概要

　CEO身处公司所有问题的核心，他的工作充满了错综复杂和难以捉摸的东西，令他无法预料。
面对强烈的竞争对手和市场的扩张，经及外部和内部的纷繁复杂的关系，都需要他去协调、沟通与谈
判。
因此，成功掌握谈判的策略和艺术是至关重要的。
本书将告诉你谈判的策略的技巧。
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