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内容概要

本套丛书通过对营销规划、营销战略、营销管理、营销方案执行、营销团体建设以及营销人员培训相
关内容进行系统的阐述，并结合案例深入剖析，成为一套专业、系统的以营销经理人才培训为主题的
实战丛书。
 
　　本套丛书采用了哈佛MBA案例教程方法，精心选择了国内外众多知名企业的正反面案例教程。
理论与实战结合紧密，分析透辟，可操作性强，为国内企业解决市场营销问题提供了一套完整的金牌
营销方案。
 
　　本套丛书重点培养读者的市场洞察力，以及规划能力、信息战的能力、整合营销的系统能力、营
销企划能力、营销执行监控能力、营销团队的管理建设与激励能力。
 
　　本套丛书针对当前营销经理工作中的实际需要，进行了系统的理论总结和方法归集。
适合营销人员、营销经理、企业总裁、中小企业创业者以及大中院校学生使用。
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