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内容概要

本书讲了当好推销员的一些基本知识和基本技巧，内容涉及到了推销员的素质要求和礼仪规范，涉及
到了从寻找顾客到洽谈成功交易的整个过程中需要的技巧。
　　本书的实用性很强，特别是用了很多好的案例，让读者读后获益匪浅，是一本很好的指导性书籍
。
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