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前言

用人头攒动、人山人海等海量之词来形容现今的任何一个招聘会现场都绝不为过，每张年轻的脸上都
写满了惶急和迫切，只要能够递上简历，就已经是很有成就感的样子。
一般来说，这些简历要经过公司的人事部门、人力资源总监、业务部门的头头脑脑、甚或老板本人的
层层审查和挑选，再根据公司的用人原则，并结合求职者自身的条件，最终只有部分幸运儿能拿到为
数不多的职场入场券。
当这些幸运儿顶着一脑门青光走进公司的大门时，一样的青涩，一样的无畏，一样对工作充满激情，
一样对职业生涯踌躇满志。
但五年后，这些同门进士可能已经有了相当不同的际遇和发展；十年后，可能谁已经升级成为上司或
主管；再过经年，更有谁可能已经搭乘火箭，上升至权力金字塔的塔尖。
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内容概要

　　是什么使得那曾经站在同一条起跑线上的新人有如此迥然不同的际遇？
为什么他们中的有些人．能一再被幸运女神挑选出来穿上灰姑娘的玻璃鞋．而另一些人只能在机遇的
门口迷失方向，苦苦求索而不得通幽曲径。
勤力、思考、创新、幸运等等．都是必要的。
但是．在那些职场幸运儿成功的背后，总有一种现象反复出现．那就是尽早出名。
都说条条大路通罗马，任何方面都可能是你博上位的路径．没有绝对的正确．有效就是硬道理。
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作者简介

刘睿，女，60后出生，80后大学毕业，90后经商，2000后开始醉心写作．顺便从事经营，2005年起原
创经管、励志类图书《销售心经》《老板智慧》，小说《亲爱的女鬼》。
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书籍目录

序言有一个明确的人生规划设计人生尽最大的努力去争取相对宽广的舞台第一时间的第一次聚焦相当
重要让人人都知道像大人物那样思考和生活向成功人士看齐让感恩成为一种习惯不再抱怨信守承诺坚
持比聪明更重要朋友越分享越多会借势不走寻常路最打动人心的是善良诚恳的态度魔鬼存在于细节之
中双赢才为赢心有多远就能走多远浪子要知道回头马屁新拍时时从上司的角度去看问题把上司当成大
客户来经营辞职秀是危险的游戏冷酷的心有意识地结一张强大的社会关系网⋯⋯
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章节摘录

市场部经理从上班的第一天起，就开立了一个存折，尽管第一个月只存进了十几元钱，但是市场部经
理一直坚持着这个看似疯狂而又伟大的计划。
住在小女子的豪宅里，市场部经理也觉得实在是太舒服了。
但是她还是坚持每月把自己的收入送到银行里。
市场部经理看着存折的眼光，被小女子讽刺为葛朗老地主。
十年过去了，小女子和市场部经理都结束了打工生涯，自立门户了。
小女子因为钱都压在两座大宅子里，到自立门户的时候，只有三十万，勉强可以注册一间增值税的小
公司，做着老本行销售公司。
市场部经理的老地主存折已经增长到七位数了，葛朗老地主悉数安排，先用二十万租下了十亩地的五
十年使用权。
再投资十万水泥砖头搭建厂房，七七八八的机器设备安装完毕，这个厂总投资五十万。
接下来搬粮运草，招兵买马，做的是自己的品牌。
与其说市场部经理每天巡视在明亮的现代化的车间，还不如说她每天徜徉在梦想的花园里。
一个错误的观念现实生活中很多打工族的生活态度都是顺其自然，应该说这是一个非常耽误事的观念
。
这些人的理由是：计划没有变化快。
劳心费神地计划好了，还不知现实中有怎样的际遇，发生什么改变。
乍一听这是顺从事物的客观规律的意思，好像还蛮客观。
但细细想来，实际上人生就是选择，而选择就不是顺其自然的。
应该说人生的每一步都是可以规划的，也是应该规划的。
要读什么大学、学什么专业可以事先规划设计；要挣多少钱、过什么样的日子也可以事先规划设计；
要走什么样的人生之路、做什么样的人更是要事先规划设计。
这样才不会出现人生的偏差，更不会因为虚度光阴而追悔。
为什么要规划人生两个人的十年，可以很清楚地看到人生规划的痕迹和意义。
从挣钱或者说收入的这个层面上说，两个人没有分别。
但是从人生规划这个层面上说，两个人却是天壤之别。
小女子显然信奉着顺其自然的生活观念，没有任何人生规划，明明不喜欢的城市，却置下豪宅。
一百多万的投入，如今只能收很低的租金，回本尚且成问题，投资回报也为负数。
接下来为了在新的城市生活，又置下房产，十年里始终没有从房奴的地位上解放出来。
等到自立门户的时候，创业资金很少，只能做一间小小的公司。
而市场部经理显然是有着清晰的人生规划，她早早就定下了创业计划，并且一直为实现这个计划而做
着充分的准备。
时机一到，把全部财产都投入到置地建厂，在一个较高的基础上开创自己的事业，实现了自己的梦想
。
人与人的先天差距一定会有，但并没有天壤之别。
在小女子和市场部经理的故事里，论先天的聪慧小女子要更胜一筹，一般来说，销售是个聪明人扎堆
的职业，但是十年后胜出的却是市场部经理。
市场部经理跟小女子相比唯一的所长就是有一个明确的人生规划。
也许在两个人的下一个十年，小女子和市场部经理的差距更会显露无遗。
一个小公司的收入和一个有相当规模的工厂的产值，可以想见应该会有极大的不同。
怎样规划人生计划经济小女子盘腿坐在列车的卧铺上沉思，旁边是一本打开的杂志。
窗外时时变换的景色完全没有引起她的注意，她的心思似乎都集中在面前的一张白纸上。
几个小时了，那白纸还是白纸。
要说小女子那可是打小作文就常被老师当范文念的主，由此可以见得小女子眼下思虑的事情实在是太
过凝重了。
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还是那本翻开的杂志透露了端倪，杂志的标题就是规划你的人生。
小女子第一次醒悟到：原来人生不是顺其自然、生老病死，而是自我规划的成败格局。
要在眼前的白纸上，规划自己十年以后的人生，也可能由这十年进而决定了以后的十年、二十年，难
怪落笔这么艰难。
十年以后：35岁的时候，要生活在自己喜欢的地方，以自己喜欢的方式生活。
生活的标准首先是喜欢，而不再是挣钱排在第一位。
34岁的时候，就要具备按照自己的意愿做出选择的财务基础，没有充分的财务自由，任何设想都是美
梦。
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编辑推荐

《成功要趁早》：虽然那里是传说中的高处不胜寒，但始终只见奋勇攀登的人，少见急流勇退的人。
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