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内容概要

本书主要以案例分析的方法，研究中国民营企业在融资战略方面所涉及的融资理念、融资风险意识、
融资方式与渠道、资本市场及其选择、上市方式与操作策略等重要问题。
　　本书适合广大企业家、企业中高层管理人员、投资与融资领域的实务操作及研究人员使用，也可
作为大学财经专业高年级本科生及研究生的教材。
　　全部内容分为三个部分，共十三章：第一部分：资本市场观念与融资理念。
第一章：西方资本理论与资本市场意识。
第二章：融资方式与风险控制。
第二部分：融资方式与途径选择。
第三章：信贷融资运作。
第四章：公司债券市场。
第五章：信托的融资功能。
第六章：商业信用的融资功能。
第七章：私募股权融资。
第八章：进入资本市场的战略思路。
第三部分：资本市场的运作战略。
第九章：主要资本市场的比较与选择。
第十章：海外上市的模式与选择。
第十一章：海外间接上市的战略抉择。
第十二章：在国内间接上市的战略抉择。
第十三章：企业并购中的财务与资产分析。
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作者简介

蓝裕平，生于1963年，广东人。
1983年获得中山大学经济系经济学学士学位，1986年获得中山大学管理学院经济学硕士学位，1999年
获得新西兰梅西大学商学院商学硕士学位。

　　目前受聘于北京师范大学国际金融学院，任副教授。
研究领域主要包括企业融资、金融资产管理、外汇市场
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章节摘录

　　二、与银行建立良好的关系　　根据笔者在银行及企业工作的经历，建立与银行良好的关系是有
一定技　　巧的。
　　1．与银行业务人员建立沟通渠道　　在一个商业社会，任何生意都是由人操作的。
人与人之间的生意关系就　　需要沟通。
由于信息不对称，作为外部机构，银行不容易了解到企业的实际　　情况，企业应该主动地让银行了
解企业。
　　企业应该首先与银行建立沟通渠道。
一般来说，在银行开立账户是沟通　　的第一步。
通过一般银行业务，可与银行业务人员建立初步的联系。
有些老　　板一想到和银行的关系就想到找行长吃饭。
其实，银行业务的处理通常是由　　一般业务人员操作，领导负责审批。
具体运作上还强调“审贷分离，集体决　　策”的原则。
从一般业务人员的沟通逐步上升到领导的沟通是比较好的程序　　。
与银行的沟通，重要的是将公司的情况以及未来的业务发展计划让银行知　　道，逐步建立银行对于
企业的信心。
　　2．在现金较充足的时候注意培养与银行的关系　　许多企业常常是在紧急需要资金的时候才想
起找银行，这是不对的。
银　　行通常对于一个客户需要一段时间的观察、了解，刚刚建立业务关系的客户　　通常很难马上
获得银行的支持。
企业必须未雨绸缪，在现金较充裕的时候就　　开始培养与银行的关系。
与银行建立互信关系后，在关键时刻银行才可能从　　你的角度帮你想办法，尽可能提供方便。
　　3．集中选择结算银行。
便于取得较优惠的合作条件　　有些企业喜欢同时在很多家银行开户头，期望以后需要银行帮助时有
更　　大的选择余地。
根据笔者的经验，与银行打交道应该相对集中。
银行的资源　　有限，人员也有限，通常会重点关照大客户。
如果集中将公司的业务放在某　　一两个银行进行，使业务量相对增大，这样可以得到银行方面更多
的注意。
　　较大的业务量可使公司在与银行进行合作时获得较优惠的条件。
　　笔者早年曾经在某外资银行处理过大客户资金交易业务。
某客户在银行　　常年存有上亿的资金，经常开出大额的进口信用证，所以，银行就给予该公　　司
享受类似金融同业机构的待遇。
比如，普通客户是不能办理“隔夜定期存　　款”(Over Night Tern Deposit，即存款期为一天的定期存
款，利率比活期　　高不少。
该项业务通常只发生在金融机构之间的拆借业务)，但在该公司的　　要求下，银行也给予其享受该项
待遇。
另外，该公司的存款利率也可以参照　　银行同业利率水平确定。
　　4．以良好的心态与银行打交道　　过去银行在给予企业贷款时有很大的随意性，因此企业会觉
得，银行给　　不给贷款是行长或者信贷处长一句话，所以总当这些人是“大爷”，与他们　　打交
道诚惶诚恐，缺乏信心。
尽管目前银行在信贷管理方面已经有比较客观　　的标准，审批过程程序化、制度化。
但要记住，银行与企业的关系是商业合　　作关系，是互惠互利的关系。
企业家与银行打交道，重要的是让别人相信：　　借钱给你是安全的，银行可以获得利益。
企业家应该对自己、对企业有信心　　，如果在与银行打交道时低三下四，可能反而让银行产生怀疑
。
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　　三、建立规范运作的良好形象　　为了获得银行的支持，企业也必须取得银行的信任。
在目前银行运作越　　来越规范的情况下，企业必须作出实实在在的努力，建立一个规范运作的良　
　好形象。
　　1．建立现代规范的公司法人治理结构　　公司法人治理结构(Corporate Governance Structure)，指
公司所有者　　、经营者和监督者之间透过公司的权力机关(股东大会)、经营决策与执行机　　关(董
事会、经理)、监督机关(监事会)而形成权责明确、相互制约关系，并　　依据国家有关法律、法规、
规章和公司章程等予以制度化的统一机制。
　　对于完全由个人及其关联人拥有的民营企业来说，真正做到以上的法人　　治理结构是一个太高
的要求。
所谓“三权分立”基本上是名义上的。
不过，　　对于一个真正想做大做强的企业来说，即使现在不能完全做到，也应该以建　　立规范的
公司法人治理结构作为将来的目标。
将这种思路落实到实处，就是　　建立并执行一系列公司规章制度，并在具体运作中体现出公司运作
程序化、　　制度化的形象。
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媒体关注与评论

　　全部内容分为三个部分，共十三章：　　第一部分：资本市场观念与融资理念。
　　笔者通过对西方资本理论与融资理论的论述，试图帮助读者建立一个资本市场的观念，以理解市
场中的各种现象。
同时笔者还通过案例的分析，指出民营企业应该建立一种理性、务实的融资理念。
　　第一章：西方资本理论与资本市场意识。
　　本章从资本定价模型、资本结构理论、资本成本理论、融资顺序理论等出发，帮助读者建立资本
市场意识。
笔者还通过一些融资市场的骗局剖析，来说明提高资本市场意识的必要性。
　　第二章：融资方式与风险控制。
　　本章简要介绍了外源融资的主要方式，同时分析了民营企业的融资环境及其发展趋势，提出了民
营企业在新环境下所必须考虑的融资战略问题。
最后还对德隆资本运作失败的案例进行剖析。
　　第二部分：融资方式与途径选择。
　　笔者以大量案例介绍各种融资方式及其运用的条件及其代价，以帮助民营企业确定选择合适的融
资战略。
　　第三章：信贷融资的运作。
　　本章讨论民营企业使用银行信贷及民间信贷的方式及风险控制。
　　第四章：公司债券市场。
　　在发达国家，公司债券是比银行信贷还重要的企业间接融资工具。
有迹象显示国家将进一步发展并开放公司债券市场。
本章试图通过对公司债券市场及其运作方式进行讨论，帮助民营企业未来更好地把握公司债券市场的
融资机会。
　　第五章：信托的融资功能。
　　信托的融资功能近年来越来越显示出其优势，尤其在房地产行业的运用尤为广泛。
这种融资方式具有很特别的“表外融资”优点。
　　第六章：商业信用的融资功能。
　　商业信用是一种潜力巨大、使用风险较小的融资方式，而且这种信用的规模与企业经营规模是互
相促进、互相推动的关系。
　　第七章：私募股权融资。
　　创业型企业或者准备进入资本市场的企业，通常都需要进行私募股权融资。
金融投资者及战略投资者的期望和要求的侧重点各有不同。
民营企业需要根据本身的需要及条件选择并吸引投资者。
　　第八章：进入资本市场的战略思路。
　　绝大多数的民营企业在产业规模达到一定程度时，都需要建立一个稳定高效的资本融资渠道。
因此，通过股票上市取得在资本市场融资的资格是很多企业需要面对的道路。
　　第三部分：资本市场的运作战略。
　　在这部分，笔者以大量案例对民营企业进入资本市场所面临的一系列战略抉择进行讨论，包括市
场选择、上市模式选择、直接上市与间接上市途径、收购兼并中的运作战略、资产与财务分析等。
　　第九章：主要资本市场的比较与选择。
　　国内民营企业除了国内股市外，还可以考虑香港、新加坡以及美国股市等境外市场作为企业股票
上市的地点。
不同的市场对企业的要求不一样，对于企业未来的融资条件也各有差别。
民营企业需要根据自身的需要及条件来做选择。
　　第十章：海外上市的模式与选择。
　　民营企业在海外上市可以选择国企股模式或者红筹股模式。
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红筹股模式是一种较优的选择，只是企业按这种模式运作，必须解决一系列的难题。
　　第十一章：海外间接上市的战略抉择。
　　本章讨论在境外股市进行买壳上市的操作涉及一系列的法律及财务问题，如外汇资金、资产置换
、融资方式等。
　　第十二章：在国内间接上市的战略抉择。
　　国内证券市场的特点决定了在国内间接上市方式的操作更难于境外的买壳上市。
本章主要通过案例分析的方法，对在收购国有上市公司控股权的过程中可能涉及的重要问题及其运作
方法进行仔细讨论，希望对其他民营企业的运作有所帮助。
　　第十三章：企业并购中的财务与资产分析。
　　对收购对象的财务与资产分析，是并购项目成功的第一步。
本章以大量实例介绍上市公司债务、资产以及融资能力的分析研究方法。
　　蓝裕平　　2005年7月
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