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内容概要

　　每一种经营都是根据某种战略来进行的。
战略是公司前进的方向，是公司经营的蓝图，公司依此建立其对客户的忠诚度，赢得一个相对其竞争
对手持续的竞争优势。
　　战略的目的在于建立公司在市场中的地位，成功地同竞争对手进行竞争，满足客户的需求，获得
卓越的公司业绩。
 　　所有的营销决策都是战略性的。
每个公司都必须根据自己在行业中的市场地位以及它的市场目标、市场机会和可利用资源确定一个最
有意义的营销战略。
　　营销战略和营销计划是整个公司总体战略制定和规划的核心所在。
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作者简介

　　李广新，深圳市科勒营销策划公司副总经理、高级战略顾问、工学硕士。
曾任深圳麦肯特企业顾问公司咨询部经理、高级管理顾问。
曾编著盖登系列营销培训课程。
在国内率先与美国科特勒营销集团合作，为TCL集团、创维集团以及平安保险等知名大公司提供营销
咨询和培训服务。
 　　曾在多家外资企业担任高级管理职务，熟悉国际企业动作模式。
目前主要从事企业营销战略、营销管理和相关培训咨询服务。
包括营销战略分析与诊断、营销组织优化设计、销售管理体系设计、营销管理流程优化设计、营销渠
道规划与管理、营销系统绩效管理、品牌管理与推广等相关顾问工作。
 　　主要服务过的客户：平安保险、TCL集团、创维集团、中国电信及各省公司、中国网通、中国移
动、中国联通、中国邮政、创维电子、先科电子、高智通科技等。
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编辑推荐

　　具体案例，现实说法。
以战略大视野制定营销计划、分析行业竞争发掘潜在客户、确立定价与分销渠道、完善产品和售后服
务。
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