
第一图书网, tushu007.com
<<网络营销>>

图书基本信息

书名：<<网络营销>>

13位ISBN编号：9787807282990

10位ISBN编号：7807282991

出版时间：2006-9

出版时间：广东经济

作者：艾强

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<网络营销>>

内容概要

本书主要以著名直销公司安利和玖琳凯为例，着重对直销的具体程序、技巧等进行了较系统详细的介
绍。
可能是中国内地市场第一本具体介绍直销的具体操作方法的图书。
适合各类营销人员及相关人士
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作者简介

胡玉霞，女，1962年出生。
北京国防科工大毕业，曾在宁夏自治区空军医院从事美容保健工作。
2001年7月至今从事玫琳凯事业，目前是成功经销商。
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编辑推荐

　　本书主要以著名直销公司安利和玖琳凯为例，着重对直销的具体程序、技巧等进行了较系统详细
的介绍。
可能是中国内地市场第一本具体介绍直销的具体操作方法的图书。
适合各类营销人员及相关人士
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