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内容概要

　　本书全面系统地阐述了企业渠道管理的方方面面，不仅展示了企业如何从整体上制定分销战略规
划，还系统介绍了如何选择不同的分销方式与分销渠道，以及如何对分销渠道加以控制和评估等渠道
管理的关键问题。
相信能对广大的营销人有所裨益。
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作者简介

　　尹传高，中国营销战略实战领军人物，能力战略创始人；北京师范大学管理学博士；中国公民教
育与能力建设研究所副所长、兼职教授；北京大学社会经济与文化研究中心特聘教授。
武汉大学经济与管理学院兼职教授；中商国际管理研究院能力研究所所长；中国连锁经营协会专家团
成员；华制教育集团首席顾问。
华制威玛咨询公司总经理。
目前已经为数百家著名企业提供专业咨询顾问服务。
受益企业遍布大江南北，近年出版的管理财经类著作有：《能力战略——让企业再活50年》、《中国
企业战略路线图》、《破局》、《管理哲学与哲学化管理》、《无限连锁》、《赢得顾客的5大步骤
》、《华帝之道》、《颠覆性增长》。
还曾主编《拉着企业奔跑的人》系列丛书，主笔《中国企业能力建设》丛书。
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