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内容概要

　　如果你是一个已经厌倦了朝九晚五生活的上班族，不妨开店去！
 如果你是一个已经不想再做上下级之间“夹心饼干”的部门经理，不妨开店去！
如果你是一个刚走向社会，但早就有创业志向的大学毕业生，不妨开店去！
如果你是一个赋闲在家，但仍雄心不减当年的退休者，不妨开店去！
如果你是一个没有任何阅历，且求职无门的失意者，同样，不妨开店去！
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章节摘录

　　第1章 锁定黄金地段——慧眼独具选店址　　第1招 准确定位选地段　　门店的价值到底有多大呢
？
实际上，它只有在经营的过程中才能充分地显露出来。
应该说，即使在最佳地段经营的店铺也有做失败的时候，而在不那么好的地段经营的店铺也有成功的
例证。
　　地段对于开店而言，是一个相当重要，有时甚至能起到决定性作用的因素。
这就像踢足球，虽然不一定非要在标准的场地上才能踢，但好的场地有助于发挥球员的技战术水平，
也能让观众欣赏到一场精彩的足球比赛。
　　开店的最佳地段就好比踢足球有一块好的场地，经营者不但能够充分发挥自己的经营能力，也能
吸引更多的顾客光顾，从而使自己的辛勤工作得到满意的回报。
一旦选取了最佳地段，在一定程度上也就等于将店铺开成功了一半。
对于这个道理，不少店铺经营者也都心知肚明。
但是，他们却常常被最佳地段那寸土寸金的高租价所吓跑。
一些经营者宁愿往店里多投资，也不愿意交高租金。
　　客观地说，最佳地段的高租金不是一天两天形成的，也不是任意可以抬高的，它是房东在长期利
润分成较量中形成的契约，租金如果高到租房者无钱可赚，那么再好的门面也租不出去。
可见，最佳地段虽然昂贵，但只要你能正常经营的话，赚的钱总会大大超过租金。
所以说，花大钱开个大店子，不如花大钱找个最佳地段。
　　找到最佳地段也并非易事，需要你准确定位并好好地花一番心思去四处寻觅。
一般来说，如果不是“只此一家，别无分号”的极具特色的店铺，你就尽量避免在巷内找店面，而要
以大马路边为宜，同时也须考虑交通状况。
如需客人较长时间停留，则要附设停车位，以免流失开车族。
但若是开设不需要顾客长时间停留的面包食品店，尽可将店面定在公共汽车站附近。
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编辑推荐

　　《开店必赚72招》将介绍：成功经营需良方，开店必赚靠诀窍。
开店须趁早，投资不落空。
殚精竭虑只缘这，一切向钱冲。
白手可起家，小贾变富翁。
必赚招数一箩筐，尽在此书中。
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