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前言

太史公司马迁说：“天下熙熙，皆为利来；天下攘攘，皆为利往。
”人类世界熙熙攘攘、色彩斑斓，城头旗帜上或书正义、忠烈，或书征讨、抗暴⋯⋯无论圣俗，不分
文武，只有商业从起始发端，到终极目标，始终表白——经商只为谋利。
这便是商人的坦率。
然而世间一切事物，说到“道”即说到了本质上。
道——兵道、文道、佛道、人道、妇道、易道等等，只要任何学术领域后冠以“道”字，即指它的哲
学本质。
本书提到的“道”是什么呢？
就是标定一个范围的边缘。
所谓“道”，讲的无非是一种时空的范围，及在时空范围内该怎样活动。
主张不要超越，不然物极必反。
商人的最高境界并不是充满野性的“狼道”，也不是奴才性的“狗道”，更不是西方人信奉的“圣经
”，而是那种高天流云，行如止水的境界。
老子日：“上善若水。
水善利万物而不争，处众人之所恶，故几于道。
”意思是说，最高境界的善就像水一样，水善于滋润万物并使之生长，却不与万物争高下和利益，总
是安然处在众人都厌恶而不愿意去的低洼之地。
“商道”要求商人必须用一种大度的胸怀，容纳百川。
“商道”可以让人在利润与道德间找到平衡，利人又利己，得到最丰厚的回报。
这种品格，才接近于“商道”的博韬伟略，才更能彰显出商人的智慧。
成功的商人都有着一种锐意进取，积极向上的精神。
他们以这种精神加入到商战的大潮中。
因为所有的商人都会意识到，如果不加入商战中。
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内容概要

在中国古代，商人并没有什么社会地位，更不是社会的主流。
所谓的“士农工商”。
“商”排在最后，并不被重视，甚至可以说是被鄙视，古代商人的地位可想而知。
但是，即便是在这样的大环境下，依然不能阻止商业蓬勃发展。
从街边的小商小贩，到贸易横跨南北、走出国门，小商贩演变成了大商人。
中国商业在并不良好的环境中走出了一条属于自己的“康庄大道”，中国的商场文化在经历了岁月的
磨炼后，也焕发了璀璨的光芒。
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章节摘录

插图：拥有财富也需要境界——商人生存法则生存是硬道理：商人的起源为什么要将专门从事商品交
换的人称为商人，而把这一行业称为“商业”呢？
这一点很值得我们考量。
一般认为，所以将买卖人称为“商人”，这与中国古代商族人善于经商有关。
一些调查认为中国最早的商人称谓产生于周武王灭商以后。
据说西周初年，殷商遗民为了谋生需要，纷纷从事商品交换这一行业。
武庚与“三监”——管叔、蔡叔、霍叔三位重要人物曾联合反周，周公平定了这次叛乱。
之后周公让商族遗民迁居雒邑，并且允许这些遗民牵牛车到远方去做买卖。
因为商族长期以来善做买卖，人们便习惯地把此行业里的人统称为“商人”，而把这个行业称为“商
业”了。
这一说法其实并不确切。
因为中国最早的商人应该出现于夏朝后期。
为什么这样说呢？
那就得从商族的来历说起了。
相传在禹之后，结束了氏族社会的禅让制。
夏代诸王父子相传，把整个中国变成了一家私产。
这种制度沿用了几千年，直到辛亥革命才结束。
禹死后，他的儿子启即位为王。
出于敬仰大禹，世人对启继承父业为王并无异言。
只有有扈氏心中不服，但最终启灭了有扈氏。
王位已固，启便仿照禹的老法子召开诸侯大会。
会上极尽铺张，比禹在位时还华丽讲究许多。
此时的启已和尧、舜的统治方略大不相同，不再像以前那样关心百姓疾苦，只顾自己挥霍。
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后记

有些人总会存在着幻想，并在幻想中荒废时光，也有些人讲究实事求是，不断地超越直至成功。
曾为人类创造出无尽财富的爱迪生曾说过，他根本没有必要成为数学家，因为他可以雇用～名数学家
。
这就是爱迪生的成功之道。
实际上爱迪生更像一名商人和宣传家，能精准地发现时机和判断趋势，然后雇用相关领域里的顶尖人
才为他效劳，甚至在必要的情况下窃取竞争对手的成果。
事实证明爱迪生正是靠着点滴的积累和有效利用商业价值的最大化，才为世人发明了更多的产品。
其实这个例子有着双重的意义。
一方面，不论是发明还是探索出新的财富增长点，都不在于侥幸和窃取，更重要的是付出的努力是朝
着对的方向迈进，这才会获得成功。
另一方面，所有的商人要想得到别人的肯定和赞扬，必须要靠自己的实力去说话，永远不要去做别人
为你效劳的事情，否则很难获得成功。
如果一个商人想要看看从商这条路的尽头，那么从一开始就要在这条路上坚定不移地走下去。
不管遇到什么坎坷，都要用风雨无阻的心态来面对。
泰戈尔说过一句话：“大地的幻想之花，是由死亡来永葆鲜艳的。
”所以在这条路上要学会奔波，才有可能在未来享受得之不易的财富。
自古以来，商人们始终在商业经营中不断地创新、不断地挑战自我，正是靠着这种坚持不懈的精神和
毅力，才能成就不朽的商道经典。
商道强调以诚为本，这既是道德要求，也是社会规范。
无论企业还是个人，要想实现发展、立于不败之地，就不能不重视信用建设。
我国历来有“商道即人道”的说法，其中就包含着这样的道理。
所谓“商道”，就是为商经营之道。
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编辑推荐

《商道:中国商人哲学读本》提到的“道”是什么呢？
就是标定一个范围的边缘。
所谓“道”，讲的无非是一种时空的范围，及在时空范围内该怎样活动。
主张不要超越，不然物极必反。
商场如战场，商场竞争的残酷性历来如此。
难以预测的风险加上丰厚的回报，让商场变成了一个奇怪的磁场，吸引着人们的目光。
在复杂多变的商场中，有人成功，也有人失败；有人退出，也不断有人闯进来，在商场中进进出出，
浮浮沉沉。
商场文化并不肤浅单调，而是充满了精彩的故事与深刻的内涵，即便是对于那些未曾经商的人们来说
，商场里的“道道”也能为他们的道路点亮一盏明灯。
“尔虞我诈”是形容商场常用的词汇，也形象地反映出了商场这个风云变幻的是非之地的特征。
想要在这个竞争激烈的领域中占有一席之地，并不是一件容易的事情，商业竞争更像是众人的博弈游
戏.游戏中的参与者斗智斗勇，同时也为没有卷入其中的旁观者提供了诸多可借鉴之道。
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