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内容概要

由于多种原因，犹太人的命运始终处于风雨飘摇之中，四处漂泊的他们之所以能在生活的恶风险浪中
幸存，并且更加繁荣兴旺，这与他们的智慧是分不开的。
而犹太人的智慧又源于他们不懈的思考，思考贯穿于犹太人的一生。
通过思考，他们变得更加优秀。
本书深入而全面地分析了犹太人的财富思维、创新思维、进取思维、处世思维、教育思维和生活思维
，旨在让读者在阅读中领略书中的智慧和精华，学会犹太人的思考方式和习惯，从而不断提升自己。
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章节摘录

　　第一章　犹太人的财富思维　　钱没有高低贵贱之分　　钱是货币，是一个人拥有的物质财富的
多少的标志，就其自身而言，是不分贵贱的。
在犹太人的赚钱观念中，他们从来就不把蹬三轮、扛麻袋看成是低贱的事，也不认为做老板、经理就
高人一等，钱不管在谁身上都一样是钱，它们不会到了另一个人的口袋中就不是钱了。
　　因此他们在赚钱的时候，不会把钱分为高贵的或低贱的，即使他们目前所从事的职业不好，也不
会觉得自己低人一等；无论从事什么职业，心态都会表现得非常平和。
　　对于钱，犹太人有自己的看法，他们认为“金钱无姓氏，更无履历表”。
他们相信，通过自己的辛勤劳动赚钱，是心安理得的。
因此，他们会想尽_切办法，尽量赚取更多的钱，不管这些钱是知识分子脑力劳动得来的，还是农夫
出售了产品得来的，他们都收之无愧，处之泰然。
　　会赚钱的犹太人有很多，以放债发迹的亚伦就是典型的一例。
这位移居英国的犹太人从打工开始，用他积攒的一点钱做些小生意。
由于他的努力，生意不断扩大，这时，他的资金周转不过来，只得向银行借款。
在实践中，他发现向别人借钱要付出很高的代价，往往与商业经营获得的利润相差无几。
他想，自己辛苦劳动赚来的钱大部分要交给银行．而且风险比银行还大，不如自己也去从事放债业务
。
　　几年后，他开始了放债业务。
他一边抽出部分资本贷给急需用钱的人，一边维持小生意经营。
另外，他又从银行贷来利率相对较低的钱，以较高的利率转贷给别人，从中赚取差额利润。
有些人急等着用钱，宁愿以月息20％借贷，这样，等于100元放贷1年，就可以得到240元的回报，这比
做生意要划算得多。
亚伦就是看准了这一点，才使得自己的财富不断增加。
亚伦63岁去世时，留下了一笔巨大的财产。
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编辑推荐

　　《像犹太人一样思考》用犹太人的思维武装头脑，用犹太人的逻辑思考人生。
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