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内容概要

突围式销售、全程深度写实，心智与承受力的强悍对决。
一位世界百强企业区域经理的真实成长历程，一部让8000万销售人员提升职业能力的销售实战小说。
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作者简介

元亨，一个精英团队的领头人，一位声名显赫的资深销售，一位世界百强企业的区域经理。
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章节摘录

　　第一章 初人绝境　　长沙的八月热得发闷，很难见到一滴雨。
大地没有绿色，市区植被不多，到处都是水泥车的施工现场，整个城市都落上一层尘沙。
可能上天觉得下面有点脏了，断断续续、有气无力地下了几天雨，非但没有把城市洗干净，倒让人的
视线一片朦胧。
　　沈默黑着脸径直推开王姑大厦的玻璃门，感觉到了外面些许清凉的湿润，轻吐口气，站了站，然
后马上冲上芙蓉路边，挥手拦车。
下雨天车速慢，打车的人多，的士不好拦。
付波和李大海走得没有沈默快，有说有笑地踱到门口，看到沈默拦车的背影，付波嘴一撇，对李大海
扬扬脸说：“公司又搞新花样，派个刚毕业的大学生，顶鸟用。
”　　李大海哈哈一笑，把腋下的夹包整了整，用大手拍拍付波的瘦小肩膀，说：“小付，那个位置
什么时候到你啊？
”　　“混不上去了！
现在公司讲学历。
老子只要挣到钱，才不管呢。
”　　“哈哈，就是。
他拦到车了，过去吧！
”　　三个人坐在车里，有点沉默。
沈默坐在副驾驶位，把后脑勺留给了李大海和付波。
　　李大海向付波挤挤眼，对着前面的后背说：“沈总，打桌球去吧！
”　　等了两秒钟，沈默偏过半张脸：“李经理，我就不能陪你了，又快月底了，销售还差一大截。
今天跟你们郑老板拍了桌子，估计他是不会进货了。
我得去想想别的办法。
”　　付波给李大海一支烟，笑着说：“老沈，长沙的销售指标占70％，你今天火气这么大，把郑总
骂了，他肯定不会帮忙进货，这个月的任务肯定完不成了。
”　　沈默在心里哼一声不说话。
　　“沈总，没关系，我再去跟郑总说说，让他帮你再压一个月货看看。
你刚来，要支持你啊，不能让你完不成任务啊，是吧？
”　　“李经理，谢谢你的好意，郑总不继续生我气就不错了。
”　　付波是自己的下属，可以不理他，但这李大海毕竟是经销商郑总的业务经理，沈默不好不理。
再说刚才谈判的时候，一下没忍住，当着这么多人骂了郑总，确实不应该。
不能再不给面子了。
　　付波换了个舒服的姿势：“老沈，你太年轻了，经销商也确实应该尊重啊！
”　　沈默心想：“尊重！
哼，谁拥有市场我就尊重谁。
这个经销商就知道用钱压货，甩货，吞费用，哪儿有做过市场。
批发批发没在手上，小店小店没在手上，超市超市做得稀烂，这样下去我们艾洁迟早得死。
”　　当着李大海，沈默克制了一下自己，说：“你是看人年不年轻，我是看市场做得好不好！
”　　付波被呛了，脸一黑。
想反驳，又无从说起。
　　李大海呵呵一笑：“沈总，我见过你们艾洁好几任区域经理了，都是这样的，月底两天就来找我
们压货，给我们点费用，批发价格便宜点一甩货就完成任务了。
这样也挺好嘛，不要想这么多，每个月就忙两天休息一个月呢，多爽啊！
”　　沈默说：“李经理，我知道你在郑总公司做了好多年了，又是郑总的亲戚，今天其实我也是无
意冒犯郑总。
只是着急，毕竟销售要从市场中来，完成指标最重要，但如果市场没打开，这个月可以压货，下个月
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呢？
下下个月呢？
你看现在我们长沙每个月指标一百万元，可你们库存已经达到两百万元了，可以两个月不用进货了。
这就是只要完成指标月底压货造成的结果。
”　　“沈总，你说得对。
反正我们郑总有钱，再压几个月也没有问题呢。
你前几任区域经理这样做不也挺好吗？
有几个还升了呢。
公司看的是结果，只要把指标完成，谁管你啊！
对不对？
依我说，喝酒打球去。
”　　“对对，先过了这个月再说，下个月再想下个月的办法。
老沈你只要从公司搞点费用补贴给郑总就行了，郑总肯定帮忙压。
你刚来，又是公司从学校招的第一批管理培训生，公司抱以厚望，如果一来就完不成，怕不好交代啊
。
”　　沈默拿出手机，仔细看了看日期，离这个月结账只有一个星期了，而这个月长沙的销售额还没
动一分，虽然二级的生意还能跟上节奏，但公司考核自己整个湖南省的生意，再不想办法，到月底整
个湖南就只能完成30％了，差距太大了！
毕业就被招到公司，从基层业务员开始实习，一年了，好不容易第一次能自己独立运作一个省的生意
，就交这份答卷吗？
肯定不行！
就算不能完成指标，也不能差距这么大。
怎么去完成呢？
还要在长沙动脑子，长沙就这一家经销商，他顶住不进货，去哪里要销量？
刚才自己慷慨陈词说要做市场，但市场需要时间，不是一个星期一个月就能做好的。
回头去求郑总压货吗？
这个月压了下个月呢？
再说刚吵了架拍了桌子，也不愿意低这个头啊！
就算回去求，郑总肯定要狮子大开口，要费用要政策，哪里去弄？
这个月的预算早就填以前的窟窿了。
　　沈默紧锁着眉头，不说话。
窗外的小雨像一层薄雾笼罩了城市，让他看不清前路。
付波不以为然地看着这个比自己小10岁的领导，李大海眯着眼打瞌睡，都没说话，车里一片寂静。
　　沈默实在没有心情与付波他们去打球，况且自己没那水平。
自小在农村长大，桌球这种东西上大学才看见，自行车大一才学会，篮球高中才有机会玩。
读高中时到了梦想中的县城，看到大家都迷足球，觉得特别不可思议，还以为是多时尚的运动。
曾经在网上看到个帖子《回忆那些伴我们长大的动画片》，沈默惊奇地发现诸如《铁臂阿童木》、《
奥特曼》等，自己根本就没看过。
记忆深处的动画片，就是黑白色（黑白电视机）的《恐龙特急克塞号》。
沈默想想，自己被电视节目里的人物触动而流的处男泪就是《小龙人》了。
或许，自己在农村长大比起在城市长大的孩子看起来少了些什么，但那时的自己过得一样精彩。
池塘边的梨树，邻居家的葡萄架，村里的小山坡，黑黑的窑洞，火红的高粱地，青青的秧田，神秘的
芦苇荡，到处都有我们深深的脚印，灿灿的笑脸。
憨厚的老牛，凶狠的大花狗，高傲的大鹅，臭臭的大黑猪，烦躁的麻雀⋯⋯哪一个不是我们重要的伙
伴，高兴的时候说说话，烦躁的时候吵吵架。
小时候，父母们教育孩子要好好读书，跨出农门，到城市里去生活。
现在的沈默成了那幸福的十分之几，终于来到了城市，但是否这就是父母希望他过的生活呢？
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多了物质丰富的城市人生，也多了繁忙与烦躁，却少了那份久远的青绿与恬然。
　　沈默并不想去总结自己的人生，人生漫漫几十年，还不是总结的时候。
艾洁，是自己职业人生的开始。
一毕业，就进了这个知名的洗涤公司。
同学们听到自己进了艾洁公司，都羡慕不已。
沈默在一片憧憬中，抱着现在我以艾洁为豪，以后艾洁以我为豪的雄心壮志来到北京艾洁总部。
在那个叫怀柔的郊区里，进行了半年的实习，然后辗转成都、上海、黑龙江进行实地实习。
可能是因为有学生会主席的经历，沈默进步得特别快，对销售、管理的理解也深得公司总裁赞许。
在全国走马观花实地实习一年三个月后，沈默在北京被总裁神秘召见。
第一句话就是，沈默，你是我们学习欧美公司首批从毕业生中招聘的储备干部，经过这么久的实习，
怎么样，想不想挑战一下？
被常年奔波国内国外的总裁亲自召见，沈默热血上涌，感慨激昂，在总裁的呵呵笑声中，到了湖南。
　　下车伊始，沈默甩开膀子就想大干，哪知情况复杂得远远超过想象。
长沙生意在付波这个城市经理手里，只见他吃喝嫖赌，耕耘女人的床，唯独不见他耕耘艾洁的市场。
整个分公司，无人可用，一个叫麦丰的女孩天天打游戏，负责行政财务的杨燕声言怯怯，专等领导发
令，好做一个听话的算盘珠子，拨一下动一下。
业务员团队虽然单纯可用，但负责人雷垒是付波的亲表弟。
二级市场就两三个城市有分销，其余都一片空白，被长沙经销商发展的分支霸占着。
这个挺立也倒好，占着长沙的代理权，在李大海与付波的操作下，占着茅坑不拉屎。
一个月一百万的销售指标，倒有两百万的库存，足够卖两个月了。
市场基本上是无政府无组织状态，零售超市、卖场空了大半，除了小店被雷垒的业务员队伍把持外，
批发渠道也没有影响力，议价能力低。
本来艾洁的批发市场价格就低于厂价，经销商亏钱销售本来就喊声连连，挺立的出货价格居然还要比
市场价低才能卖得出去。
为何？
因为批发市场被和平商贸等几个批发大鳄占据着。
没有影响力，那就只能拼价格了。
　　沈默在车过芙蓉广场的时候，就先下了。
今天跟经销商吵了一架，对郑挺拍了桌子，气没有出顺，倒让自己更加郁闷。
怎么办？
一说到销售，郑挺就要费用，说批发亏损要补贴，库存处理要支持，还拿出一大摞账单，说艾洁欠挺
立几十万的费用。
销售压力紧，眼看着8月结束还颗粒无收，季度将尽，前途渺茫。
沈默自己的家底，这个季度的费用预算基本都被付波还了以前的窟窿，剩下的预算做市场都不够，更
不要说还那几十万的欠账了。
沈默越想越烦躁，怎么办？
没有费用，产品积压，无人可用，时间紧迫，销售还是零。
想起总裁对自己的期待，沈默头皮都麻了。
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编辑推荐

　　沈默成为艾洁公司最年轻的大区经理之后，会发生什么样的事情呢？
初来乍到，下属不合作、客户刁难、领导怀疑，高额的费用欠账、大量的库存积压、巨大的指标差距
，让沈默步履维艰。
突出重围势在必行！
沈默殚精竭虑，稳扎稳打，一步步争取各方面的资源，灵活运用销售技巧，驾驭复杂局面，蓄势待发
⋯⋯
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