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内容概要

每个职场人类都会迫切地寻求认同，需要成绩和战果来证明自己。
但职场中，难免会有一些被打压和挫折的时光，即使带着黑色的气息，却能让人明白它在生命中的价
值。
    它粗暴地推开你，让你去寻找新的领域，并让你在新的领域里获得小小成绩；或是让你咬紧牙，撑
下去，将经历转化成可贵的行业经验。
其实，它并没有让你浪费更多的时间。
或许这一块田地里的渣滓，是另一片天空中的福星。
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作者简介

苏浅，81年出生，江苏南通人，毕业于复旦大学新闻系，现居上海。
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书籍目录

我们像卖白菜一样卖豪宅（地产经纪）我在法国应聘欧莱雅（品牌推广）求职动物应聘空姐（空姐）
在国外当货郎（自由销售）Office友情戛然而止（市场经理）星空下以仰望的姿态前行（导演）请你一
直做独孤求败（广告公司资深设计）是在混娱乐圈，还是在钻火圈（编剧）张柏芝的脾气也臭过（房
产策划）新鲜DJ初长成（电台DJ）从联想到东芝到三星（销售主管）对不起，我是卧底（IT产品专卖
员）坏老板也是一所好学校（平面广告设计）策划编辑人生（编辑）可惜她偏偏是颗铜豌豆（外企员
工）外企高管的成功守则（企业高管）办公室拒绝爱情事件（高级白领）贵族也穿十块钱三条的底裤
（产品经理）从月薪300元到15000元（业务员）市场江湖勇者胜（营销总监）那些人教给我的事（电
信员工）我的公务员考试经历（省公务员）试用期草草收场（软件开发）新闻部里的铿锵七人行（记
者）新手当班，记郁闷的5种形态（杂志编辑）其实我是个卖票的（航空公司售票员）十里职场，深
深寂寞（策划）要哭，请去洗手间（会计）职场宝典  16个经典面试问题回答思路  八年职场，九条经
验  翻开求职第一页  面试官对应届毕业生谈招聘  应届大学毕业生面试应答  巧答尴尬提问  外企面试技
巧  面试前做好四件事  外企面试常问问题  项目经理的角色扮演  职场3大不能承受之痛  资深HR谈经历
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章节摘录

●三年后你们就可以买下一套本城核心地段的房子！
这是2004年，房地产业正风生水起，走到哪里都能听见有人在谈论一路飙红的楼市。
房地产就像一块诱惑的巨大蛋糕，人人都想分而食之。
拿到吉家地产的0ffer时，我差点没在宿舍里激动得跳起来。
谁都知道吉家地产是全城最大的房产公司，光分店就有55家，而每天二手房和租赁房屋的成交率更是
高达90％！
传闻有个师姐进去工作不到两年就买了房子，而同时期的其他同学却连存款都还只是奢望！
第一天的培训课上，我一丝不苟地做笔记，同进来的一共13个伙伴，是主管从150个应聘者中精心挑选
出来的，主管语气激昂地用马克笔在白板上给我们画提成图：假设每个人一个月做成三笔业务，而每
笔业务的提成是3％，那么第一个月你们可能拿到的提成是卖出去房子的10％，按照阶梯倍数提成法，
第二个月你们拿到的提成就会是20％，第三个月则是30％⋯⋯以此类推，只要好好努力，三年后你们
每个人都会拥有一套位于本城核心地段属于自己的房子！
望着白板上那个令人震惊的数字和结果，我的嘴巴都快合不拢了。
而我身后的窗外正矗立着一栋栋高楼大厦，它们无一不造型时尚价格昂贵，它们仿佛是这个城市最意
象的符号，冰冷又高傲地等待人们来征服，或者被征服。
这是房地产暴利的时代，可我只是想赚到一套属于自己的房子。
这个要求，应该不是很难。
培训一个星期后，13个人又被淘汰了8个，最后一天培训结束时，主管长长地出了一口气，他微笑着对
最后剩下来的5个人说：“恭喜你们顺利过关，欢迎进入淘金地！
”●态度若十二分认真，说不定就会为自已争取到哪怕只有1％的可能．大学四年的最佳辩手，三年
演讲比赛一等奖，我对自己有足够的信心。
卖房子嘛，不过是动嘴皮比耐力，对我来说这简直太小儿科了。
我甚至暗下决心，一定要成为5个人中第一个签下单子的人，让主管看看我的实力！
那年冬天，如果你不幸也生活在逼仄阴冷的B城，不知你是否看到过一个女孩总是穿梭在各大楼盘或
小区里端着一个笔记本仰着头数楼层，那姑娘的姿势挺傻，还因为仰头太久扭伤了脖子，而呆呆地坐
在小区干枯的树下看了一个小时的流云。
熟悉公司名录下所有楼盘的情况是新人售房第一课。
虽然A楼和B楼在记事本上看起来只是两个名词，但很有可能地理位置却是白天和夜晚。
我穿着公司体面的制服和高跟鞋：脚后跟贴了三张创可贴却还是疼得钻心。
但我干劲十足，并不觉得累，每日上下班我都在大脑里构思着如何开单拿到第一笔提成。
我也知道开始很多人打电话或者看房子都只是试探而已，但态度若十二分认真，说不定就会化无为有
，为自己争取到哪怕只有1％的司能。
可客户们似乎总是比我想象的要挑剔。
东城的那套房够大，王小姐却嫌价位不合适；朝阳的房子物美价廉，李先生又觉得远了；西城的房子
不远不近，陈太太表示要货比三家才放心。
回访电话里，每个人都好像诚意十足，但每个答案都模棱两可。
零下三度的隆冬，我坐公交车从城市的西边跑到东边带客户看房子，客户看完房子点点头，礼貌又客
气地和我道别，再打电话却无人接听。
一个月后，同来的5人中已有两人签成第一笔单子，主管在例会上大大夸奖了两人一番，顺带着，含
沙射影地指出，公司不需要视觉价值的花瓶，希望所有员工不要光简历上写得好看，要让公司看到你
的实际价值！
●其实我们图的，不就是一个能够装下自己喜怒哀乐的房子吗？
我委屈极了，一个人跑到厕所偷偷地大哭了一场。
扪心自问，我不努力不认真吗？
我没能力吗？
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可我怎么就成了那只徒有视觉价值，而没有实际价值的花瓶呢？
我不服气，比以往还要拼命卖力。
第二个月，在耐心回答了128个电话，带客户看了19个房子后，终于有人看上我推荐的房子。
三室一厅，位于三环，13000一平米的老房子，刚刚精装修过，我向他担保，根本不可能有第二家地产
公司再开出这样比市价还要低3000元的价格来。
签约定在周末，周围好几个同事知道我快“开单999纷纷恭喜我，其中一个老员工拍着我的肩膀说：“
小吴你还真走运啊！
听说那幢楼半年后就要拆了，所以一直是公司的滞销货，没想到竟被你误打误撞地卖了！
”我的头脑“嗡”的一声，血液全涌上头！
怪不得公司开这样低的价格，原来是有这层猫腻在其中！
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编辑推荐

《职场里的那些事儿》是最引人入胜的职场经历故事，最独门劲爆的人际交往之道，书内附赠职场宝
典知名企业总裁、资深的HR指导面试要点，倾谈升职秘诀。
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