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内容概要

本书共有30课，分为三个部分：第一部分（第1-8课）讲的是与外贸有关的社交用语。
第二部分（9-22课）讲的是一些外贸工作的基本环节和主要用语。
第三部分（23-30课）讲的是几种不同类型的谈判。
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