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内容概要

本书以较为简练的线条和框架来揭示贸易谈判中的基本理论知识和实务知识以及常见的贸易谈判策略
。
全书共设6章，即贸易谈判基础、贸易谈判准备、贸易谈判过程、贸易谈判开局控制策略、贸易谈判
问答策略、贸易谈判中的攻防策略等。
对初学者而言，它是学习谈判知识比较合适的入门教材；对于已有谈判心得的人而言，我们想以它的
简练助你梳理一下心绪，从看似繁复的关系和利益中作一次简单的回顾，以便在关系和利益的起点处
作一次心理的休整。
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