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内容概要

要想在电子商务领域获得竞争优势，仅有IT技术知识是远远不够的，市场营销与技术创新同样重要。
    本书是IT技术专家与管理学者使用的结晶，是理解电子商务，尤其是关注中国电子商务，尤其是关
注中国电子商务的各界人士的最佳读物。
    本书第一部分介绍了电子商务的原理与基础知识，其中的电子商务模型是理解电子商务的最佳途径
。
    第二部分分析了电子商务的各种细分市场，以及相应的经营战略。
无论是IT产业，还是传统的工商企业，甚至个人，都有机会把握电子商务带来的巨大商机。
    第三部分全面审视了中国电子商务的现状，探讨了中国电子商务的问题与出路，并提出了中国电子
商务的发展战略，以及一些很有价值的商业构想。
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黄健英 博士，先后就读于北京大学经济系、中央民族大学少数民族研究所。
主要从事《国际经济学》、《国际贸易》、《民族经济学》的教学与研究。
参与了国家“八五”哲学社会学资金资助重点项目，参与了多部论著的编写。
公开发表论文十余篇。

   
   李成岳 山东安丘人，北京
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