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内容概要

本书共10章，阐述了房地产市场营销和经纪之间的联系，系统地介绍了房地产全程营销的各个环节：
房地产市场调查、房地产项目市场定位、房地产项目定价、房地立项目营销推广、房地产销售、存量
房地产交易业务的操作、房地产经纪业务管理、房地产营销团队管理和房地产投资顾问等内容。
　　本书是系列教材“21世纪高职高专精品教材·房地产类”之一，阐述了房地产市场营销和经纪之
间的联系，系统地介绍了房地产全程营销的各个环节：房地产市场调查、房地产项目市场定位、房地
产项目定价、房地产项目营销推广、房地产销售、存量房地产交易业务的操作、房地产经纪业务管理
、房地产营销团队管理和房地产投资顾问等内容。
每章配有“学习目标”、“本章小结”、“关键概念”、“复习思考题”和“基本训练”，充分体现
了以提高学生整体素质为基础，着重培养学生房地产营销能力的高职高专房地产市场营销专业的目标
，是高等院校房地产经营管理、房地产营销、房地产经纪等相关专业的理想教材和相关从业人员的理
想参考书。
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书籍目录
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　复习思考题　基本训练第2章 房地产市场调查　学习目标　2.1　房地产市场调查概述　2.2　房地产
市场调查的一般内容　2.3　房地产市场调查方法和调查问卷设计　2.4　房地产市场调查程序　本章小
结　关键概念　复习思考题　基本训练第3章 房地产项目市场定位　学习目标　3.1　市场细分　3.2　
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　推广策略　5.3　广告推广　本章小结　关键概念　复习思考题　基本训练第6章 房地产销售　学习
目标　6.1　销售准备　6.2　房地产促销　6.3　销售实施与管　6.4　房地产营销控制　本章小结　关
键概念　复习思考题　基本训练第7章 存量房地产交易业务的操作　学习目标　7.1　存量房地产概述
　7.2　存量房地产的销售　7.3　存量房地产的贷款办理和交易税费　本章小结　关键概念　复习思考
题　基本训练第8章 房屋经纪业务管理　学习目标　8.1　房地产经纪业务概述　8.2　房屋租赁的居间
服务　8.3　经纪业务的拓展　本章小结　关键概念　复习思考题　基本训练第9章 房地产营销团队管
　学习目标　9.1　房地产营销团队概述　9.2　房地产营销团队建设　9.3　房地产营销团队管理　本
章小结　关键概念　复习思考题　基本训练第10章 房地产投资顾问　学习目标　10.1　房地产投资概
述　10.2　房地产投资风险及投资决策　10.3　房地产投资分析　本章小结　关键概念　复习思考题　
基本训练参考文献附录　附录1 《房地产经纪人员职业资格制度暂行规定》　附录2 《房地产经纪人执
业资格考试实施办法》基本训练参考答案
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