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内容概要

　　渠道营销就是企业通过不同的营销渠道将自己生产的产品销售出去的营销手段。
如何认识营销渠道、如何创建自己的营销渠道、如何利用自己的营销渠道、如何管理或者维护自己的
营销渠道就成了当代企业急需要解决的问题。
《渠道营销》就如何确定优势渠道营销战略、营销渠道设计及案例分析、渠道营销策略及案例分析、
渠道管理控制及案例分析、终端客户管理及案例分析、渠道的维护创新及案例分析作出了详尽的阐述
。
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