
第一图书网, tushu007.com
<<销售渠道与终端管理>>

图书基本信息

书名：<<销售渠道与终端管理>>

13位ISBN编号：9787811236668

10位ISBN编号：7811236664

出版时间：2010-1

出版时间：清华大学出版社

作者：易淼清 著

页数：325

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<销售渠道与终端管理>>

内容概要

　　《销售渠道与终端管理》是高职高专市场营销专业的专业技能核心课程，也是一门全新开发的工
学结合课程。
本课程在原来《分销渠道管理》的基础上将内容向终端靠近，使得课程更加符合企业实际工作和学生
就业的需要。
在课程内容设计上，更加偏重终端操作的内容，这样就将销售通路这一企业十分注重的工作领域整合
到一门课程中来，有利于提升学生的实际工作技能。
全书11个任务是基于销售通路工作的核心内容来安排，既体现销售通路工作的层次性，也体现了销售
通路工作开展的逻辑顺序性。
这11个任务分别为销售渠道认知、如何设计有效的销售渠道、如何有效实施销售渠道开发与管理、终
端认识、如何有效开展终端选址与设计、如何将货铺到目标终端、如何让终端陈列更具销售力、终端
导购战斗力提升训练、如何策划与执行终端促销、如何维护良好的终端关系、打造高效稳定的终端销
售团队。
课程内容在注重知识性的基础上强调实际技能的训练，并及时跟进渠道与终端实务工作中的新做法，
以提高教材的操作性。
　　本书适合高职高专营销专业的课程学习，也可作为企业销售人员的培训教材。
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