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前言

　　随着经济全球化和企业国际化进程的迅速推进，国际商务活动日益活跃且更加丰富多彩，国际商
务规则也在发生种种变化，社会对通晓国际商务专业知识和通行规则的专门人才的需求与日俱增。
因应这一大趋势，国际贸易及其相关学科的课程体系和教学内容正在进行适应性调整，即更加注重国
际商务管理能力和实际操作业务知识与技能的培养，走务实之路已经成为很多院校国际贸易和管理学
科变革的重要方向。
突出表现为，一是在本属于应用经济学科的国际经济与贸易专业（本科）课程中加入属于国际商学和
管理学的课程，二是在教育部学科目录外开设“国际商务”专业。
在这样的背景下，国内迫切需要一套系统、完整和规范的国际商务系列教材，以满足本科教学和社会
培训之需。
为此，我们同北京交通大学出版社合作，组织国内部分院校的专业教师，编写了这一套“现代国际商
务系列教材”。
　　本套教材共有14部，包括：《国际商务概论》、《公司战略管理》、《跨国公司管理》、《国际
贸易理论与政策》、《国际贸易实务》、《国际市场营销》、《国际商法》、《国际结算与单证制作
》、《国际物流》、《国际金融》、《国际财务管理》、《国际投资》、《国际技术转让与知识产权
保护》、《国际商务综合教程》（英文版）等。
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内容概要

本教材分为理论和政策两部分，使学生初步掌握和学会运用国际贸易中的基本理论、基本知识和基本
技能，培养分析和解决国际贸易问题的能力，为进一步深造奠定良好的基础。
在体例上，通过设置学习要点、本章小结、概念与术语和复习思考题，使学生更好地掌握和巩固每章
学习内容，并通过配备专栏，拓展学生的视野。
本教材既适用于国际贸易、国际商务及相关专业的本科学生学习，也可供从事国际商务工作的相关人
员参考。
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章节摘录

　　9．3国际服务贸易的发展趋势与中国的服务贸易　　9．3．1国际服务贸易发展趋势　　随着全球
一体化和国际服务贸易的迅速发展，国际服务贸易有了一些新的特征和趋势，这主要表现在以下方面
。
　　1．服务贸易在国际贸易中比重加大　　从20世纪六七十年代以来，由于各国产业结构的调整，服
务业在各国国民经济中所占比重越来越大，导致服务业出口迅速发展，国际服务贸易保持着快速增长
的势头。
1960—1970年服务出口总额翻了一番，1970—1980年又增长了5倍以上，到2000年世界服务贸易出口额
已经达到32600亿美元。
服务贸易在整个国际贸易中所占比重，在70年代和80年代约占20％，进人90年代后则增至25％以上。
　　服务贸易发展的速度略高于货物贸易。
可以估计，随着服务贸易自由化趋势的加强以及世界经济的产业结构进一步向服务化、信息化、知识
化的方向发展，服务贸易在世界经济舞台上会扮演越来越重要的角色，成为国际贸易乃至全球经济的
新增长点。
　　2．国际服务贸易的发展逐步规范化　　服务业的蓬勃发展是世界经济发展的主要特征之一，但
是在第二次世界大战以前，国际上有关服务贸易的法律仅限于个别领域，且多为双边条约，1948年开
始实施的关贸总协定也只是调整货物贸易。
为在服务贸易领域建立多边原则和规则，增强各国服务贸易管制的透明度，促进服务贸易的逐步自由
化，乌拉圭回合最终达成了《服务贸易总协定》。
1994年4月15日正式生效的《服务贸易总协定》是多边国际贸易体制下第一个有关服务贸易的框架性法
律文件，它不仅扩大了关贸总协定机制的管辖范围，而且是迄今为止服务贸易领域内第一个较系统的
国际法律文件。
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