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前言

　　我院历来重视教材建设，秉承50多年学科建设的经验积累，在国际经济与贸易、金融、国际运输
与物流、经济学等专业领域先后出版了大量教材，在全国产生了较大的影响。
如《国际贸易实务》、《国际贸易》等累计发行近150万册，先后被评为国家级精品课程。
本系列教材的出版，是对我院近十年来学科建设成果的一次检阅。
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内容概要

本书是一门主要研究国际商品交换的具体过程的学科，也是一门具有涉外活动特点的实践性很强的综
合性应用科学，凡国际经贸类专业都把本课程作为一门必修的专业基础课程。
本书分为四篇：第一篇，国际贸易术语；第二篇，国际货物买卖合同条款；第三篇，进出口合同的商
订和履行；第四篇，国际贸易方式。
在每篇内，分别包括若干章节，全书共二十二章。
本书同原有教材相比，新增加了国际商务谈判、违约定及其救济方法、国际电子商务、定金罚则、保
理业务和境外加工等章节的内容，并在各章之后，分别附上了思考题。
     本书除绪论外，分为四篇：第一篇，国际贸易术语；第二篇，国际货物买卖合同；第三篇，国际货
物买卖合同的商订与履行；第四篇，国际贸易方式。
全书共二十一章，每章开头都有案例导入，结尾都有本章小结、案例分析与复习思考题。
 这部教科书适于全国各外经贸院校的相关专业和培训部门用作教材，也可供外经贸类院校的师生与外
经贸系统的从业人员学习、阅读与参考。
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作者简介

黎孝先，对外经济贸易大学教授，享受国务院政府特殊津贴专家，曾兼任中国海商法起草委员会委员
、中国国际经济贸易仲裁委员会仲裁员，深圳赛格集团决策咨询委员会高级顾问等职。
执教期间，先后应邀赴美国、日本及港、澳地区讲学和参加学术交流活动，相继发表国际经贸方面的
著
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四节  进出口商的套期保值策略　第十九章  对销贸易　　第一节  对销贸易概述　　第二节  易货、记
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易及其运行模式　　第四节  电子商务与无纸贸易对进出口业务运作的影响参考文献
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章节摘录

　　第一章　贸易术语与国际贸易惯例　　【案例导入】　　北京某企业曾通过铁路运输方式向境外
出售一批纺织品，该出口企业按约定定交货时间，将备好的货物发运出去，取得了铁路承运人签发的
运输单据。
当买方在目的地车站凭单提货并验收后，却发现货物数量短少，遂以卖方违约为由，向卖方提出索赔
。
卖方则出具承运人签发的运输单据，来证明自己是按合同规定数量发运的，并未违约。
买方则认为自己所提供的货物数量短少的证明文件是由双方认可的检验机构出具的，是合法有效的凭
证。
经协商不能取得一致意见后，买方依据合同中的仲裁条款提请仲裁。
仲裁庭在审理该争议案时发现，双方在买卖合同中对于交货地点和风险转移的界限问题未作出明确规
定，合同自始至终没有出现国际货物买卖合同中普遍采用的贸易术语。
询问当事人时，其答复是“缺乏经验，做法不规范”。
正是这种不合规范的做法，给解决合同争议带来了很大的困难。
　　【启示】　　在国际货物买卖中，交易双方通过磋商，确定各自应承担的义务。
卖方的主要义务是提交合格的货物和单据；买方的对等义务则是收取货物和支付货款。
在货物交接过程中，有关风险、责任和费用的划分问题，是交易双方在谈判和签约时需要明确的重要
内容，因为它们直接关系到商品的价格，关系到合同履行中，一旦发生争议，如何确定违约情事和责
任的归属问题。
因此，学习和掌握国际贸易中现行的各种贸易术语及其有关的国际惯例，对于正确运用这些术语来明
确当事人的基本义务和合理规定价格，以及避免或减少不必要的贸易争端，无疑都具有十分重要的意
义。
　　【教学目标】　　本章主要介绍贸易术语的含义、贸易术语产生和发展的历史背景，通过本章教
学使学员了解贸易术语的性质与作用，并且熟悉有关贸易术语的三种国际惯例。
在此基础上，进一步掌握国际贸易惯例的性质，它与法律的关系，以及惯例对于规范贸易实践的作用
。
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编辑推荐

　　本书自1994年以来累计发行170余万册，获得教育部、经贸部全国优秀教材二等奖，多次获得大学
出版社协会优秀畅销书一等奖，被人事部、商务部等国家部委指定为大中型企业干部培训教材。
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