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内容概要

随着世界经济的飞速发展，国际交流的广泛化和多样化的步伐不断加快，为了适应新形势的发展和用
人单位对从业人员的要求，本课程要打破传统的外语教学理念，大胆改革以语言知识点为主要教学内
容的教学目标为以培养具有较强的英语实用能力+扎实涉外专业知识的外语人才为主要目标，以适应
我国加入WTO后对涉外人才的需求，使学生不仅懂得外贸英文函电的基本知识，并能熟练地加以运用
。
　　本书是对外经济贸易大学出版社“新基点(New Benchmarlk)全国高职高专院校商务英语系列规划
教材”之一。
 本书按模块式编写，拥有应知知识与应会能力结合的学习目标，英语语言能力运用与外贸业务知识和
相关单证内容。
值得一提的是本书的Business link部分不仅是正文的相关补充，而且非常实用，增加了外贸订单、合同
、信用证、信用证修改、通知书等样例，还有很多有趣的、前沿的知识，使本书的可读性较强。
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章节摘录

　　◆支付方式　　出口商为了适应国际间激烈的竞争，竞相采用各种灵活的贸易方式以扩大出口，
特别是在支付条款方面，给予国外进口商以各种优惠待遇。
目前出口商较常用的支付方式有：　　1.信用证支付（L／Cpayment），其缺点是进口商的费用负担大
。
进口商到银行开立信用证，不但要付银行手续费，而且要先付垫头（Margin），损失利息。
一般来说，这对扩大外销不利，但收汇相当稳妥。
采用信用证支付方式，为了适应竞争，出口商常在价格上给予优惠。
　　2.付款交单（D／P），进口商不开信用证，由出口商开出汇票连同装运单证通过银行向进口商收
款，进口商必须付清货款才能取得单证。
这种方式属于托收（Collection）方式，也有人把这种方式称作现金支付（onacashbasis）。
　　3.承兑交单（D／A），这也属于托收方式。
由出口商开具汇票（Draft）连同装运单证通过银行托收。
进口商只须承兑汇票即可取得单证。
汇票是远期的，有30／60／90／120天期等。
进口商在汇票到期日必须付款。
在取得单证到付款日期间，进口商取得出口商的商业信用（Commercial Credit）。
　　4.赊账方式（OpenAccount’Terms），出口商将货物赊销给进口商，双方订立契约，说明每季度
／半年／年度结算一次，这种方式风险很大。
　　信用证操作过程简介：　　1.进口商和出口商之间签订一个商品买卖合同。
　　2.进口商向银行递交保证金按合同条款申请开立信用证。
信用证内容基本与合同相同，如果不同以信用证为准。
　　3.经银行审核同意开证，银行收取开证费。
信用证由开证行用SWIFT等方式到进口商所在地的通知行。
　　4.通知行通知出口商取信用证并收取通知费。
　　5.出口商按信用证的要求出货和缮制单据。
　　6.出口商将全套按L／C要求缮制的单据交银行结汇。
银行收取手续费并将单据寄开证行。
　　7.开证行收到单据经审核无误，将货款汇到出口商银行账户，并将单据交进口商，凭此单据清关
提货。
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