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内容概要

培养高素质人才的关键就是要培养学生收集整理资料、独立进行科学研究的能力。
出版在职研究生论文集是整个硕士生培养过程中一个行之有效的教学实践环节，不仅于提高学生发现
问题和分析问题的能力具有十分重要的作用，而且对于提高在职研究生的培养质量也是一次有益的尝
试。
    金融危机后的全球经济形势发生了深刻而复杂的变化，如何在后危机时代把握中国经济的脉搏，寻
找中国经济未来发展的增长极，是高素质人才应具备的基本素质。
近年来，针对在职研究生的自身特点，有意识、有计划地在教学环节中加强了理论与社会现实之间的
联系，极大地提高了在职研究生培养的针对性和实践性。
    本论文集是在职研究生将自己所学理论与实际工作有机结合的成果。
文中论文视角新颖，选题涉及领域广泛，所提建议具体实用，相信本论文集的出版将对提高在职研究
生的培养质量起到积极的推动作用。
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IT分销商如何规避信用风险浅谈国际技术贸易中的许可贸易利率风险与汇率风险对中国银行业的影响
：全球金融危机爆发后的实证研究论风险投资退出机制情境教学法在中职英语ISl语教学中的应用我国
特许经营的现状、问题及对策金融危机背景下我国纺织品贸易发展的现状分析和建议由金融危机引发
的对借贷消费的思考促进经济全球化与加强海关贸易管制浅论商业银行的全面风险管理浅谈在国际工
程中优秀的项目经理应具备的性格特质浅析房地产开发经营中的风险管控浅析我国证券投资基金的风
险管理金融衍生产品在金融机构风险管理中的作用金融危机期间，货币财政政策真的是万能的吗?  浅
析我国利用外商直接投资的利与弊中国企业应对“337”调查的措施我国股票发行制度下的新股发行模
式研究浅谈提高我国银行客户质量、增强客户资源使用效率我国国有企业改革的若干思考我国个人收
入分配制度浅谈金融危机对我国大学生就业形势的影响Fedex全新亚太转运中心的战略意义及其所面临
的挑战从次贷危机看信用风险转移中美经贸关系之浅析——试论中美经贸关系发展的现状、问题及前
景当前国际新贸易保护主义抬头及其应对论新贸易保护主义谈禁止反言在我国保险合同中的确立——
“无争议条款”的确立所面对的诚信危机也谈我国出口如何从绿色贸易壁垒中受益和成长浮动利率债
券基准利率研究保险合同成立与生效比较研究资产证券化风险隔离主要原理与实践FDl对中国产业结
构的影响和对策探讨浅谈我国银行信用卡业务风险控制树立精细化服务理念——打造中资商业银行高
端客户服务品牌“中国制造”遭遇人世后过渡期的考验石油价格之我见浅析国际金融危机对我国煤炭
机械行业的影响及对策浅析当前经济危机浅谈金融危机下的国际医疗器械行业及中国医疗器械行业浅
论中国的风险投资现状和发展有中国特色公共财政的探索：基于财政发展的视角中体倍力广州嘉汇项
目可行性研究报告我国零售业现状分析与对策中国汽车出口与技术性贸易壁垒新资本协议与风险管理
新巴塞尔协议与商业银行操作风险的防范浅谈中国遗产信托的现状及未来中国利率市场化环境下国有
商业银行的对策电子商务在物流中的运用房地产市场的需求管理——预期管理试论我国是否应建立存
款保险制度及其模式选择次贷危机回顾与分析青岛吸引跨国公司投资的环境因素探析中国国有商业银
行竞争力浅析论我国出口企业在金融危机影响下如何应对保险经纪公司的作用及发展我国保险资金运
用的现状和发展宗教与经济的关系：国内外研究的三大路线论外贸企业的内部控制建设资产证券化在
铁路客运专线建设中的应用
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章节摘录

　　IT分销商如何规避信用风险　　曹　栋　　国际商业机器（中国）有限公司　　摘要：本文对IT
分销可能遇到的风险进行了多维度的分析。
　　通过对联想3+3+3信用管理体系的介绍，本文提供了一种可借鉴的信用管理模型。
并说明如何建立、监控、管理这种新的信用模式，使IT分销商将自己经营过程中遇到的信用风险降到
最低。
　　关键词：IT分销信用管理规避风险　　IT分销对信用的管理有什么不同?　　其实这种现象的发生
，最根本的原因就是缺乏对信用的有效管理。
这里的“信用管理”不同于以往的信用管理。
它蕴涵了两个方面的含义：第一是对厂商个人的商业欺诈行为的管理。
某些厂商的销售为了在规定期限内完成个人业绩，想尽办法骗取分销压货。
一旦形成死单，必然造成分销的重大损失。
另一方面，在和下游的经销商交易过程中，有条件的信用管理机制非常重要。
　　来自厂商的风险　　在评估压货或者进货风险时，由于信息不对称，分销商容易缺乏警惕性，缺
乏有效的分析模型来判断将要承担的风险。
如果不对厂商销售人员的信用状况、客户身份是否合法、项目的真伪、项目有无一女多嫁的情况、最
终出资人的情况和回款细节、客户近期的异常状况等信息进行了解和分析，所带来的危险只能由自己
承担。
　　来自下游的风险　　分销和下游代理之间无非采用现金结账、账期模式以及现金与账期相结合的
这三种方式进行双方合作。
　　⋯⋯
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